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9610. ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ И СЕРТИФИКАЦИЯ




1. РЕЗЮМЕ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
1.1. Краткое описание инвестиционного проекта.
Суть проекта: Проектом предполагается строительство Производство плит пенополистирола по адресу Краснодарский край, р-н Апшеронский, район хутора Калинина, участок 1, секция 35, контур 45. 
Космоснимок муниципального образования и выделенный участок, планируемый к реализации Проекта. 
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Цель: привлечение инвестиционных средств, позволяющих реализовать проект производства плит пенополистирола. Определение экономической эффективности, рентабельности и сроков окупаемости инвестиционных издержек.

Для размещения производства, включая территорию, необходимую для его обслуживания, существует земельный участок площадью 92 167,89 кв.м.
Для достижения цели проекта необходимо решить следующие основные задачи:    

  • проведение маркетингового исследования местного рынка, оценка конкурентной среды. Затем на основе анализа полученных данных выбирается формат будущего предприятия. Базовые условия успешного проекта:

  • удачное месторасположение (транспортные и дорожные развязки, удобные подъездные пути);

  •  близость к населенным пунктам;
Задачами проекта являются:

          1. создание конкурентоспособного предприятия и формирование экономической основы, обеспечивающей гарантированный возврат средств, затраченных на реализацию проекта; 


2. развитие предприятия за счет средств, полученных от доходов;


3. получение прибыли;


4. увеличение налоговых поступлений в бюджеты всех уровней

          5. освоение свободного сегмента рынка производства;

          6. завоевание ниши услуг призводства муниципального образования за счёт высокого качества и доступной цены; в перспективе - обеспечение лидирующих позиций на рынке района и освоение регионального рынка.

                    7. создание новых рабочих мест.

          8. увеличение доходной части местного и краевого бюджетов за счет налоговых поступлений.

Предлагаемый проект так же предполагает проведение работ по проведению инженерных сетей и инфраструктурных коммуникаций, озеленение и благоустройство прилегающей к нему территории.
Реализуемый инвестиционный проект предполагается создать в рамках деятельности Индустриального парка «Апшеронск», предполагающего полноценное развитие зоны земель промышленного назначения Апшеронского района Краснодарского края, площадью 9,2 га.

Стоит отметить, что в рамках составления финансовой модели реализуемого инвестиционного проекта были использованы стандартные ставки налогообложения, используемые в рамках Налогового Кодекса РФ. При этом ставки налогообложения, принятые в рамках деятельности индустриального парка «Апшеронск» составляют следующие значения: 

- льготный налог на прибыль – 16,5 %;
- льготный налог на имущество – 0 %;
- льготная аренда на з/участки для производственных площадок;
- льготная аренда административных площадей;
- льготные тарифы на коммунальные услуги и энергоносители;
Прогнозируемый тариф на электроэнергию – 6,0 – 6,8 руб. кВт/ч с НДС.
Таким образом, ставки налогообложения и тарифы естественных монополий, используемые при расчетах показателей финансовой модели планируемого к реализации инвестиционного проекта, превышают ставки налогообложения, действующие на территории индустриального парка, что обеспечивает применение пессимистичного подхода к расчету финансовых показателей проекта. 
1.2. Размер капитальных вложений для реализации инвестиционного проекта.
Таблица 1.2.1

Размер капитальных вложений

	Общая стоимость проекта, млн. руб.: в т.ч.
	329

	Собственные средства, млн. руб.:
	329

	Средства краевого (муниципального) бюджета, млн. руб.:
	0

	Ранее привлеченные средства, млн. руб.:
	0

	Потребность в инвестициях,  млн. руб.:
	329

	Формы инвестирования (условия участия инвестора):
	Прямые инвестиции

	Форма возврата инвестиций:
	Денежная


Таблица  1.2.2  
Объем инвестиций по проекту, тыс. руб.

	№ п/п
	Структура инвестиций
	Общий объем

	
	
	

	
	
	

	1
	2
	3

	1.
	Капитальные вложения, в т.ч.:
	322 304,5

	
	здания и сооружения
	130 000,0

	
	строительно-монтажные работы
	74 000,0

	
	Оборудование
	110 000,0

	
	Прочее
	8 304,5

	2.
	Затраты на приобретение оборотных средств
	6 000,0

	3.
	Другие инвестиции
	695,5

	4.
	Общие инвестиции по проекту
	329 000,0

	5.
	НДС на СМР, оборудование, оборотные средства
	53 717,4


Таблица 1.2.3 
Источники финансирования инвестиционного проекта, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование источников
	Всего по проекту

	1.
	Собственные средства (средства инвестора) - всего, в том числе:
	329 000,0

	2.
	Заемные и привлеченные средства - всего, в том числе:
	0

	2.1.
	Кредиты банков
	0

	2.2.
	Заемные средства других организаций
	0

	2.3.
	Прочие (указать)
	0

	3.
	Итого
	329 000,0


1.3. Площадь необходимого земельного участка.
Для размещения производства, включая территорию, необходимую для его обслуживания, существует земельный участок, предназначенный для размещения производственных объектов, площадью 92 167,89 кв.м.
	Основные сведения о земельном участке

	Адрес места расположения
	Краснодарский край, г.Апшеронск

	Кадастровый учет земельного участка
	Учтенный

	Кадастровый номер участка/квартала
	23:02:0209000:730

	Площадь декларированная (га)
	9,2

	Категория земель
	- Земли промышленности, энергетики, транспорта, связи, радиовещания, телевидения, информатики, земли для обеспечения космической деятельности, земли обороны, безопасности и земли иного специального назначения

- Для размещения иных объектов промышленности

- Производственная деятельность (промышленные объекты и производства IV класса опасности)

	Вид разрешенного использования
	Промышленная  застройка

	Фактическое использование
	Не используется

	Наличие зданий, строений, сооружений
	Отсутствуют


1.4. Источники финансирования инвестиционного проекта.
В рамках проекта предполагается привлечение частного капитала инвестора.
1.5. Срок реализации инвестиционного проекта.
Дата начала реализации проекта будет установлена после того, как определится инвестор и внесет сумму необходимых инвестиций.

Строительство планируется осуществить в течение 12 месяцев. 

1.6. Показатели эффективности реализации инвестиционного проекта (основные финансовые показатели доходности и окупаемости).
Табл. 1.6.1. 
Показатели эффективности
	Основные показатели экономической эффективности 

инвестиционного проекта

	Чистый дисконтированный доход (NPV), млн.руб.
	75,93

	Простой срок окупаемости, лет
	3,90

	Дисконтированный срок окупаемости, лет
	4,46

	Внутренняя норма доходности (IRR)
	13,6

	Индекс прибыльности (PI)
	1,2

	Валовая выручка, млн. руб. в год 
	238,146

	Социальная эффективность инвестиционного проекта

	Число рабочих мест
	Всего предусмотрено 59  рабочих мест.

	Средний уровень заработной платы (тыс.руб. в год одного работника)
	32,03


Простой срок окупаемости инвестиционного проекта составляет 3,9 лет. Данный срок рассчитан путем деления суммы понесенных в рамках проекта инвестиционных затрат (329,0 млн. руб.) на величину среднегодового денежного потока по проекту (84,288 млн. руб.).
 В свою очередь, дисконтированный срок окупаемости составляет 4,54 года. Данная величина рассчитана путем деления дисконтированной суммы инвестиций (130,613 млн. руб.) на величину среднегодового дисконтированного денежного потока по проекту (29,28 млн. руб.).

1.7.  Контрольные показатели реализации Бизнес-плана с указанием количественных характеристик и периода их достижения (например: объем капитальных вложений, объем производства и реализации продукции (товаров, работ, услуг) в натуральном выражении, количество создаваемых рабочих мест и др.).
Расчетный период. Планируется, что в этот период будут достигнуты следующие контрольные показатели:
	
	Наименование
	Ед. изм.
	2 год
	3 год
	4 год
	5 год
	6 год
	7 год
	8 год

	1
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.1.
	Объем производства
	ед.
	38 400,0
	38 400,0
	38 400,0
	38 400,0
	38 400,0
	38 400,0
	38 400,0

	1.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35

	2
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.
	Объем производства
	ед.
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0

	2.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35
	1,35

	3
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.1.
	Объем производства
	ед.
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0

	3.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,05
	2,05
	2,05
	2,05
	2,05
	2,05
	2,05

	4
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.1.
	Объем производства
	ед
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0

	4.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2

	5
	продажа 1м3 ПСБ-С-35
	
	
	
	
	
	
	
	

	5.1.
	Объем производства
	ед
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0

	5.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,85
	2,85
	2,85
	2,85
	2,85
	2,85
	2,85

	6
	продажа 1м3 ПСБ-С-50
	
	
	
	
	
	
	
	

	6.1.
	Объем производства
	
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0
	14 400,0

	6.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	4,49
	4,49
	4,49
	4,49
	4,49
	4,49
	4,49

	7
	Общая выручка от реализации всех видов продукции
	тыс. руб.
	238 176,0
	238 176,0
	238 176,0
	238 176,0
	238 176,0
	238 176,0
	238 176,0


2. ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ ОБ ИНИЦИАТОРЕ (ИНВЕСТОРЕ) ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
2.1. Полное и сокращенное наименование инициатора (инвестора).

Администрация муниципального образования Апшеронский район
2.2. Год и месяц государственной регистрации инициатора (инвестора) в качестве юридического лица.
 Январь  2005 года
2.3. Дата и номер свидетельства о государственной регистрации инициатора (инвестора), наименование регистрирующего органа. 
Представятся по требованию
2.4. Юридический и фактический адрес инициатора (инвестора). 
352690 Краснодарский край, г.Апшеронск, ул.Коммунистическая, 17

2.5. Дата и номер государственной регистрации устава инициатора (инвестора) (действующей редакции).

          Представятся по требованию
2.6. ОГРН, ИНН/КПП инициатора (инвестора)
ИНН 2325006961

ОГРН 1022303448155  

2.7. Контакты: почтовый адрес, номер телефона, номер факса, адрес электронной почты (при его наличии), официальный сайт в сети Интернет (при его наличии).

Инициатор: Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690  Краснодарский край , г.Апшеронск, ул.Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru

2.8. Информация о структуре уставного капитала и составе учредителей (акционеров, участников) инициатора (инвестора), владеющих долей, превышающей 5 процентов в уставном капитале:

	Инициатор 

(инвестор)
	Величина (размер) уставного капитала

(заявленного/ оплаченного), руб.
	Учредители/

акционеры, участники (наименование),
Ф.И.О.
	Доля в уставном капитале, %


2.9. Вид (виды) экономической деятельности инициатора (инвестора). 

Код ОКВЭД 75.11.31 - Деятельность органов местного самоуправления районов, городов, внутригородских районов;

2.10. Предполагаемая организационно-правовая форма и структура юридического лица, которое будет осуществлять мероприятия по реализации инвестиционного проекта в случае, если инициатором проекта является орган местного самоуправления муниципального образования Краснодарского края. 
Планируемая организационно-правовая форма реализации проекта – общество с ограниченной ответственностью.
Распределение обязанностей между членами руководящего состава.
Директор – стратегическое управление и общий контроль  за деятельностью предприятия. Главный бухгалтер – организация ведения бухгалтерского, налогового и статистического учета. 

Есть две формы управления предприятием:
1. Создание собственной структуры управления производственными объектами. Это может быть отдельная компания или подразделение в структуре компании.

2. Привлечение внешней управляющей компании. Обычно выбирается компания, которая специализируются на управлении производственными объектами, и уже имеет достаточный опыт в управлении.

2.11. Фамилия, имя, отчество, номера телефонов руководителей инициатора (инвестора): генеральный директор, финансовый директор, главный бухгалтер, директор по маркетингу, технический директор, руководитель научно-технического отдела либо лица, исполняющие их обязанности.

Наименование: Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 Краснодарский край,  г.Апшеронск, ул.Коммунистическая, 17 
Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru

3. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
3.1. Описание производственно-технологических процессов. Основные технические параметры и стадии производства.

Технологический процесс производства изоляционных пенополистирольных плит (пенопласта) состоит из следующих этапов:


Характеристика сырья. В качестве исходного сырья используется вспенивающийся полистирол, представляющий собой продукт суспензионной полимеризации стирола в присутствии порообразователя (5-6% смеси пентана и изопентана), а также в незначительном количестве (для применения в строительстве) — антипирена на основе соединений брома (менее 1%.) Вспенивающийся суспензионный полистирол выпускают в виде сферических частиц, поверхность которых обработана различными веществами, предотвращающими скопление электростатических зарядов при транспортировке и улучшающими технологичность полимера при переработке. Типы и марки вспенивающегося полистирола могут быть различны у каждого производителя, поэтому нужно смотреть примеры условного обозначения в технической документации. Международное обозначение вспениваемого полистирола: EPS (Expandable PolyStyrene) — вспенивающийся полистирол, FS — самозатухающий полистирол, отечественные аналоги — ПСБ (Пенополистирол Суспензионный Беспрессовый), ПСБ-С (Пенополистирол Суспензионный Беспрессовый Самозатухающий).


Хранение сырья. Полистирол вспенивающийся хранят в сухих и проветриваемых помещениях, на полках или поддонах, отстоящих от пола не менее, чем на 5 см.при температуре не выше 25 °С:

 — при упаковке в картонные барабаны и контейнеры с полиэтиленовым вкладышем — 3,5 месяца;

 — при упаковке в мягкие контейнеры и бумажные мешки с полиэтиленовым мешком-вкладышем — 3 месяца.

Упакованный материал не должен подвергаться прямому воздействию солнечных лучей и нагревательных приборов.


Технологическая схема. Технологическая схема производства включает в себя следующие стадии: предварительное вспенивание гранул, вылеживание вспененных гранул, окончательное вспенивание и спекание в монолитную массу пенопласта.

В качестве теплоносителя на первой и третьей стадии используется насыщенный водяной пар.
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Предварительное вспенивание сырья. Это один из наиболее важных этапов в технологии производства пенопласта, оказывающий большое влияние на качество конечной продукции. Необходимое количество сырья загружается в предвспениватель, после чего подается пар под давлением. В результате этого гранулы сырья многократно увеличиваются в диаметре («вспениваются»). При достижении вспененными гранулами объема 1 м3 процесс подачи пара прекращается, происходит разгрузка предвспенивателя и транспортировка вспененных гранул пневмотранспортом в бункера выдержки.


Для изготовления различных марок пенополистирола по плотности, большое значение имеют:

 — марки вспенивающегося полистирола, т.к. гранулы полистирола разного размера (фракции);

 — количество подаваемого гранулята;

 —  параметры пара, подаваемого в предвспениватель;

 — конечный объем вспененных гранул.


Для производства легких марок пенопласта (8-9 кг/куб.м) применяют двойное вспенивание. Вторично загружаемые гранулы должны быть хорошо насыщены воздухом, как правило, время вылеживание перед вторым вспениванием должны быть достаточным, при этом, чем меньше гранулы, тем короче должна быть эта стадия.


Сушка и выдержка вспененных гранул в бункерах дозревания. Предвспененные гранулы слегка подсушиваются и охлаждаются в сушилке, в которую подается теплый воздух температурой 30-35°С сквозь перфорированную панель. Свежепредвспененные гранулы находятся под легким разряжением и очень чувствительны к изменениям внешней среды, поэтому они вентилятором «выдуваются» в бункера-накопители, где происходит стабилизация внутренних напряжений гранул. 

В зависимости от используемого сырья время выдержки составляет 12 — 24 часа. 

Температура окружающей среды кондиционирования гранул не должна быть ниже 16ºС, при более низкой температуре продолжительность кондиционирования увеличивается, а в летний период, при температуре свыше 20ºС время кондиционирования сокращают. 


Формование блока пенопласта в блок-форме. После выдержки гранулы пневмотранспортом загружаются в блок-форму. Далее происходит их тепловая обработка, в результате чего гранулы повторно расширяются, формируя, таким образом, внутри установки блок пенопласта. Затем происходит процесс охлаждения отформованного блока путем создания установкой вакуумирования разряжения в рабочей камере блок-формы. Выталкивание готового блока из блок-формы выполняется либо толкателем, работающим от пневмоцилиндра, либо «пневмоподушкой», в зависимости от выбранной конструкции блок-формы.


Выдержка блока. После окончания процесса формования блоки кондиционируют. Кондиционирование проводится с целью снижения влажности и устранения внутренних напряжений, возникающих при формовании. Кроме того, при этом протекают процессы диффузии газов и выравнивания давления внутри гранул с атмосферным давлением, подобные процессам, происходящим при кондиционировании предварительно вспененных гранул.

Отформованные блоки перед нарезкой выдерживают течение 12 — 24 часов при нормальных условиях.


Нарезка блоков на листы. Резка блоков, с целью получения листов пенопласта необходимых размеров, осуществляется на горизонтальной или вертикальной резке с помощью реостатной проволоки, нагретой до соответствующей температуры.


Дробление отходов. Отходы производства измельчаются в дробильной установке, из которой по пневмотранспорту загружаются в отдельный накопительный бункер. Измельченный пенопласт (размеры получаемой крошки до 15 мм.) повторно используется в производстве пенополистирольных плит при добавлении его ко вновь вспененным гранулам в соотношении около 1:10.

3.2. Описание инфраструктуры (внешней и внутренней), необходимой для реализации инвестиционного проекта на территории муниципального образования, согласованное органом местного самоуправления соответствующего муниципального образования Краснодарского края по месту размещения объекта.

План цеха производительностью от 40 до 250 м3 пенополистирольного пенопласта в смену с блок-формой "закрытого" типа для первичного и вторичного сырья.
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1. Участок вспенивания и подготовки гранул.
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Предвспениватель — ёмкость в которой вспенивающийся полистирол проходит обработку паром. Гранулы сырья увеличиваются в размере, становятся лёгкими шариками. Количество загружаемого в предвспениватель сырья определяет плотность, то есть будущую марку пенопласта. Для производства лёгких марок используют "большую гранулу" или подвергают сырьё вторичному вспениванию. Выгрузка может осуществляться напрямую в бункера или через сушильную установку
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Бункера выдержки-раздачи — это силоса для хранения вспененных гранул и дроблёнки пенопласта. В бункерах происходит стабилизация только что вспененного сырья перед формовкой в блоки: без сушильной установки — не менее 12 часов. с применением сушки — от 4х часов.

[image: image34.jpg]


Пневмотранспорт используют для автоматизированного перемещения гранул пенополистирола между силосами, вспенивающим и формующим оборудованием. Представляет собой систему вентиляторов, трубопроводов с задвижками и датчиками с компьютерным управлением.

2. Участок формовки.
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Форму блока пенопласту придаёт Блок-форма, в которой под воздействием пара гранулы пенополистирола ещё раз расширяются и формуются в изделие в соответствии с внутренней поверхностью формы. Блок-формы могут быть разных размеров до 3-х метров, открытого и закрытого типа, разного уровня автоматизации.
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В ресивере накапливается запас сжатого воздуха, обеспечивающего работу пневматических систем загрузки сырья и выталкивая готового блока. Для охлаждения (стабилизации) блока используют установку вакуумировния, разряжающую воздух внутри блок-формы. применение вакуумирования значительно повышает производительность установки формования блоков пенопласта.

3. Участок резки и обработки блоков.
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После выдержки готовый блок пенопласта можно резать на листы или фигурные детали. Резки для пенопласта могут быть вертикальными, горизонтальными, комплексными. Резка осуществляется разогретыми нихромовыми струмами без пыли.

 
После деления на листы и торцевания от блоков остаются обрезки, которые можно использовать в производстве в виде дробленки . Дробильная установка роторного превращает отходы пенопласта в сырьё для производства блоков и плит или полистиролбетона.

 
Современная культура бизнеса, производства и потребления требует от предпринимателя индивидуальности и обеспечения сохранности продукции. Обе задачи решает упаковка продукта. Упаковочная машина производит заворачивание пачки листов пенопласта в плёнку со спайкой и обрезанием.
4. Дополнительное оборудование.
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Парогенератор
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 Паронакопитель, аккумулятор пара


Требования, предъявляемые к производственному помещению, для размещения в нем цеха по производству пенополистирола:

Высота потолка не менее 4,5 метров. 

Наиболее удобным для установки цеха будет помещение с потолками 6 метров. Также важным фактором является форма потолков (плоский, с фермами, металлоконструкциями и т.д.).


Площадь производственного помещения должна быть не менее 150 м2 для установки оборудования (без учета площадей под склад готовой продукции). Под складирование готовых блоков и листов рекомендуется отводить не менее 100 м2 (в зависимости от выбранной производительности цеха и количества рабочих смен в сутки). Складские площади могут находиться как в самом производственном цеху, так и в отдельном помещении, а также под навесом на улице в зависимости от климатических условий. Необходимая площадь под складирование сырья (полистирол) составляет 10-20 м2. Температурный режим хранения сырья  10-20 oC.
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Пример планировки цеха площадью 270 м2

Подводка сетей электрификации (наружных сетей и внутренней разводки) должна осуществляться с учетом общей (суммарной) мощности всего электрооборудования, входящего в линию по производству пенопласта. Суммарная мощность линии  — 24 кВт    +    мощность на производство пара;
При использовании электрического парогенератора (модели КЭП) для производства пара суммарная (пиковая) мощность электрооборудования составляет:

-линия 40 м3/смена —  N=23,5+160=183,5 кВт (с парогенератором КЭП-160; 160 кВт)

-линия 55, 60 м3/смена — N=23,5+200=223,5 кВт (с парогенератором КЭП-200; 200 кВт)

По этим данным ведется расчет сечения кабеля для подвода электричества.


Потребление электроэнергии линией значительно меньше расчетной суммарной величины, т.к. парогенератор в основном работает на 75% мощности, а все единицы, входящие в линию, никогда не работают одновременно.


Возможна работа линий с применением парогенераторов на газу, жидком топливе и др., а также с подводом промышленного пара, в случае, если указанные источники не уступают по параметрам электрическим котлам КЭП (паропроизводительность 200...300 кг пара/час, давление — 6 атм).

Потребляемый объем воды с учетом затрат на производство пара составляет 0,2…0,3 м3/час в зависимости от выбранной производительности линии.


Возможно вторичное использование отработанного пара для обогрева помещения. Пар направляется в регистр, смонтированный с соответствующим наклоном для стекания конденсата. Объем конденсата при производстве 40 м3/смена ориентировочно составляет 100 кг/час, при производительности 55 м3/смена — около 130 кг/час, при 60 м3/смена — 150 кг/час.

Канализация. Необходима канализация, выведенная либо в общую канализационную систему, либо за пределы цеха. Диаметр канализационной трубы не менее 110 мм.

Вентиляция. Производство связано с выделением пара, вследствие чего необходимо предусмотреть вытяжную вентиляцию (вентиляционные зонты) над блокформой и предвспенивателем, а также над устройством для резки блоков на листы в связи с выделением дыма при термической резке пенопласта. Также рекомендуется в зоне хранения сырья и на месте выдержки вспененного полистирола (бункера выдержки) предусмотреть вытяжную вентиляцию на уровне пола и приточную сверху под потолками для избегания накопления воздушно-пентановой смеси. Такая необходимость связана с тем, что содержащийся в сырье реагент пентан тяжелее воздуха и оседает на уровне пола.
3.3. Сведения о производственном, технологическом и ином оборудовании с указанием технических характеристик и потребностей в инфраструктуре, а также материальных ресурсах, необходимых для реализации инвестиционного проекта. Требования к оборудованию и качеству применяемых материалов.

Предвспениватель мод. ПВ-1 и ПВ-3
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Предвспениватель — предназначен для первичного вспенивания гранул полистирола вспенивающегося методом тепловой обработки. В качестве теплоносителя используется насыщенный водяной пар.

Все предвспениватели подразделяются на 2 вида:

- непрерывного действия 

- периодического действия

На производстве будет предвспениватель периодического действия. Такой выбор обосновывается рядом преимуществ, которыми обладает предвспениватель периодического действия над ПВ непрерывного действия.


Недостатки предвспенивателей непрерывного действия:

1) В процессе вспенивания плотность гранул регулируется тремя способами, обычно в следующем порядке:

- регулировка подачи пара

- регулировка скорости подачи

- регулировка высоты перепускного желоба, если он имеется

Все три способа включают  в себя регулировку времени пребывания гранул в камере.
2) Давление пара может быть только снижено (посредством смешивания с воздухом), но не увеличено, т.к. процесс происходит при атмосферном давлении (непрерывные предвспениватели представляют собой открытую, абсолютно негерметичную емкость). 

Этот недостаток кроме возможного нарушения самой технологии вспенивания влечет за собой и другой, не менее важный. А именно неэкономичный расход пара, и как следствие, увеличение расходов на парообразование.

3) Среднее время нахождения сырья в предвспенивателе непрерывного действия около 3 минут, при этом минимально достигаемая плотность вспененных гранул напрямую связана с содержанием пентана в сырье.


Преимущества предвспенивателя периодического действия:

1) Давление в предвспенивателе регулируется, поэтому и требуемая температура пара для прохождения процесса вспенивания может быть подобрана в соответствии с необходимой плотностью или с уровнем содержания пентана в сырье.

Чем ниже содержание пентана в сырье, тем позже начинается вспенивание и тем выше необходимая температура.

2) Предвспениватель периодического действия — герметичная емкость, что влечет за собой гораздо более экономичный расход пара, а также позволяет повысить скорость вспенивания по сравнению ПВ непрерывного действия.


При периодическом вспенивании плотность гранул регулируется следующим образом:

-регулировка времени парообработки гранул;

-регулировка количества сырья при каждой загрузке;

-регулировка высоты, до которой вспененные гранулы поднимаются в рабочей камере;

-регулировка давления пара;

-регулировка количества пара.


Таким образом, периодические вспениватели имеют более гибкий принцип действия, а более низкая плотность может быть получена даже для относительно мелких гранул. Изменение объема происходит быстро и с минимальными потерями.

Базовые модели вспенивателей:
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Предвспениватель для полистирола вспенивающегося ПВ-1.
Предвспениватель производительностью 10 куб. м в час обеспечивает производительность цеха 70-90 куб. м пенопласта в смену (8 часов) в зависимости от навыков обслуживающего персонала.

Загрузка сырья ручная через раструб в верхней части ёмкости. 
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ПВ-1А (автомат)

Высокопроизводительный предвспениватель, обеспечивающий производительность цеха до 200 куб.м в смену.

Работает в полностью автоматическом и ручном режиме с управлением с пульта. Подача сырья осуществляется через дополнительный загрузочный бункер с гибким шнеком. Дозирование — весовое. Выгрузка вспененных гранул осуществляется в сушильную установку, откуда направляется в бункера выдержки гранул. Транспортировка вспененных гранул осуществляется пневмотранспортом с трубой вентури, что исключает деформацию вспененных гранул.
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ПВ-3

Компактный и экономичный вспениватель периодического действия производительностью 0,75 куб. м в час. Применяется в производствах, где пенополистирол не является основным сырьём: литьё по газифицируемым моделям (ЛГМ), изготовление полистиролбетона, производство бескаркасной мебели, мягких игрушек, частично наполняемых гранулами вспененного пенополистирола; производство туристического и спортивного снаряжения и т.д. Загрузка ручная через раструб, выгрузка через дверцу. 

Технические характеристики предвспенивателей  (приведены для производства ПСВ-С марки 25):
	Наименование параметра
	Значение

	
	 мод. ПВ-1 ручной
	 мод. ПВ-1А автомат
	мод. ПВ-3

	 Номинальная производительность за один  цикл, м3
	1,0
	1,0
	0,05

	 Производительность установки, м3/час, не   менее
	10
	15
	0,75

	 Полезный объём (вместимость) ёмкости, м3
	1,2
	1,2
	0,08

	 Материал днища и ворошителя
	нержавейка

	 Марка получаемого пенопласта по плотности
	М15, М25, М35, М50

	 Объёмная масса получаемой вспененной  крошки, кг/м3
	11...40

	 Рабочее (избыточное) давление пара, МПа,  не более
	0,01...0,03

	 Частота вращения активатора, об/мин
	90

	 Рабочая температура пара, °С
	100...108

	 Габаритные размеры (диаметр ёмкости), мм
	1100x1050x2800
	3410х1050х4370
	1030х820х1400

	 Масса, кг
	530
	750
	180

	 Норма обслуживания, чел.
	1

	Характеристика электрооборудования

	 Род тока питающей сети
	переменный трехфазный

	 Номинальная частота тока, Гц
	50

	 Номинальное напряжение силовой цепи, В
	380

	 Количество электродвигателей на установке,  шт.
	1
	3
	1

	 Номинальная мощность привода, кВт
	4
	22
	2


Сушильная установка.


Предварительно вспененные под воздействем пара гранулы после выхода из предвспенивателя могут содержать до 10% воды. Такие влажные гранулы не имеют достаточной сыпучести, что осложняет их движение по пневмотранспорту, а их естественная сушка может оказаться длительной по времени. Вследствие этого применяется сушильная установка, которая ускоряет процесс стабилизации гранул после вспенивания и устраняет излишки влаги из вспененного сырья. После прохождения процесса сушки гранулы вентилятором транспортируются в бункера-накопители.
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Технические характеристики:
	Наименование параметра
	Значение *

	 Номинальная производительность за один  цикл, м3
	1,0

	 Производительность установки, м3/час
	до 15

	 Объёмная масса крошки, кг/м3
	8...40

	 Габаритные размеры с вентиляторами, мм
	5500х800х1000

	 Масса, кг
	130

	 Норма обслуживания, чел.
	1

	Характеристика электрооборудования

	 Род тока питающей сети
	переменный трехфазный

	 Номинальная частота тока, Гц
	50

	 Номинальное напряжение силовой цепи, В
	380

	 Номинальная мощность тэнов, кВт
	до 9

	 Номинальная мощность вентилятора подачи воздуха, кВт
	2,2

	 Примечание: *Технические характеристики (приведены для ПСВ-С плотностью до 20 кг/м3).


Бункера выдержки-раздачи гранул пенополистирола.
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Бункера выдержки-раздачи служат для хранения и сушки гранул полистирола после предварительного вспенивания, а также для хранения дробленого пенопласта.


Бункера изготавливаются из прочной полипропиленовой ткани и снабжаются специальными вентиляционными окошками .

Количество и объем бункеров подбирается индивидуально в зависимости от помещения цеха и производительности приобретаемой линии по производству пенопласта из стандартных вариантов: объемом 25 м3 для цеха с высотой потолка до 4 метров, объемом 30 м3  для полотков от 5,5 метров или других кубатур для индивидуальных комплектаций. 

Бункер гранул может быть выполнен из:

 — обычной полипропиленовой ткани;

 — особо прочной полипропиленовой ткани, гарантирующей увеличенные сроки службы;

 — ткани с защитой от ультрафиолетовых излучений (на случай если зона выдержки расположена месте досигаемости прямых солнечных лучей).

Металлокаркасы для установки бункеров  могут быть сварные (не разборные) или на болтовых соединениях (разборные ). Установка каркасов выполняется непосредственно во время монтажа пенополистирольного оборудования.  

Наполнение бункеров сырьём из предвспениваля, сушильной установки или дробилки и разгрузка в блок-форму обеспечивается системой пневмотранспорта. Транспортировка осуществляется  центробежными вентиляторами со специальной крыльчаткой, исключающей деформацию вспененных гранул пенополистирола. 

Пневмотранспорт представляет собой систему оцинкованных или пластиковых труб с заслонками. Заслонки могут быть ручного (шиберного типа) или автоматические с пневмоуправлением. В автоматическом варианте управление задвижками бункеров происходит с централизованного пульта. При этом на пульт выведена световая индикация активных бункеров и звуковая сигнализация, сообщающая о наполнение бункера.
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Дробильная установка (дробилка для пенопласта).


Дробильная установка предназначена для измельчения кусковых отходов пенополистирола.  


Технологический отход (обрезки) пенопласта после измельчения целесообразно добавлять к вновь вспененным гранулам в количестве 8-10% для спекания новых блоков пенополистирола. 

Дробильная установка ДРП-2 обладает существенным преимуществом перед дробилками "молоткового" типа —измельчение пенопласта происходит  с  минимальным образованием пыли, что позволяет не бояться за качество спекания блока при добавлении дробленого пенопласта к свежим гранулам. По сути, установка не режет, а отделяет небольшие колонии шариков друг от друга. 


Оборудование имеет большой запас прочности и длительный срок службы. Позволяет измельчать любой пенопласт от легких до тяжелых марок.

Вентилятор создаваемым воздушным потоком транспортирует дроблёнку по пневмотранспорту в  накопительный бункер.
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 Технические характеристики

	Наименование параметра
	Значение

	 Тип дробильной установки
	роторная

	Производительность не менее 
	2-3 м3/час

	 Сечение загрузочного раструба:

ширина

толщина
	510 мм

140 мм

	 Объемная масса подвергаемого переработке пенопласта 
	9... 50 кг/м3

	 Частота вращения главного вала
	1460 об/мин

	 Норма обслуживания.
	1 чел.

	 Размер получаемой фракции дробленки
	8 мм

	 Габаритные размеры: ширина х длина х высота
	1200 мм х 700 мм х 800 мм

	 Масса, кг
	200 кг.

	Характеристика электрооборудования

	 Род тока питающей сети
	переменный трехфазный

	 Номинальная частота тока
	50 Гц

	 Номинальное напряжение силовой цепи
	380 В

	 Номинальная мощность привода
	4 кВт

	 Примечание: * Дробильная установка (дробилка для пенопласта) должна быть обеспечена принудительным отсосом передробленной  пенопластовой крошки (дроблёнки).


Установка формования блоков, предназначена для окончательного вспенивания гранул полистирола.

После загрузки блок-формы предварительно вспененными гранулами, происходит их тепловая обработка, в результате чего гранулы расширяются, формируя, таким образом, внутри установки блок пенопласта. В качестве теплоносителя используется насыщенный водяной пар.


Загрузка блок-формы автоматизирована и осуществляется пневмотранспортом через загрузочные клапаны. 

Привод клапана — пневмоцилиндр (Camozzi, Италия). Обязательным является использование установки вакуумирования для охлаждения и стабилизации блока внутри блок-формы. 

После охлаждения происходит выталкивание блока либо пневмоцилиндром либо сжатым воздухом («воздушная подушка») в зависимости от конструкции блок-формы.


Существуют блок-формы двух видов: закрытые и открытые.


Внутренняя поверхность блок-формы может быть выполнена из качественной углеродистой стали либо из нержавейки.

Главными отличием блок-форм между собой является размеры выпускаемых блоков пенопласта и производительность.

Блок-форма закрытого типа
Весь внутренний объем блок-формы является рабочей камерой. Цикл формования состоит из этапов:
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 Загрузка — формование — охлаждение — выталкивание
После окончания цикла вакуумирования (охлаждения) открывается торцевая дверца и готовый блок пенопласта с помощью сжатого воздуха выталкивается на тележку для транспортировки к месту нарезки блока на листы.

Главным преимуществом этой блок-формы перед «открытой» является более высокая производительность за счет значительно большего объема рабочей камеры (в 2,5...3 раза в зависимости от выбранной модификации).

Недостатком по сравнению с «открытой» блок-формой является возможность производить блоки ограниченной длины.

Технические характеристики (приведены для производства ПСВ-С марки 25)

	№п\п
	Наименование параметра
	БФ-12
	БФ-15
	БФ-16
	БФ-18
	БФ-20
	БФ-22

	
	
	«закрытый» тип

	1
	Габариты производимого блока (чистовые), мм, не менее:

высота

толщина

длина
	1000

630

2000
	1200

630

2000
	1000

630

2500
	1000

600

3000
	1200

600

2700
	1200

600

3000

	2
	Производительность за один цикл, м3
	1,26
	1,5
	1,6
	1,8
	1,95
	21,6

	3
	Производительность в смену, м3

(производительность зависит от уровня автоматизации блок-формы)
	60-120
	60-120
	70-120
	150-200
	175-225
	200-250

	4
	Марка получаемых блоков по ГОСТ 15588-86
	15, 25, 35, 50

	5
	Рабочее (избыточное) давление пара Pg в паровой рубашке блокформы, МПа (атм.), не более
	0,03 (0,3)

	6
	Температура пара в рабочей камере формы, °С
	104...108

	7
	Потребление пара для формования с учётом предвспенивания (при max производительности), кг/час
	250*
	250*
	300*
	300*
	500*
	500*

	8
	Исполнение загрузочных клапанов
	пневматика **

	9
	Исполнение узла выталкивающего блок
	пневмоподушка**

	10
	Номинальное рабочее давление пневмоцилиндров, атм.
	10

	11
	Норма обслуживания, чел.
	1

	12
	Габаритные размеры, мм: ширина х длина х высота
	935

2240

2285
	935

2240

2485
	935

2740

2285
	935

3500

2285
	935

3200

2485
	935

3500

2485

	13
	Масса, кг
	1700
	1900
	2100
	2200
	2350
	2500

	Примечания: 

* Парогенерирующее оборудование должно обеспечивать давление 5...6 атм, паропроизводительность не менее 200-300 кг/час;

**Пневмоцилиндры итальянского производства "CAMOZZI". Для работы пневмосистемы блокформы необходим компрессор Pg =10 атм. производительностью не менее 0,16 м3/мин, объём ресивера 60л.


Затем, при помощи вакуума, производится стабилизация. Готовое изделие выталкивается воздушной подушкой. Распределение потоков среды (пар, вакуум, сжатый воздух) осуществляется с помощью пневмоуправляемых затворов и клапанов.

Степень автоматизации — полуавтомат.

Технические характеристки пресс-блок-формы
	Наименование параметра
	Значение

	Размеры рабочей камеры
	1260×652×1038 мм с изменяемым размером 1260 мм

	Размеры не прессованного блока из первичного сырья
	1260…1000×652×1038 мм

	Размеры прессованного блока из дробленого сырья
	800…300×652×1038 мм

	Максимальный объем рабочей камеры
	0,853 м3

	Максимальная плотность изготавливаемого продукта
	60 кг/м3

	Максимальная скорость перемещения толкателя
	2 м/мин

	Габаритные размеры:

длина, 

ширина, 

высота,
	3880 мм

1580 мм

4000 мм

	Масса, кг.
	1805 кг.

	Характеристика электрооборудования

	Род тока питающей сети
	переменный трехфазный

	Номинальная частота тока
	50 Гц

	Номинальное напряжение силовой цепи
	380 В

	Номинальная мощность
	4 кВт


Блок-форма открытого типа
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Внутренний объем установки делится на рабочую камеру и зону охлаждения. Внутри рабочей камеры происходит формование блока, после которого при помощи толкателя, работающего от пневмоцилиндра, отформованный блок перемещается в зону охлаждения. Освободившаяся рабочая камера снова загружается сырьем, и цикл формования повторяется.

 


Установка работает в периодически-непрерывном режиме. В каждом цикле часть блока, формуемая в рабочей камере, приформовывается к ранее отформованному блоку, находящемуся в зоне охлаждения. При этом прочность стыка не уступает прочности основного материала. Таким образом, из установки выходит теоретически бесконечный массив пенополистирола, от которого отрезается блок необходимой длины. Стандартная длина направляющих — для блоков длиной 2000 мм. По спец. заказу она может быть увеличена до 3000 мм.

Технические характеристики (приведены для производства ПСВ-С марки 25)

	№

п\п
	Наименование параметра
	Значение

	
	
	УНФБ-05
	УНФБ-07

	
	
	«открытый» тип

	1
	Габариты производимого блока (чистовые), мм, не менее:
Высота
Толщина
Длина
	1000

500

0...3000
	1200

600

0...3000

	2
	Производительность за один цикл, м3
	0,5
	0,7

	3
	Производительность в смену, м3

(производительность зависит от уровня автоматизации блок-формы)
	35
	50

	4
	Марка получаемых блоков по ГОСТ 15588-86
	15, 25, 35, 50

	5
	Рабочее (избыточное) давление пара Pg в паровой рубашке блокформы, МПа (атм.), не более
	0,03 (0,3)

	6
	Температура пара в рабочей камере формы, °С
	104...108

	7
	Потребление пара для формования с учётом предвспенивания (при max производительности), кг/час
	200*
	250*

	8
	Исполнение загрузочных клапанов
	пневматика **

	9
	Исполнение узла выталкивающего блок
	пневмоцилиндр**

	10
	Номинальное рабочее давление пневмоцилиндров, атм.
	10

	11
	Норма обслуживания, чел.
	1

	12
	Габаритные размеры, мм: ширина х длина х высота
	710

3780

2210
	810

3780

2410

	13
	Масса, кг
	1450
	1600

	Примечания: 

* Парогенерирующее оборудование должно обеспечивать давление 5...6 атм, паропроизводительность не менее 200-300 кг/час;

**Пневмоцилиндры итальянского производства "CAMOZZI". Для работы пневмосистемы блокформы необходим компрессор Pg =10 атм. производительностью не менее 0,16 м3/мин, объём ресивера 60л.
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Установка для комплексной резки блоков пенопласта.
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Станок для комплексной резки пенопласта предназначен для деления блоков как в горизонтальной, так и вертикальной плоскости (деление на листы и торцевание). Станок для резки пенопласта работает в автоматическом режиме. Имеется возможность перехода на ручной режим управления. Применяется система электронного управления накалом струн, а также плавная регулировка скорости движения режущих рамок. Комплексная резка имеет высокую точность благодаря выполнению всех операций с одной установки без необходимости переноса блока с одного станка на другой.

Установка для резки блоков пенопласта на листы.
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Установка предназначена для горизонтальной нарезки отформованного блока пенопласта на листы заданной толщины. Резка осуществляется термическим способом.


Блок пенопласта, установленный на подвижной каретке, проходит сквозь режущую раму, на которой натянуты нихромовые струны. Нагрев струн ведется от трансформатора мощностью 2,5 кВт.

Движение подачи при резке осуществляется без применения каких-либо приводов. Каретка с блоком пенопласта проходит сквозь режущие струны под действием силы тяжести. Это происходит за счет установки необходимого угла наклона направляющих, по которым катится каретка. Угол наклона регулируется в зависимости от плотности нарезаемого пенопласта.

Технические характеристики

	 Наименование параметра
	 Значение

	 Наибольшее сечение отрезаемого блока, мм
	 1030 х 520 (1240 х 650)*

	 Номинальная длина разрезаемого блока, мм
	 до 3000

	 Длительность разрезки одного блока, мин
	 5

	 Число циклов разрезки в час, с учетом времени обслуживания персоналом.
	 12

	 Движение подачи при разрезке
	 собственный вес каретки и блока пенопласта

	 Объемная масса разрезаемых блоков, кг/м3
	 9...40

	 Пределы регулировки угла наклона направляющих, град.
	 0...23

	 Норма обслуживания, чел.
	 1

	 Габаритные размеры (ширина / длина / высота), мм
	 1320 х 3600 х 1425

	 Масса, кг
	 130

	 Характеристика электрооборудования

	 Род тока питающей сети
	 переменный трехфазный

	 Номиналльная частота тока, гц
	 50

	 Номинальное напряжение силовой сти, В
	 380

	 Номинальное напряжение вторичной сети, В
	 26...36

	 Количество трансформаторов на установке
	 1

	 Номинальная мощность трансформатора, кВт
	 4

	 Примечание: * В скобках указаны данные при использовании блок-формы мод. БФ-15, БФ-18


 
Котлы паровые.


Для процессов предварительного вспенивания сырья и формования блока пенопласта необходим насыщенный водяной пар.При организации цеха по производству пенопласта наилучшим вариантом будет размещение оборудования в помещении с готовым паром (на территории крупных предприятий с промышленным паропроводом, вблизи ТЭЦ и т.д.). Однако если такой возможности нет, цех будет комплектоваться индивидуальным паровым котлом.


Промышленные паровые котлы имеют следующую стандартную комплектацию, которая состоит из: непосредственно котла, горелки, подпиточного насоса, автоматики уровня, манометра, указателя уровня воды прямого действия, предохранительных клапанов, запорной и регулирующей арматуры.

Паровые котлы по виду источника энергии подразделяются на:

· электрические;

· газовые;

· ГСМ (дизельные, отработка машинного масла);

· твёрдотопливные.

Электрические паровые котлы.
Принцип работы парогенератора основан на выделении тепла при прохождении электротока через воду. Котловая вода должна представлять собой электролитический раствор, для чего в нее по необходимости вводятся специальные добавки: сульфит натрия, тринатрийфосфат, карбонат натрия, ортофосфорная кислота бикарбонат натрия, поваренная соль. Получаемый пар может циркулировать в замкнутой системе, либо подаваться на разогреваемую поверхность или в технологическую емкость. Электрические паровые котлы маркируются буквами ЭПГ.
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Стандартная комплектация электропарогенератора:

· Корпус электропарогенератора на раме;

· Подпиточный насос;

· Шкаф управления;

· Реле давления;

· Манометр;

· Указатель уровня;

· Система автоматического поддержания заданной мощности;

· Система плавной регулировки мощности;

· Предохранительный клапан;

· Автоматическая система безопасности котла;

· Запорная арматура;

· Защита от «сухого» хода.
Технические характеристики электрических паровых котлов.
	Технические данные
	Марка парового котла

	
	ЭПГ — 250
	ЭПГ — 300
	ЭПГ — 350
	ЭПГ — 500 (2х250)

	Паропроизводительность, кг/ч
	250
	300
	350
	500

	Рабочее давление пара, Мпа (атм.)
	0,58 (5,8)

	Температура пара Со
	155

	Максимальная потребляемая мощность, кВт
	170
	200
	240
	340

	Номинальное напряжение (50 Гц), В
	380

	Число фаз
	3

	Время разогрева до рабочего давления, мин.
	6

	Объем котла, не более, литр
	25
	2x25

	Масса, не более, кг
	150
	290

	Габаритные размеры, мм : Длина х ширина х высота
	970x550x1100
	1500x550x1100


Промышленный электропарогенератор не подлежат регистрации в органах котлонадзора. "Правила устройства и безопасной работы сосудов, работающих под давлением" на электропарогенераторы не распространяются.

Газовые и дизельные паровые котлы.

Устройство газовые и дизельных паровых котлов состоит из: непосредственно котла, горелки, подпиточного насоса, автоматики уровня, манометра, указателя уровня воды прямого действия, предохранительных клапанов, запорной и регулирующей арматуры.


Прямоточные жаротрубные промышленные котлы представляют собой смонтированную на опоре вертикальную колонну или горизонтальный цилиндр. Внутри корпуса котла размещены трубные доски с вваренными между ними теплообменными трубами и дымоходами. В каждом дымоходе установлен турбулизатор. К фланцам присоединяют питательный водяной насос, паропровод, приборную колонку и дренажный сливной патрубок. В верхней части корпуса котла расположен раструб для газоходов и дымоудаления. Питательная вода, поступающая в нижнюю часть корпуса котла, постепенно заполняет рабочее пространство до предельного уровня, о чём сообщит датчик, включается горелка, вода начинает нагреваться, испаряться и выходить в виде пара в паропровод к потребителю. По мере испарения воды ее уровень падает. После осушения датчика «среднего уровня» вновь включается питательный насос и открывается клапан, и котёл вновь пополняется водой. Для обеспечения водно-химического режима, котёл должен быть оборудован системой водоподготовки. Питательная вода должна соответствовать требованиям ПБ10-574-03 "Правила устройства и безопасной эксплуатации паровых и водогрейных котлов".
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Характеристики газовых и дизельных паровых котлов.
	Технические данные
	Марка парового котла

	
	КПО — 250
	КПО — 300
	КПО — 500
	КПО — 600 (800)

	Паропроизводительность, кг/ч
	250
	300
	550
	600 (800)

	Тепловая мощность, кВт
	150
	230
	330
	400 (550)

	Давление пара, МПа
	не более 0,5
	не более 0,6

	Температура пара, Со
	не более 150
	не более 160

	Эффективность (КПД)%
	91

	Поверхность нагрева, м2
	4,74
	5,88
	10,8
	17

	Топочная камера сгорания
	Закрытая (газоплотная)

	Вид топлива
	природный газ (LNG) и сжиженный газ (LPG) (пропан-бутан)

дизельное легкое

	Давление газа перед горелкой LNG, мм.в.ст
	200

	Давление газа перед горелкой LPG, мм.в.ст
	280

	Минимальное давление газа перед горелкой, мм.в.ст
	150

	Объем воды в котле, литр
	182,7
	198,1
	611
	719

	Расход топлива, газ, нм3/ч
	20
	26,2
	40,9
	54,5(73)

	Расход топлива, дизель, кг/ч
	16,4
	21,9
	32,8
	43,8(60)


Котёл должен быть смонтирован с отдельном помещении и быть зарегистрирован в органах Ростехнадзора.

Твёрдотопливные паровые котлы.

К монтажу и эксплуатации твердотопливных котлов предъявляются повышенные требования. Паровые котлы должны размещаться в несгораемых отдельных помещениях или пристроях, отделенных от основных зданий несгораемыми конструкциями, стенами и перекрытиями. Обслуживание осуществляют лица, обученные по соответствующей программе, имеющие удостоверение квалификационной комиссии на право обслуживания котлов, работающих на твердом топливе. Монтаж и обслуживание осуществляется в соответствии с СниП II-35-76 «Котельные установки» с изменением №1 (1997г), ПУБЭ ПКИВК "Правила устройства и безопасной эксплуатации паровых котлов с давлением пара не более 0,07 МПа, водогрейных котлов и водоподогревателей".
Технические характеристики горизонтальных паровых котлов, работающих на твёрдом топливе.
	Наименование показателей
	Марка парового котла

	
	КПО-250Т
	КПО-250Т
	КПО-250Т

	Паропроизводительность, т/ч
	0,25
	0,3
	0,5

	Вид топлива
	твёрдое

	Максимальная температура пара (max), Со
	160

	Максимально давление в котле, МПа/атм
	0,6/6

	Расход топлива дрова/уголь, кг/час
	85/43
	100/50
	165/80

	КПД
	0,9

	Габаритные размеры (без горелки) (Д*В*Ш), мм
	2500х1500х1800
	13000 х1500х1800
	3500 х1500х1800


Водоподготовка.


Для подготовки воды, используемой в паровых котлах рекомендуется использовать системы умягчения воды непрерывного действия ZauberKraft модели GSA. Системы умягчения непрерывного действия модели GSA включают в себя:

· два натрий-катионитовых фильтра в сборе;

· солевой бак;

· трехходовой клапан.


В каждый момент времени в рабочем режиме находится только один фильтр. Другой фильтр при этом находится в режиме регенерации, или в режиме ожидания. После очистки определенного объема воды, фиксируемого внутренним или внешним счетчиком воды, управляющий клапан первого фильтра производит переключение потоков и выводит первый фильтр в режим регенерации, и подает сигнал на второй управляющий клапан, выводящий второй фильтр в рабо — чий режим. Сразу по окончании регенерации первого фильтра, он переводится в режим ожидания. Реге — нерация второго фильтра осуществляется аналогичным образом. Если исходная вода содержит взвешенные вещества (ржавчину, глину, мелкий песок и т.п.), перед сис — темой умягчения следует смонтировать фильтр грубой очистки производительностью не менее расхода воды на промывку системы умягчения. Сброс сточных вод системы умягчения производится в хозяйственно-бытовую или производственную канализацию.

Так как потребление насыщенного водяного пара оборудованием для производства пенопласта больше производительности парового котла, и носит периодический, иногда пиковый характер, возникает необходимость накапливать его. Для этого используют паронакопитель (паровой рессивер) или аккумулятор пара.


Паронакопитель представляет собой сварной резервуар цилиндрической формы с эллиптическими днищами. 
	           Сгенерированный котлом пар, попадая в ресивер под избыточным давлением, частично переходит в жидкое состояние (перегретая вода Т=160°С). В момент отбора пара (для процесса предварительного вспенивания или окончательного формования блока) вода обратно переходит в парообразное состояние и происходит тепловая обработка сырья в предвспенивателе либо гранул в блок-форме.


	


Аккумулятор пара
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	           Паровой аккумулятор представляет собой дополнение к ёмкости котла, в котором хранится запас воды при том же давлении и температуре, что и в котле. Когда паровая нагрузка, накладываемая оборудованием, невелика, и котёл может вырабатывать пара больше, чем требуется, излишки пара впрыскиваются в находящуюся под давлением водяную массу. С течением времени температура и давление воды в ёмкости увеличиваются до тех пор, пока вода не достигнет температуры насыщения, соответствующей давлению, при котором работает котёл.
	 


            Поскольку в аккумуляторе происходит падение давления воды, хранящейся при температуре насыщения, пар будет вырабатываться при любой нагрузке, превышающей производительность котла. Таким образом, требования к количеству пара при пиковой нагрузке будут удовлетворены. Когда нагрузка будет меньше производительности котла, аккумулятор будет наполняться излишками производимого котлом пара. Такие циклы наполнения и отдачи объясняют, почему описываемое устройство называется аккумулятором пара. Использование парового аккумулятора позволяет непрерывно поддерживать горение в топке котла на уровне максимальной непрерывной мощности.


В данной системе, пар не только дополнительно вырабатывается но и обеспечиваются высокие качественные характеристики пара: чистота (отсутствие примесей) и влажность — пар и аккумулятора более сухой в сравнении с простым паронакопителем.

Рассмотрим плюсы и минусы двух типов сосудов, чтобы определится, что понадобится именно Вам: 

Паронакопитель: 
+ Быстрый выход на рабочий режим. До 40 мин.

 — Не стабильность давления пара.

 — Глубокие просадки давления пара при больших разборах;

 — Рабочее давление 5-6 атм.;

 — Большие габариты 

 — Образование конденсата.

Аккумулятор пара: 
+ Качественные и стабильные характеристики пара

+ Минимальные просадки пара при больших разборах

+ Рабочее давление 3-4 атм

+ Наличие автоматики для поддержания уровня воды

+ Меньшие габариты по сравнению с паронакопителем

 — Долгий выход на рабочий режим. До 8 часов.

Необходимый объем паронакопителя зависит от выбранной модификации блок-формы. Для получения качественного пенопласта, а также для достижения максимальной производительности оборудования, объем паронакопителя должен быть в 2,5-3 раза больше внутреннего объема рабочей камеры блок-формы.

Вяткастройдеталь производит сосуды, работающие под давлением (паронакопители и аккумуляторы пара) ёмкостью 2,5 и 5 куб.
Характеристики и параметры аккумулятора пара
	Рабочее давление, МПа (кгс/см2)
	0,8 (8,0)

	Расчётное давление, МПа (кгс/см2)
	0,8 (8,0)

	Пробное давление испытания, МПа (кгс/см2)
	1,0 (10,0)


	Рабочая температура среды, оС
	-40... +180

	Расчётная температура стенки, оС
	-40... +180

	Вместимость, М3
	2,5 / 5


Пля предовращения теплопотерь и повышения эффективности эксплуатации паронакопителя рекомендуется утеплять паровые ёмкости. 
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4. МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ  ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
4.1.
Конкурентные преимущества реализуемого инвестиционного проекта перед российскими и зарубежными аналогами (сравнение основных натуральных, технических и экономических показателей) с указанием источника полученной для сравнения информации.  


Благодаря особому сочетанию физических свойств пенопласта (пенополистирола), этот материал находит разнообразное применение в строительной промышленности, а именно:

- в теплоизоляции в системах наружного, внутреннего утепления;

- в системах с утеплителем внутри ограждающей конструкции (слоистая кладка, трехслойные бетонные блоки или железобетонные панели);

- как основание под рулонные или мастичные кровли под стяжку толщиной, определяемой требованиями пожарной безопасности;

- для теплоизоляции подвалов, перекрытий;

- в звукоизоляции от ударного шума;

- в "сэндвич-панелях" с металлическими обшивками;

- в SIP-панелях при строительстве по канадской технологии;

- в декоративных архитектурных деталях;

- в канализации;

- при образовании пустот;

- для изготовления несъёмной опалубки;

- для защиты основания дорог от промерзания;

- в качестве морских понтонов на плавучих установках.


Ассортимент плит пенопласта (пенополистирола) включает изделия разной толщины и плотности. Это позволяет проектировщикам специфицировать плиты, наиболее подходящие для нужной цели по своим качествам и стоимости. Стандартные плиты пенопласта предлагаются толщиной от 2 см и более, хотя по спецзаказу можно изготавливать плиты как стандартных, так и нестандартных габаритов.


Несмотря на то, что плита из пенопласта низкой плотности самая дешевая, важно отметить, что при плотности ниже 15 кг/м3 коэффициент термоизоляции и механическая плотность резко снижаются. Пенопласт низкой плотности имеет также тенденцию к хрупкости, что ведет к сокращению ресурса плиты.


Если пенопласт не имеет огнестойкого покрытия, то при применении в строительстве этот материал должен быть изготовлен из антнпиренных сортов (сырье с добавками антипирена или, так называемый, самозатухающий полистирол)
Использование пенопласта в качестве изоляционного материала.


Пенополитсиролл обладает достаточной универсальностью и используется как в новых, так и в старых зданиях для изоляции стен, крыши, полов и перекрытий. В европейских странах самой крупной областью какого-то одного применения пенопласта является изоляция.

1. Стены


Предпочтительный метод изоляции в новых зданиях — ввод материала в имеющиеся стеновые полости. Обычно к поверхности внутренней стены крепится плита пенопласта, причем в полости между наружной и внутренней стенами оставляется воздушный зазор, предотвращающий формирование мостика, по которому может передаваться влага. Плиты пенопласта легко нарезать на нужную форму ножом или мелкозубой пилой, а крепление их к стене осуществляется простыми стеновыми анкерами с шагом 40-4S си по вертикали и 90 см по горизонтали.


Еще один вариант изоляций применяемый к существующим сооружениям, а также к новым зданиям со сплошными стенами, состоит в креплении плиты пенопласта непосредственно к наружной или внутренней поверхности. В обоих случаях плиты можно крепить адгезивными составами или механическими креплениями; и в том. к в другом случае рекомендуется обшивка. В случае, когда изоляция крепится к внутренней поверхности, можно использовать листовой материал, например листовую сухую штукатурку, или же, что еще проще, лист пенопласта можно оштукатуривать непосредственно. Ряд европейских изготовителей листовой сухой штукатурки поставляют также плиты с уже нанесенным слоем пенопласта. Плиты пенопласта, прикрепленные к наружной поверхности, можно оштукатуривать двумя слоями цемента, нанесенного на подходящую опору, например, на металлическую сетку. Для пенопласта специально разработана также альтернативная технология нанесения различных наружных покрытий, одним из примеров которой является штукатурка, армированная щелочеупорным стекловолокном.


Конструктивная гибкость пенополистирола дала возможность создать самоподдерживающиеся сборные изоляционные панели, предназначенные, в частности, для применения при модернизации старых сооружений и для строительства промышленных и торговых блоков. В этих случаях простота установки и малые потребности в уходе и ремонте предоставляют возможность экономии средств не только на этапе строительства, но и при эксплуатации зданий. Типовые панели включают плиту пенопласта, ламинированную алюминиевым листом, хотя можно проектировать и более сложные многослойные панели, включающие в себя сталь или штукатурку. В западных регионах Германии в 1989 г. было использовано около 30 миллионов квадратных метров сборной внешней обшивки, тогда как в США прогнозируемый рост использования этого материала составляет 24% в год.


Еще одно преимущество слоистых панелей состоит в том, что благодаря защите, обеспечиваемой наружным слоем, в случае пожара обитатели здания будут располагать более длительным временем на эвакуацию.

В дополнение к формованным плитам и панелям расширенные, но несформованкые гранулы пенополистирола можно смешивать с бетоном и формовать легкие блоки (полистиролбетон).

2. Крыши


Изоляцию плоских крыш, широко используемых в зданиях коммунального назначения и квартирных домах, можно осуществлять тремя способами:


"Теплая крыша":

крыша покрывается изоляционным материалом, поверх которого укладывается водостойкий битумный слой.


"Холодная крыша":

изоляционный материал наносится на тыльную сторону крыши, при этом оставляется вентилируемую полость, предотвращающая конденсацию водяных паров. Поскольку на практике такой тип конструкции приводит к проблемам теплонапряжений, его обычно не рекомендуют.


"Обратная крыша":

крыша покрывается водонепроницаемым слоем, непосредственно на который наносится плита пенопласта. Затем изолирующий слой покрывается щебнем.


Плита пенопласта более всего подходит для систем "теплой крыши". В регионах с дождливыми сезонами и сухим климатом в течение остальной части года пенопласт можно успешно использовать для "обратных крыш". Для "теплых крыш" в Великобритании обычно используется плита пенопласта  приклеенная в заводских условиях к древесноволокнистой плите, пропитанной в ряде случаев битумом. При укладке на бетонную или металлическую опорную плиту, перед приклеиванием к ней горячим битумом ламинированной плиты пенопласта скачала укладывают пароиэолирующий лист. Поверх плиты пенопласта в первую очередь свободно укладывается изолирующая мембрана, а затем слой асфальтовой мастики. К поверхности древесноволокнистой плиты горячим битумом можно также приклеить слои строительного картона, следя за теи, чтобы битум не попал в швы. Для предотвращения высоких температур от солнца наносится отражательный слой или посыпка.


На тыльную сторону металлических или черепичных скатных крыш при помощи механических креплений или адгезивов можно устанавливать плиты пенопласта толщиной 2,5-5 см, В таких случаях во избежание скопления влаги на стороне чердачного пространства следует предусмотреть пароиэолирующую прослойку. В целях снижения пожарного риска и получения поверхности с декоративными возможностями пенопласт можно штукатурить напрямую или покрывать листами сухой штукатурки. Еще одним вариантом служит использование плиты пенопласта, ламинированные в заводских условиях облицовочным материалом.

3. Полы


Теплопотери или теллопоступления через полы и перекрытия часто не учитываются. Пенополистирол может служить эффективным изолятором, а также снижать передачу ударного звука через плавающие полы, например, от шагов. Плита пенопласта от 2 до 10 см толщиной, в зависимости от необходимой степени термо — или звукоизоляции, обычно укладывается на паронепроницаемый лист. После герметизации швов наверх можно укладывать либо шпунтовую древесностружечную плиту, либо песчаноцементную или бетонную смесь толщиной 6 см.


В новых зданиях все большую популярность завоевывают формованные блоки пенопласта с замковыми соединениями, опирающиеся на предварительно натяженные железобетонные балки. Помимо своих других положительных качеств, эта система — одна из самых быстрых и дешевых средств изоляции полов. После установки блоки можно покрывать древесностружечной плитой или бетонной смесью.
4.2.
Стратегия продвижения реализуемого инвестиционного проекта на рынке. 

 
Повышение качества оказываемых услуг. В процессе работы планируется осуществлять тройной внутренний контроль ее качества – контроль осуществляется самими работниками, контроль производится линейным персоналом предприятия. Для персонала производства будут разработаны служебные инструкции


Предоставление системы скидок на услуги. При оказании услуг корпоративным и постоянным клиентам планируется организация соответствующего учета и представление скидок на продукцию. Это позволит заинтересовать наиболее активную часть клиентов в долговременном сотрудничестве.


Участие в выставках, активная рекламная кампания. Планируется принимать активное участие в выставках, опросах клиентов, проводить постоянную рекламу и осуществлять рекламные мероприятия с целью привлечения новых клиентов. Будут реализовываться как общие, так и специфические рекламные мероприятия, способствующие притоку клиентов например, организация презентаций. Для обеспечения доступа к информации, привлечения посетителей планируется создание интернет-сайта в разрезе видов выращиваемых продуктов.

Рекламная компания предприятия будет направлена на решение следующих задач:

1. В течение первого года функционирования предприятия распространить информацию о его существовании и ознакомлении потребителей с продукцией.

2. Дальнейшее распространение информации о продукции, о ее экономичности.
4.3.
Политика ценообразования.
Метод ценообразования


Рыночная цена на готовый продукт и реализацию устанавливается исходя из существующих сегодня цен на данные услуги.


В дальнейшем на основании маркетинговых исследований предполагается проведение политики средневзвешенного ценообразования на уровне ниже среднерыночных цен и возможное повышение их на основе определения эластичности спроса на данный вид продукции, в том числе в зависимости от:

· присутствия на рынке аналогичных видов продукции;

· возможной реакции потребителей на изменение цен, связанное с изменением качества товара.


Программа стимулирования сбыта

Ценовая политика. Основными элементами стимулирования сбыта услуг при помощи ценовой политики может стать:

· предоставление скидок оптовым покупателям, сетям;

· дифференциация цен в зависимости от размерности, качества, потребностей клиента.

Мотивация торговых агентов:

· конкурсы персонала – поощрения персонала за усилия по увеличению объемов продаж в определенный период;

· выставки и конференции – польза для участников разная, включая появление новых потенциальных клиентов, налаживание и поддержание контактов с потребителями, приобретение новых клиентов, увеличение объемов продаж существующим клиентам, возможность представить новые виды продукции, представить потребителям информацию о своих услугах.

Характеристика ценообразования предприятия
Важным является вопрос своевременного оказания услуг заинтересованному покупателю по приемлемой для него цене, т.е. для достижения конечной цели должна существовать профессионально разработанная и успешно реализуемая стратегия маркетинга, предполагающая:

· стратегию сбыта,

· оптимизацию ценообразования,

· широкое проведение мероприятий по рекламе и продвижению выпускаемой продукции.

При этом достижение обозначенных целей возможно только при эффективном использовании и профессиональном сочетании всех инструментов маркетинга.

Апшеронкс  является достаточно привлекательным для развития рынка прежде всего потому, что политика экономического развития района в настоящее время активно направлена на создание благоприятных условий для развития производств.

Стратегия дистрибуции 

Потребителями продукции проектируемого объекта являются, как жители Апшеронского района, так и юридические лица, занимающиеся организацией реализации, строители, сети. Это является существенным конкурентными преимуществом  Апшеронска наряду с такими, как
- наращивание оборотов в течение всего года; 

- реализация продукции по приемлемым ценам;

          - предоставление скидок оптовым покупателям.
5. АНАЛИЗ РЫНКА 
 5.1.
Состояние российского отраслевого рынка/внешних рынков реализуемого (планируемого к реализации) инвестиционного проекта. 


Химическая отрасль остается одним из основных локомотивов развития российской промышленности, демонстрируя большую устойчивость в условиях кризиса, чем многие другие сектора. Продолжительное время темпы роста химической промышленности были выше, чем в среднем по обрабатывающему сектору, не опускаясь в период 2015–2017 гг. ниже 5%. В 2018–2019 гг. рост промышленного сектора в РФ замедлился, а темпы роста химической промышленности практически сравнялись со средним уровнем по обрабатывающему сектору. Такая динамика была связана как с рыночными факторами (в частности, со снижением производства минеральных удобрений из-за резкого падения объемов экспортных контрактов), так и с исчерпанием эффекта от запуска новых мощностей в прошлые периоды.


В 2020 г. распространение коронавирусной инфекции оказало значительное влияние на состояние химической индустрии в мире. Если в январе спад составил 0,8% относительно предыдущего месяца, то уже в феврале было отмечено падение на 2,1%. В марте текущего года мировая химическая индустрия сократила объемы производства на 4,2%. Наибольшее снижение было зафиксировано в Китае, где производства работали при минимальных загрузках или простаивали весь февраль и большую часть марта. Так, в марте объемы выпуска химической продукции в КНР снизились на 10,3% относительно прошлого года и на 8,3% – относительно предыдущего месяца. В США и Европе падение было не столь критичным (чуть более 2% год к году). В течение марта загрузка мировых мощностей снизилась до 76,9% – это самый низкий уровень загрузки производства, начиная с апреля 2009 г. В апреле Европа и США перехватили лидерство по темпам снижения химического производства.


Пандемия COVID-19 оказала значительное влияние на большую часть химических продуктов, препятствуя глобальным цепочкам поставок, изменяя структуру потребительского спроса и вызывая широкие колебания на рынках. Однако влияние на полимерную промышленность заметно отличалось в зависимости от сегмента и в целом было разнонаправленным. Базово можно выделить следующие факторы:

- ажиотажный спрос в сегменте упаковки и производстве медицинских изделий;

- критичное снижение спроса в других сегментах (остановка строек, производств автомобилей, электроники и др.);

- остановы заводов из-за ограничений, связанных с COVID-19;

- переносы плановых ремонтов (как из-за санитарно-гигиенических соображений и дефицита специалистов, так и с целью компенсировать убытки);

- сложности в логистике, приводящие к сбоям в цепочках поставок и росту стоимости фрахта (дефицит контейнеров, снижение доступности грузовиков, увеличение времени доставки товаров из-за задержек на границах и в портах, перебои или остановка внутренней логистики в отдельных странах и регионах);

- пересмотр инвестиционных планов и сдвиг сроков реализации проектов.


Российские производители столкнулись с аналогичными вызовами. Однако, поскольку распространение инфекции началось ближе к середине марта, ситуация развивается иначе. В первом квартале 2020 г. в РФ выпуск химической продукции увеличился на 6,7% относительно первого квартала 2019 г. и на 9,6% – в марте относительно февраля. При этом существенно – в среднем в два-три раза – вырос спрос на группу товаров для дезинфекции (гипохлорит натрия, белизна и др.).


Однако в апреле эффект от введенного режима самоизоляции ощутился в полной мере: в среднем по обрабатывающему сектору производство снизилось почти на 12% от уровня марта. В химической промышленности ситуация была традиционно лучше, однако остановка строек, перерабатывающих предприятий и в целом падение спроса не могло не сказаться на производственных показателях. Но если рассматривать результаты за период (январь-апрель 2020 г. к январю-апрелю 2019 г.), становится очевидно, что апрельское падение не перекрыло положительные результаты первых трех месяцев, а негативная помесячная динамика объясняется, в том числе, «высокой базой» марта. По итогам четырех месяцев химическое производство выросло на 5,6% год к году, производство основных химических веществ, удобрений, пластмасс и каучука – на 7,4%. За этот же период в среднем по обрабатывающему сектору наблюдался фактически нулевой прирост.


Развитие мощностей по производству полимеров в РФ отвечает потребностям внутреннего рынка: объем потребления растет, в 2019 г. емкость рынка базовых пластмасс превысила 6 млн тонн. Однако динамика отличается в зависимости от сегмента. Спрос на полиолефины демонстрирует устойчивую положительную динамику: по сравнению с уровнем 2014 г. потребление ПЭ увеличилось более, чем на 800 тыс. тонн, ПП – почти на 600 тыс. тонн (+40 и +55% соответственно). Динамика объемов потребления ПВХ в последние годы нестабильная, находится в диапазоне 980–1030 тыс. тонн в год. Рынок пока не может компенсировать потерянные в 2015–2016 гг. объемы, когда он «просел» на 190 тыс. тонн. По итогам 2019 г. видимое потребление полимеров винилхлорида было все еще ниже, чем в 2014 г. Потребление полиэтилентерефталата в 2019 г. продемонстрировало значительный прирост (+22% от уровня 2018 г.) и достигло 763 тыс. тонн. Объем потребления полимеров стирола в настоящее время стабилизировался на уровне 540–550 тыс. тонн в год.


В 2020 г. спрос на полимеры был поддержан производителями пластиковой упаковки (пленок, бутылок, крышек и т.п.), медицинских изделий и нетканых материалов для СИЗ. Более того,  самом начале пандемии на российском рынке образовался ажиотажный спрос на полимеры, вызванный опасениями возможного роста цен из-за падения курса рубля и вынужденной самоизоляции.


В апреле ситуация изменилась. Остановка строек, критичная ситуация в автомобильной промышленности, падение объемов продаж товаров народного потребления привели к резкому снижению спроса на полимеры. Так, по данным Росстата, производство изделий из пластмасс в апреле снизилось на 10% от уровня марта (+4% год к году за период 4 мес. 2020 г. к 4 мес. 2019 г.), производство комплектующих для автотранспортных средств – на 54% (-22%), холодильников – на 72% (-22%), стиральных машин – на 75% (-19%). Особенно сильно пострадал рынок ПВХ и АБС-пластиков, однако в апреле стало очевидно падение спроса и на другие пластмассы, которое не компенсировалось рынком упаковки и медицинских изделий. Отчасти такая ситуация объясняется ослаблением эффекта «панических закупок» начала пандемии, когда из-за неопределенности и население, и переработчики стремились сформировать запасы, а затем ажиотаж спал. В результате есть серьезный риск того, что после снятия ограничений рынок будет восстанавливаться очень слабыми темпами. Базовые вопросы: насколько государство будет готово поддержать население, чтобы сохранить платежеспособный спрос; какому количеству потребителей и переработчиков из числа малого и среднего бизнеса удастся избежать банкротств.


Важно отметить, что российский рынок пластмасс является в значительной степени импортозависимым. Торговое сальдо по полиэтилену и полиэтилентерефталату отрицательное. Однако расширение мощностей позволило в 2015 г. выйти в плюс по внешнеторговому балансу полимеров пропилена, и в 2018 г. – полимеров винилхлорида. После расширения мощностей по производству полимеров стирола в 2015 г. внешнеторговое сальдо этого продукта стало сбалансированным. Самыми импортозависимыми остаются рынки линейного полиэтилена, ПВХ-Э, а также АБС-пластиков, где доля зарубежной продукции близка к 70%. В случае полимеров этилена высокая доля импорта также объясняется активным ростом спроса, опережающим рост мощностей. Сохраняется востребованность отдельных марок импортного полиэтилена и сополимеров пропилена. После выхода на проектные мощности «ЗапСибНефтехима» зависимость от импортных поставок ЛПЭ и сополимеров ПП должна существенно снизиться. В январе-марте 2020 г. объемы поставок полимеров из-за рубежа по большей части демонстрировали положительную динамику, однако в апреле объемы импорта резко снизились из-за режима самоизоляции, ограничившего работу многих переработчиков. Кроме того, ослабление рубля привело к резкому подорожанию импортной продукции.


Несмотря на то что спрос на внутреннем рынке РФ имеет значительный потенциал для роста, пусть и с некоторым временным сдвигом из-за COVID-19, новые производства полиолефинов перекрывают потенциальные потребности российского рынка. В связи с этим ключевым вопросом, определяющим перспективы отечественной промышленности в ближайшие годы, является конкурентоспособность на мировом рынке. Особенностью внешней торговли пластмассами является то, что РФ закупает по импорту продукцию с более высокой добавленной стоимостью, а поставляет на экспорт в основном базовые марки. Основные направления экспорта – страны СНГ. Полиолефины также востребованы на рынке Китая и ЕС. Дополнительный объем ПВХ, которые РФ стала поставлять за рубеж, главным образом стал отгружаться на рынок Индии.


В 2020 г. мировой рынок крупнотоннажных полимеров столкнулся с полномасштабным кризисом, как и множество других отраслей. Однако речь идет не только о глобальной рецессии. Сложности на рынке возникли еще до пандемии и были связаны с дисбалансом спроса и предложения, что является серьезным вызовом для российских производителей.
В целом важно отметить, что химическая промышленность не входит в число крупных дотационных отраслей. В текущих кризисных условиях поддержать отрасль и сохранить ее развитие могут стимулирование спроса на полимерное сырье на внутреннем рынке РФ, отмеченные выше поддержка при поставках на экспорт и создание условий для сохранения инвестиционной активности в отрасли (ключевое – качественное развитие).


Поддержка спроса на внутреннем рынке представляется первоочередной задачей. В первую очередь имеется в виду население, обеспечивающее спрос на конечную продукцию, и переработчики, представляющие в большинстве своем малый и средний бизнес. Крайне важна поддержка отраслей, формирующих спрос на полимеры (автомобилестроение, строительство и т.п.). Также одним из ключевых инструментов, поддерживающим развитие рынка в кризис, являются государственные заказы. Яркий пример – Китай. Страна реализует кампанию «Новая инфраструктура», чтобы стимулировать экономику и внутренний спрос. С ослаблением карантина в стране открыли 90% строек, чтобы запустить процесс восстановления.


Резюмируя, можно сделать вывод, что рынок крупнотоннажных полимеров в 2020 г. столкнулся с полномасштабным кризисом, как и множество других отраслей. При этом влияние пандемии на полимерную промышленность было менее драматичным, чем в других секторах, поскольку пластики являются критично важными для обеспечения потребностей в товарах первой необходимости и медицинских товаров. Однако в то же время на рынке существуют сложности, возникшие еще до кризиса COVID-19 и связанные с дисбалансом спроса и предложения на мировом рынке. Падение цен на нефть изменило баланс сил на рынке, снизив конкурентоспособность американской продукции («сланцевое» сырье) и китайской продукции (уголь). Однако данный эффект можно рассматривать как временный, и он нивелируется глобальным снижением спроса. В условиях жесткой глобальной конкуренции необходимо системное развитие спроса на внутреннем рынке, стимулирование качественного роста полимерных производств.

Сводная таблица показателей развития российского рынка полимеров
	
	2017
	2018
	2019
	1 кв.2019
	1 кв. 2020

	Производственные показатели

	Объем производства, млн. тонн
	537
	552
	550
	136
	139

	Изменение объемов производства, в % к предыдущему году
	0,1
	2,9
	-0,3
	
	1,8

	Емкость внутреннего рынка

	Видимое потребление, млн. тонн
	541
	546
	553
	134
	135

	Изменение видимого потребления, %
	-75,3
	0,8
	1,3
	- 75,8
	0,8

	Конъюнктура рынка

	Изменение среднегодовых цен производителей на внутреннем рынке, %
	-4,8
	10,3
	-13,2
	
	-20,5

	Уровень экспортного потенциала

	Объем экспорта, млн. тонн
	121
	127
	136
	32
	35

	Изменение объемов экспорта, % год к году
	-6,8
	4,7
	6,9
	16,9
	7,2

	Доля экспорта в производстве, %
	22,6
	23
	24,7
	23,9
	25,1

	Доля в мировой торговле, %
	1,0
	1,0
	1,0
	
	

	Обеспеченность потребности внутреннего рынка продукцией российского производства

	Объем импорта, млн. тонн
	127
	126
	121
	138
	30

	Изменение объемов импорта, % год к году
	-0,4
	4,3
	14,4
	30,0
	3,3

	Доля отечественной продукции в объеме видимого потребления
	76,7
	77,9
	75,0
	77,5
	77,0


Источник: Росстат, ФТС РФ, расчеты Института «Центр развития» НИУ ВШЭ.
Сводный анализ российской промышленности полимеров.
	Сильные стороны
	Возможности

	- Наличие новых современных мощностей

-  Обеспеченность сырьем и энергоресурсами

-  Относительно низкая себестоимость

производства при текущих ценах на сырье

-  Наличие собственных транспортных мощностей

у ключевых игроков рынка

-  Диверсифицированная сбытовая сеть
	-  Рост спроса на полимеры на мировом рынке

-  Расширение ассортимента (рост экспортного потенциала в сегменте востребованных марок, замещение импорта)



	Слабые стороны
	Угрозы

	-  Зависимость от поставщиков сырья (ПЭТ, ПВХ)

-  Зависимость от зарубежных поставщиков

добавок и катализаторов

-  Ограниченный ассортимент и объемы

производства продукции в сегменте сополимеров полипропилена, волоконного и пленочного ПЭТ, ПВХ-Э

-  Нехватка инновационного потенциала, зависимость от зарубежных поставщиков технологий и оборудования


	-  Экономическая и геополитическая нестабильность (на местном и глобальном уровне)

-  Рост протекционизма

-  Волатильность цен

-  Ужесточение экологического законодательства в области

производства и утилизации полимеров

-  Рост конкуренции со стороны товаров-субститутов

(бумага, биополимеры), а также рост объемов

использования вторичных полимеров

-  Переход на новые стандарты полимерной продукции

(более тонкие пленки, более легкие ПЭТ-преформы и т.п.)

-  Рост издержек (сырье, электроэнергия, транспортные

тарифы и т.п.)

-  Рост конкуренции со стороны зарубежных поставщиков (ввод новых мощностей)


По данным Росстата, за семь месяцев 2020 г. в РФ было произведено 330,7 тыс. тонн полистирола (ПС), что на 3,9% больше показателя за аналогичный период прошлого года. В августе российский рынок ПС испытал повышенный спрос со стороны переработчиков, которые вышли на полную мощность после пандемии и увеличили закупки сырья, а также ограниченное предложение из-за плановых и внеплановых остановокзаводов-производителей, обслуживающих крупные контракты.

На российском рынке полистирола прослеживается определенный дефицит. Спрос значительно превышает предложение, а цены растут на 5-6% уже на протяжении нескольких месяцев. Рынок постепенно стабилизируется, но дефицит сырья по-прежнему заметен — ведь наши гиганты любят вставать на профилактику летом. Такого сильного дефицита на рынке за последние пять лет еще не было. 

Сырьевое предложение на внутреннем рынке может быть ограничено из-за оттока объемов НКНХ в страны СНГ и Европу из-за большей привлекательности курса евро».

Опрошенные CREON Group эксперты называют наступление сезона и отложенный спрос основными причинами дефицита всех видов полистирола, из-за которого, по словам участников рынка, цены на продукцию выросли в среднем на 30%. Возникший дефицит вызван отложенным спросом, многие клиенты неработали из-за самоизоляции. Дополнительно сказывается подорожавший импорт.

По АБС подобных колебаний не наблюдается ввиду гораздо меньших рыночных объемов и изначально более высокой стоимости продукта. «Рынок АБС относительно стабилен и за последние три месяца каких-то значительных ценовых скачков не наблюдается. 

5.2. Особенности сегмента рынка, в котором реализуется (планируется к реализации) инвестиционный проект: объем, динамика и тенденции развития.

  Прогноз развития российского рынка

В краткосрочной перспективе российская промышленность полимеров столкнется с локальными и глобальными вызовами, ключевыми из которых являются:

- риск снижения спроса изделия из полимеров на внутреннем рынке из-за падения платежеспособного спроса со стороны населения, замедления строительства, снижения объемов потребления в наиболее пострадавших от COVID-19 отраслях (в первую очередь – в автомобилестроении);

- ужесточение конкуренции на мировом рынке, что усложнит загрузку новых мощностей, введенных или запланированных к вводу в эксплуатацию в ближайшее время.

Предполагается поэтапный запрет на производство, продажу и использование одноразовых пластмассовых изделий в 2020, 2022 и 2025 гг.


Основной прирост объемов производства в ближайшие годы обеспечат новые мощности «ЗапСибНефтехима» (+1,5 млн тонн ПЭ, +500 тыс. тонн ПП). Другие проекты, которые ожидались к запуску в период 2020–2025 гг., были отменены или отложены по причинам, не связанным с текущим кризисом. Следующий этап ввода новых мощностей по полиэтилену, как ожидается, стартует в 2024 г., когда планируется запустить первую очередь олефинового комплекса НКНХ, а также, возможно, Балтийский химический комплекс и завод ООО «ИНК». В случае своевременной реализации всех анонсированных проектов объем производства полиэтилена вырастет на 1750 тыс. тонн. Проект НКНХ также предполагает возможность производства полипропилена и полистирола, однако данных об объеме новых мощностей в настоящее время нет. Также нет данных по строительству новых мощностей по ПВХ, однако, если «Саянскимпласт» реализует строительство собственной этиленовой установки, можно ожидать расширения производства ПВХ на этом предприятии. Проекты в сегменте ПЭТ многократно откладывались, и на текущий момент ожидать появления новых заводов можно не ранее 2027 г.

Таким образом, уже в ближайшие годы можно ожидать значительного (более 60% от уровня 2019 г.) роста объемов производства полимеров этилена. В перспективе до 2025 г. в случае запуска новых мощностей в 2024 г., производство может вырасти более, чем в 2 раза. Производство полимеров пропилена может вырасти на 20% уже в 2020 г. При этом может сохраниться дефицит отдельных марок, не выпускаемых отечественными производителями, однако импортозависимость резко снизится за счет роста внутреннего производства ЛПЭ и сополимеров ПП. Возможности для роста объемов производства ПВХ будут зависеть от обеспеченности неинтегрированных заводов этиленом и инвестиционной активности «Саянскхимпласта». Производство полимеров стирола останется на уровне 550 тыс. тонн в год, поскольку нет ни возможностей для роста объемов производства, ни дополнительного спроса на рынке. Производство ПЭТ будет ограничено действующими мощностями (около 600 тыс. тонн в год), однако здесь важно отметить потенциал роста объемов производства вторичных ПЭТ-гранул.

Количественный и качественный рост внутреннего производства также может стимулировать развитие внутреннего спроса, поскольку в настоящее время значительное количество изделий из полимеров импортируется. Однако ключевым для загрузки новых мощностей будет конкурентоспособность российских производителей на внешних рынках.
5.3.
Основные потребительские группы и их территориальное расположение. 
Основные потребительские сегменты
Несмотря на постепенный уход пищевой упаковки от полистирола и его замена полипропиленом, спрос на одноразовую упаковку из ПСВ, по словам опрошенных CREON Group экспертов, вырос за время обсервации, переломив негативные для этого рынка «экологические» тенденции. В настоящее время заметен всплеск на ланч-боксы, в связи с тем, что еда на вынос стала очень востребованной. Если сравнивать 2019 и 2020 гг., то в период пандемии произошел отказ от кофейной крышки, однако данный объем ПС просто перетек во вспенивающийся. 

Наибольшую динамику показал сегмент производства бытовой техники, где, по словам одного из трейдеров, «потребление выросло в три раза, по сравнению с июнем.

Сегмент упаковки для бытовой техники, которая сейчас стала продаваться более активно, по мнению ведущих участников рынка, также до декабря должен увеличиться в объемах приблизительно на 15%.

Экструдированный пенополистирол (XPS) сохраняет стабильно слабо растущий спрос в строительном сегменте при производстве утеплителей и потолочных плинтусов. 
Вторичная переработка полистирола
По данным «Технониколь», пока в России перерабатывается только 5% полистирола. «Культура разделения отходов еще не до конца сформировалась в столичном регионе, ежедневно выбрасывается огромное количество пластика, в том числе лотков из вспененного полистирола. Ее медленное развитие связано со скептическим отношением к системе раздельного сбора отходов: среди населения широко распространено убеждение, что весь мусор все равно будет сброшен «в одну кучу.
В то же время производство вторичного полистирола — процесс существенно менее затратный, так как требует не более 10% от затраченных на производство первичных гранул энергии. Поэтому российским производителям и переработчикам стоит внимательнее присмотреться к передовому опыту таких европейских коллег, как Ineos Styrolution, которая совместно с Recycling Technologies разрабатывает технологии рециклинга полистирола в Европе или компании Versalis, заключившей соглашение с Forever Plast о включении в компаунды до 75% вторичного твердого полистирола, которые могут использоваться для производства теплоизоляции, непищевой упаковки, предметов домашнего обихода и других изделий. 
Опрошенные CREON Group производители подтверждают свою вовлеченность в экономику замкнутого цикла в сфере вторичной переработки полимеров. 

Растущая вовлеченность государства и российского бизнеса в рециклинг несомненно приведет к созданию новых операторов, отвечающих за сбор и консолидацию различных отходов, что, в свою очередь, позволит сократить потери и обеспечить замкнутый цикла производства.

Ситуация на мировом рынке

В последние годы мировые мощности по выпуску полистирола заметно не изменились, «балансируя» на уровне 23 млн тонн. В насыщенных рынках развитых стран (Северной Америки, Европы и Японии) происходит рационализация мощностей с закрытием нерентабельных устаревших производств и консолидацией оставшихся с целью повышения рентабельности. С другой стороны, в Китае, странах Юго-Восточной Азии, Ближнего Востока было отмечено значительное увеличение производственных мощностей и усиление конкуренции, что в конечном счете привело к перепроизводству и снижению рентабельности на этих рынках.


Крупнейшим производителем и потребителем полистирола является азиатский регион. По данным HDIN research, Китай обеспечивает около 24% мирового производства ПС, другие азиатские страны – 36%. Мощности североамериканских и европейских производителей позволяют выпускать по 16% полистирольных пластиков в год. Спрос на ударопрочный полистирол в настоящее время превышает спрос на полистирол общего назначения, в структуре мирового производства на HIPS приходится около 55%.


В отличие от других пластиков, спрос на полимеры стирола на мировом рынке рос только в сегменте ABS-пластиков. На рынке других полистирольных пластиков наблюдаются негативные тенденции. Из-за этого ряд производителей переориентирует производство с ПС на АБС (в частности, INEOS и Versalis).


На протяжении многих лет идет процесс замещения полистирольных материалов на другие пластики из-за его негативного влияния на окружающую среду (включая потенциальный вред для здоровья полистирольной пищевой упаковки и пожароопасности строительных материалов). В последнее время влияние экологических аспектов на рынок усилилось. Так, на европейский рынок, где упаковка традиционно была ключевым сегментом потребления полистирола, серьезное влияние окажет запрет на использование одноразового пластика.


В Азии крупнейший сегмент потребления – производство электроники, который до недавнего времени сохранял положительную динамику. Однако замедление темпов роста автомобильного сектора, а также пострадавшее от торговой войны производство бытовой техники в Китае, негативно повлияли на рынок АБС-пластиков.


Падение объемов мировой торговли в период ограничений, связанных с COVID-19, и ожидаемое снижение покупательской способности населения в дальнейшем негативно скажутся на рынке полимеров стирола. Падение объемов строительства на фоне кризиса также отразится на уровне спроса на полистирол, однако в меньшей степени, поскольку в глобальном масштабе на этот сегмент рынка приходится менее 10%. Рынок АБС-пластиков пострадал из-за пандемии сильнее всего: закупки значительно сократились на фоне простоя большинства перерабатывающих предприятий из-за введения карантинных ограничений. По экспертным оценкам, только в Европе спрос из-за коронавируса упал на примерно на 50– 65%. Однако уже в мае в Европе перезапускаются автомобильные заводы, спрос должен начать расти. При этом говорить о полном восстановлении рынка пока рано: продажи автомобилей на фоне сниженной покупательской способности населения останутся слабыми продолжительное время, слабым останется и спрос на бытовую технику, мебель. Спрос на другие полимеры стирола также упал, на ряде рынков (в частности, в Бразилии) сообщалось о внеплановых остановах заводов из-за отсутствия заказов. В то же время спрос на упаковку из полистирола вырос, переломив негативные для этого рынка «экологические» тенденции.


Объем мировой торговли полиолефинами имеет устойчивую тенденцию к росту. Рекордсмен – рынок полиэтилена. В 2019 г. объем мировой торговли полимерами полиэтилена превысил 67 млн тонн, увеличившись за период 2015–2019 гг. на 35%. Мировая торговля полимерами пропилена в 2019 г. достигла уровня в 32,5 млн тонн (+12% за указанный период), полимерами стирола – 13,6 млн тонн (+13%), поливинилхлорида – 15,5 млн тонн (+10%). Ситуация на рынке полиэтилентерефталата несколько отличается: из-за роста использования вторичного ПЭТ объем мировой торговли снижается, однако количественно оценить эффект на рынок в настоящее время возможности нет из-за отсутствия полных данных по 2019 г.
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Крупнейшими поставщиками полимеров на мировой рынок являются США, Китай, Южная Корея, страны ЕС. В мировом экспорте полиолефинов ведущие позиции занимает Королевство Саудовская Аравия (КСА). В 2019 г. вплотную к нему приблизились США, активно наращивавшие мощности в последние несколько лет (так, вклад США в мировой экспорт ПЭ в период 2017–2019 гг. увеличился с 9% в 2017 г. до 15% в 2019 г.). США также является безусловным лидером в мировой торговле ПВХ. В сегменте полимеров стирола и ПЭТ лидируют азиатские поставщики.

Крупнейшие страны–экспортеры полимеров в 2019 г.
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Крупнейшие страны–импортеры полимеров в 2019 г.
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Анализируя торговые потоки, нельзя не отметить влияние «торговой войны» между США и Китаем. Торговая война сделала Китай менее привлекательным для американских экспортеров. В августе 2018 г. Китай установил 25%-ные пошлины на все поставки HPDE и более 90% LLDPE. Результатом стало снижение объемов экспорта из США в Китай и рост поставок в Европу, а также страны ЮВА. Ситуация осложнялась тем, что в этот период в США запускались новые заводы по выпуску полимеров этилена. Для закрепления новых объемных показателей американские поставщики были вынуждены снижать цены. Отсюда – резкая нисходящая динамика на рынке полиэтилена. В свою очередь снизились поставки ПС, ПВХ, ПЭТ из Китая в США. В начале 2020 г. были предпосылки для нормализации отношений между США и КНР и снижения пошлин. Однако геополитическое напряжение из-за COVID-кризиса 2020 г. делает невозможным прогнозирование дальнейшего развития событий.


Последствием пандемии стало резкое снижение объемов мировой торговли, что было вызвано карантинными мерами (включая остановку производств полимеров и перерабатывающих мощностей), сложностями в логистике и падением спроса. Оперативных статистических данных на момент проведения исследования не было, по этой причине количественно оценить падение рынка можно будет позже.
5.4.
Основные участники российского/зарубежного рынка, степень насыщенности рынка, анализ основных конкурентов (цены, методы продвижения). 

Крупнейшие игроки на рынке полимеров – ведущие нефтехимические компании РФ. 

Самый большой ассортимент базовых полимеров выпускает ПАО «СИБУР Холдинг». В структуру холдинга в качестве дочерних обществ или совместных предприятий входит 9 заводов, производственные мощности которых составляют почти 2 млн тонн полимеров в год.

С выходом на проектные мощности нового завода компании – «ЗапСибНефтехима» –мощности ПАО «СИБУР» достигнут 3,5 млн тонн в год.


Всего в России действуют 25 заводов, выпускающих те или иные виды крупнотоннажных полимеров. 
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Производство полистирола и стирольных пластиков в России представлено шестью предприятиями, из которых три выпускают полистирол общего назначения и ударопрочный полистирол (НКНХ, «Пеноплэкс», «Газпром нефтехим Салават»). Вспенивающийся полистирол производится на Ангарском заводе полимеров, «Пластике» (Узловая) и «Сибур-Химпроме». АБС-пластики выпускают «Пластик» (Узловая) и НКНХ.


Лидирующие позиции на рынке ПСОН и УПС занимает ПАО «Нижнекамскнефтехим» с долей около 75% в общем объеме производства. На втором месте – «Пеноплэкс», на долю которого приходится около 15% производства. Однако стоит отметить, что полистирол общего назначения, выпускаемый компанией, в значительной части используется в собственном производстве теплоизоляционных плит. По этой причине в структуре поставок товарного продукта выше доля «Газпром нефтехим Салават». Доля зарубежных игроков на рынке ПСОН/УПС – менее 20%. Среди поставщиков – Ineos, Versalis, LG Chem.


Лидер на рынке ПСВ – «Сибур-Химпром», обеспечивающий более 80% производства. Мощности второго производителя – Ангарского завода полимеров – изношены, работают на неполной загрузке. В сумме «Пластик» (Узловая) и АЗП обеспечивают менее 20% производства. Доля зарубежных поставщиков на российском рынке ПСВ в 2019 г. превысила 20%. По данным RUPEC, основной объем импортных поставок обеспечили финский производитель полистирола Styrochem и китайская компания Loyal. Импорт продукции Styrochem за год вырос на 31%, поставки китайского Loyal увеличились на 45%, до 4,3 тыс. тонн.


Крупнейший продуцент АБС-пластиков в России – «Нижнекамскнефтехим» с мощностью 60 тыс. тонн в год. «Пластик» (Узловая) выпускает до 23 тыс. тонн АБС-пластиков в год. При этом значительный объем потребностей рынка до сих пор обеспечивается импортом (40 тыс. тонн в 2019 г.). Основные зарубежные поставщики – южнокорейские производители (LG Chem, Lotte Chemical).

ПАО «СИБУР»

Численность персонала: >23 тыс. человек (2019 г.).


Ассортимент выпускаемых базовых полимеров: полимеры этилена (ПВД, ПНД, ЛПЭ), полимеры пропилена (гомополимер, сополимеры), поливинилхлорид (ПВХ-С, ПВХ-Э), полистирол (ПСВ), полиэтилентерефталат (бутылочный, пленочный).


ПАО «СИБУР» является крупнейшим российским производителем широкого спектра пластмасс. Ассортимент выпускаемой продукции включает в себя все виды базовых полимеров. В случае эмульсионного ПВХ и пленочного ПЭТ компания является единственным производителем в России. Четыре завода компании обеспечивают выпуск 1,25 млн тонн полиолефинов в год. После запуска предприятия «ЗапСибНефтехим» и выхода его на полную мощность объем производства вырастет на 160% и достигнет после 2020 г. 3,25 млн тонн в год. Два завода, входящие в состав холдинга, производят около 300 тыс. тонн полиэтилентерефталата, обеспечивая около половины от его суммарного выпуска в России. Компания является крупнейшим в России производителем поливинилхлорида. Также выпускается вспенивающийся полистирол.

ГК «ТАИФ»

ПАО «НИЖНЕКАМСКНЕФТЕХИМ»

Расположение: г. Нижнекамск, Татарстан. Численность персонала: 15 тыс. человек (2019 г.).


Ассортимент выпускаемых базовых полимеров: полимеры этилена (ПНД, ЛПЭ), полимеры пропилена (гомополимер, сополимеры), полистирол (ПСОН, УПС), АБС-пластики.


ПАО «Нижнекамскнефтехим» (НКНХ) – одна из крупнейших нефтехимических компаний РФ. В ассортименте выпускаемой продукции более 120 наименований. Основу товарной номенклатуры НКНХ составляют синтетические каучуки; пластики; мономеры, являющиеся исходным сырьем для производства каучуков и пластиков; другая нефтехимическая продукция (окись этилена, окись пропилена, альфа-олефины, поверхностно-активные вещества и т.п.). Основными видами сырья для компании являются сжиженные фракции легких углеводородов, бутилен-бутадиеновая фракция, а также изобутан, изопентан и прямогонный бензин как сырье пиролиза. НКНХ принадлежит управляющая компания, в ведении которой находится магистральный этиленопровод Салават–Стерлитамак–Уфа–Нижнекамск–Казань – ключевой объект по поставкам товарного этилена на российский рынок.


Мощности олефинового комплекса составляют 600 тыс. тонн по этилену. Благодаря модернизации производства, завершившейся в 2018 г., выход продуктов был увеличен. В эксплуатацию были введены две новые печи пиролиза, которые могут работать как на газовом сырье, так и на нафте.

Совокупные мощности компании по выпуску базовых полимеров составляют 680 тыс. тонн в год. НКНХ до 2019 г. являлся единственным производителем линейного полиэтилена, крупнейшим производителем сополимеров пропилена и АБС-пластиков в РФ.

АНГАРСКИЙ ЗАВОД ПОЛИМЕРОВ (НК «РОСНЕФТЬ»)

Расположение: г. Ангарск, Иркутская область.

Численность персонала: 1,6 тыс. человек (2019 г.).


Ассортимент выпускаемых базовых полимеров: полиэтилен (ПВД), полистирол (ПСВ)Ю


Основными видами продукции, выпускаемой Ангарским заводом полимеров, являются этилен, полиэтилен высокого давления, пропилен, бензол, бутилен-дивинильная фракция, этилбензол, стирол, полистирол. Мощность по полиэтилену составляет 80 тыс. тонн в год, полистиролу – 24 тыс. тонн.


АЗП – единственное на сегодняшний день предприятие, расположенное за пределами европейской части России, выпускающее полистирол. Производство ПС было введено в эксплуатацию еще в 1968 г., мощности изношены, загружены менее, чем на 70%.


При этом предприятие полностью обеспечено собственным сырьем: мощности позволяют выпускать более 200 тыс. тонн этилена, 100 тыс. тонн пропилена, 60 тыс. тонн бензола, 33 тыс. тонн этилбензола и 30 тыс. тонн стирола в год. Часть производимого этилена направляется по этиленопроводу Ангарск–Саянск на производство ПВХ АО «Саянскхимпласт».

ООО «ПЕНОПЛЭКС СПБ»

Расположение: г. Кириши, Ленинградская область.

67 Численность персонала: 1,5 тыс. человек .


Ассортимент выпускаемых базовых полимеров: полистирол (общего назначения, ударопрочный), ТМ СТАЙРОВИТ.


Производство запущено в 2004 г. с целью обеспечить собственным сырьем мощности по выпуску теплоизоляции. Предприятие вначале называлось «Стайровит», затем – «ПиДжи Проф». Выпускается полистирол общего назначения преимущественно для производства

теплоизоляционных материалов из экструзионного пенополистирола (XPS). 
Производственная мощность – 50 тыс. тонн в год.


Ассортимент конечной продукции из полистирола включает в себя теплоизоляционные, декоративно-отделочные и гидроизоляционные материалы. Всего компания располагает десятью производственными площадками, восемь из которых расположены на территории России в городах: Кириши, Новомосковск, Новосибирск, Пермь, Таганрог, Черемхово, Хабаровск. В июле 2019 г. был открыт завод в г. Заволжье Нижегородской обл. с крупнейшей в мире технологической линией по производству экструзионного пенополистирола мощностью 2800 кг/час. Зарубежные активы включают в себя площадки в Республике Казахстан в Алматинской области и в Республике Узбекистан – Ташкентская область. Общая мощность всех производств по теплоизоляции составляет более 4 млн куб. м в год, что делает компанию одним из ведущих игроков на этом рынке.

АО «ПЛАСТИК»

Расположение: г. Узловая, Тульская обл.

Численность персонала: около 1 тыс. человек.


Ассортимент выпускаемых базовых полимеров: вспенивающийся полистирол, АБС-пластики.


АО «Пластик», г. Узловая – российский производитель стирола, полистиролов, АБС-пластиков и изделий из пластмасс. Ранее предприятие входило в структуру «СИБУРа», но в 2013 г. 100% акций ОАО «Пластик» были приобретены группой частных инвесторов. Производство полистирола было запущено в 1969 г., АБС-пластиков – в 1973 г., реконструировано в 2013 г.


Производственная мощность по полистиролу – 12,1 тыс. тонн в год (ПСВ-С, шесть марок разного типоразмера для применения в теплоизоляции, звукоизоляции, упаковке). Мощность по АБС-пластикам составляет 23 тыс. тонн в год.


Предприятие располагает мощностями по переработке полистирола в конечную продукцию. На заводе действуют технологические линии по производству компаундов, различных изделий, среди которых большой ассортимент автокомплектующих (объем производства – более 3 тыс. тонн в год), также производятся товары народного потребления (340 тонн в год), каски защитные, листы АБС, АБС-нить для 3D печати. Возможности по экструзии составляют 2900 тонн изделий в год, по литью – 620 тонн в год. В структуре предприятия также действует собственное производство пенополистирольных плит и строительных конструкций на основе пенополистирола – Узловский завод строительных конструкций. В ноябре 2015 г. увеличены мощности по производству пенополистирола в плитах (EPS-плиты) в результате установки новой линии производительностью до 250 тыс. кубометров ППС в год.

5.5.
Текущее положение инициатора (инвестора) на рынке, оценка доли рынка, основные конкурентные преимущества. 

	Данные об инициаторе проекта 

(в случае наличия указывается информация о юридическом/физическом лице):
	Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 Краснодарский край .г. Апшеронск, ул. Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru

	Данные о заявителе

(органа исполнительной власти края/органа местного самоуправления)
	Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 г. Апшеронск, ул. Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru


5.6.
Планируемая доля рынка после реализации инвестиционного проекта.

Области применения полимеров стирола

Полимеры стирола (ПС):

- полистирол общего назначения (ПСОН, GPPS),

- ударопрочный полистирол (УПС, HIPS),

- вспенивающийся полистирол (ПСВ, EPS, пенопласт),

- акрилонитрил-бутадиен-стирольные пластики (АБС, ABS)

- стирол-акрилонитрильные (САН, SAN) пластики;
	
	Упаковка


	Строительство


	Электротехника, кабельная пром.


	Машиностроение


	Товары народного потребления и прочее



	ПСОН/ УПС
	Пищевые контейнеры, упаковка непродовольственных товаров (крышки компакт-дисков, бутылки и пр.), двухосноориентированная пленка (БОПС), многослойные пленки


	Экструдированный ПС для шумо, тепло- и гидроизоляционных плит, листов, облицовочные и декоративные материалы (потолочная плитка, плинтуса и пр.) и др.
	Корпусные элементы бытовых приборов.
	Детали интерьера и внешней отделки автомобилей
	Одноразовая посуда, игрушки, канцтовары, одноразовые мединструменты и др.

	ПСВ 
	Пенопласт для упаковки продуктов питания, техники и электроники


	Вспененные утеплительные плиты, сэндвич панели, опалубка, фасадные системы и др.
	
	
	

	АБС
	
	
	Корпусные элементы оргтехники, бытовой и электротехники
	Детали интерьера и внешней отделки авто, колпаки колес
	Тарелки, чашки, боксы, игрушки, конструкторы, сантехнические товары, спортивные товары, садовый инвентарь и др.



6. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
6.1   Организационный план реализации инвестиционного проекта (перечень этапов с указанием длительности (дней), стоимости со сроком оплаты, ответственном исполнителе).

Дата начала реализации проекта – 2021 год.

Строительство планируется осуществить в течение 1 года. 

График реализации проекта включает в себя ряд этапов:

I. Подготовка инфраструктуры комплекса, что предполагает подготовку площадей в соответствии с предъявляемыми к ним требованиями; при этом необходимо осуществить следующие работы:

1.
Отвод земельных участков;

2.
Поиск подрядчиков и заключение договоров:

3.
Монтаж трасс.

II Строительство объектов:

Строительство бытовых и вспомогательных помещений

Монтаж опорных конструкций 

III.
Приобретение и монтаж оборудования.

IV.
Получение пакета документов, необходимых для реализации планируемой продукции. Для организации работы производства необходимо привлечение основного производственного персонала в количестве 22-х человек, вспомогательного персонала в количестве 24-х человек, административно-управленческого персонала в количестве 13-ти человек.
Календарный план реализации проекта
	№ п/п


	Этапы реализации проекта
	Сроки
	1 год (2021 г.)
	2 год (2022 г.)

	
	
	Начало
	Конец
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	1
	Инвестиционная деятельность
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I.I
	Проектно-изыскательские работы
	2021
	2021
	• ••
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Подготовительные работы, планировка участка
	2021
	2021
	•
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Общестроительные и монтажные работы
	2021
	2021
	
	• ••
	• ••
	• ••
	
	
	
	

	1.3
	Устройство сетей
	2021
	2021
	
	
	•••
	•••
	
	
	
	

	1.4
	Приобретение и монтаж оборудования
	2021
	2021
	
	
	
	•••
	
	
	
	

	2
	Операционная (сбытовая) деятельность:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1
	Реализация продукции
	2022
	2028
	
	
	
	
	•••
	•••
	•••
	•••


6.2 Количество и квалификация производственного, инженерно-технического и иного персонала, необходимого для реализации инвестиционного проекта, при осуществлении инвестиционной деятельности по инвестиционному проекту силами инициатора (инвестора).

Планируемая организационно-правовая форма реализации проекта – общество с ограниченной ответственностью.

В целях эффективного управления проектом будет создана следующая организационная структура:




Распределение обязанностей между членами руководящего состава

Директор – стратегическое управление и общий контроль за деятельностью предприятия. Главный бухгалтер – организация ведения бухгалтерского, налогового и статистического учета. К компетенции  директора относятся следующие вопросы:

внесение изменений и дополнений в Устав Общества;

реорганизация Общества;

ликвидация Общества;

утверждение аудитора Общества;

определение количественного состава Совета директоров, избрание его членов и досрочное прекращение их полномочий;

определение количества, номинальной стоимости, категории (типа) объявленных акций и прав, предоставляемых этими акциями и т.д.

организует выполнение решений Общего собрания акционеров и Совета директоров Общества;

открывает в банках счета Общества;

без доверенности действует от имени Общества;

 принимает и увольняет работников в соответствии со штатным расписанием и т.д.

В процессе реализации проекта большое внимание будет уделено кадровым вопросам. С первых дней существования предприятия будет активизирован вопрос подбора, приёма на работу, подготовки и повышению квалификации кадров. 

Весь персонал – будет прослушивать специальный  курс по работе с автоматизированными системами предприятия. Очень важно, чтобы персонал предприятия соответствовал предъявляемым требованиям, имел определенное образование, качественно выполнял рабочие задания. Персонал предприятия в большой степени обеспечивает предприятию успех и стабильность.

Установленные цифры представляют минимальные требования. Сменные замены, праздники и случаи болезни рабочих должны считаться отдельно.

В процессе реализации проекта большое внимание будет уделено кадровым вопросам. С первых дней существования предприятия будет активизирован вопрос подбора, приёма на работу, подготовки и повышению квалификации кадров. 

Весь персонал – будет прослушивать специальный  курс по работе с автоматизированными системами предприятия. Очень важно, чтобы персонал предприятия соответствовал предъявляемым требованиям, имел определенное образование, качественно выполнял рабочие задания. Персонал предприятия в большой степени обеспечивает предприятию успех и стабильность.

Численность работающих запланирована в количестве 59 человек.

Директор осуществляет ежедневное оперативное руководство персоналом производства, контролирует работу подчиненных и решает все возникающие проблемы. Вместе с этим он должен обеспечить и стратегические задачи управления. Важными задачами директора также являются разработка системы поощрений и взысканий для персонала и контроль за ее соблюдением. 

Директор должен обеспечить нормальные условия труда и отдыха персонала (своевременное обеспечение униформой, организация питания персонала, оборудование раздевалок, комнат отдыха и т.п.). 

Таблица 6.1. 

Штатное расписание проекта

	Должность
	Количество человек
	Зарплата 1 человека (без учета налогов), тыс.руб.
	Зарплата сотрудников (без учета налогов), тыс.руб.

	Основной производственный персонал
(сотрудники, участвующие в создании продуктов и/или оказании услуг)

	Итого, человек в данной категории
	22
	
	

	Средняя зарплата в данной категории
	
	35
	

	Суммарный размер зарплат по заданной категории
	
	
	1 645

	Вспомогательный персонал (рабочие, служащие и инженерно-технические работники (ИТР))

	Итого, человек в данной категории
	24
	
	

	Средняя зарплата в данной категории
	
	25
	

	Суммарный размер зарплат по заданной категории
	
	
	1 125

	Административно-управленческий персонал (АУП)

	Итого, человек в данной категории
	13
	
	

	Средняя зарплата в данной категории
	
	45
	

	Суммарный размер зарплат по заданной категории
	
	
	520

	Итого, рабочих мест
	59
	
	

	Средняя заработная плата
	
	32
	

	Суммарные расходы на зарплату
	
	
	1 890


7 ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
7.1 Финансовый план реализации инвестиционного проекта составляется в виде таблиц (приложения   № 1 – 11 к настоящему макету бизнес-плана инвестиционного проекта), подготовленных с помощью табличного редактора Microsoft Excel с формулами расчетов.

7.2 Все расчеты осуществляются поквартально в течение реализации инвестиционного проекта (расчетный срок окупаемости плюс три года).
При построении финансового плана реализации инвестиционного проекта необходимо учитывать:

сроки заключения договора аренды земельного участка и (или) договора аренды государственного и (или) муниципального недвижимого имущества, необходимых для реализации инвестиционного проекта;

сроки получения технических условий присоединения к сетям инженерно-технического обеспечения;

сроки получения разрешения на строительство;

основные принятые допущения (курсы валют, базовые макроэкономические показатели, средневзвешенная стоимость капитала, ставка дисконтирования);

источники финансирования инвестиционного проекта с указанием объема финансирования, в том числе процентную ставку за пользование заемными (кредитными) средствами;

планируемый объем продаж, планируемую выручку от реализации продукции (товаров, работ, услуг);

планируемую себестоимость (структуру себестоимости), структуру прочих затрат: управленческие, коммерческие затраты, обслуживание долговых обязательств (при наличии), а также чистую прибыль;

ожидаемые налоговые отчисления (исходя из текущего налогового режима), в том числе в бюджет Краснодарского края;

расчет точки безубыточности;

расчет показателей эффективности инвестиционного проекта (внутреннюю норму доходности, чистую приведенную стоимость, простой и дисконтированный срок окупаемости инвестиционного проекта).

8 АНАЛИЗ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
8.1 Анализ сильных и слабых сторон инвестиционного проекта, благоприятных возможностей и потенциальных угроз.

	Сильные стороны
	Возможности
	Угрозы

	1. Высокое качество воды  

2. Использование современного оборудования

3. Удовлетворение потребностей потребителей

4. Высокая квалификация персонала
	1. Расширение сферы обслуживания потенциальных клиентов
Возможности:

– рост числа клиентов;

– постоянное расширение видов продукции;

– рост спроса на данную продукцию в государстве в целом;

- улучшение качества за счет использования более современных технологий производства.


	1. Угроза появления новых конкурентов 

2. Сокращение доходов населения

3. Охват более сильными конкурентами основной части рынка сбыта

4. Неудовлетворенность потребителей

	Слабые стороны
	
	

	1. Слабая политика продвижения на рынок

2. Не эффективная реклама

3. Не достаточное изучение внешней и внутренней среды управления

4. Отсутствие отдела маркетинга
	1. Проведение активной рекламной деятельности
	1. Охват более сильными конкурентами основной части рынка 

2. Потеря значительной доли рынка

3. Снижение покупательской способности

4. Снижения прибыли за счет снижения объема продаж


8.2 Анализ эффективности реализации инвестиционного проекта в случае изменений основных показателей (объем реализации продукции (товаров, работ услуг), себестоимости единицы продукции (товара, работы, услуги), цены за единицу продукции (товара, работы, услуги), курса валют, стоимости источников финансирования).

Таблица 8.2 

Анализ чувствительности проекта при различном уровне цен на производимую продукцию, тыс. руб.

	Уровень цен на услуги, % от базового варианта
	(80%)
	(100%)
	(120%)

	Чистая текущая стоимость (NPV), млн. руб. за весь срок реализации проекта
	60,74
	75,93
	91,12

	Простой срок окупаемости, лет
	2,8
	3,9
	4,2


8.2.1 Описание основных видов рисков и способов их минимизации:

- технологический риск (запуск и оснащение проекта);

- организационный и управленческий риск (подготовка персонала);

- коммерческие риски (риски сбытовой политики);

- экологические риски;
- риск материально-технического обеспечения;

- экономические риски (устойчивость к изменениям макроэкономической - ситуации, повышению тарифов и цен на стратегические ресурсы, снижению платежеспособного спроса на продукцию; наличие альтернативных рынков сбыта, последствия ухудшения налогового климата, появление товара-конкурента).

При реализации данного инвестиционного проекта могут возникнуть следующие риски (вероятность возникновения):

Риски, возникающие на этапе осуществления капитальных вложений:

несвоевременная поставка и монтаж оборудования (низкая);

несвоевременное или неполное финансирование (средняя);

несовместимость отечественного оборудования с импортным (высокая);

превышение расчетной стоимости проекта (высокая);

форс-мажор, материальный ущерб (низкая);

Риски, связанные с эксплуатацией предприятия:

невыход на проектную мощность – возникновение технологических или сырьевых ограничений (средняя);

оказание услуг несоответствующего качества (низкая);

услуги не находят сбыта в нужном выражении и в расчетные сроки – возникновение ценовых ограничений, переоценка емкости рынка или недооценка конкуренции при маркетинговых оценках (высокая);

возникновение необходимости в дополнительных закупках сырья (средняя);

инфляция затрат (высокая);

форс-мажор, материальный ущерб (низкая).


Методами снижения данных рисков может послужить следующее:

заключение контрактов (договоров) на базе твердых цен, наличие валютных оговорок, штрафных санкций и т.д.;

наличие долгосрочных контрактов с поставщиками сырья, материалов, комплектующих;

наличие альтернативных поставщиков сырья и покупателей готовой продукции;

создание запасов сырья, материалов, комплектующих;

приемлемое соотношение собственных и заемных средств в составе источников финансирования проекта;

наличие источников финансирования для формирования оборотного капитала с учетом запасов и платежного цикла проекта;

страхование имущества, рисков и т.п.;

формирование благоприятного отношения к проекту в СМИ;

поддержка проекта со стороны местных органов власти.

9 СОПУТСТВУЮЩИЕ ЭФФЕКТЫ ПРИ РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
9.1 Экологическая безопасность инвестиционного проекта, описание возможных выбросов, отходов.

Назначение объекта соответствует установленному для данной территории с экологической точки зрения режиму хозяйственной деятельности и целям. Намечаемая деятельность не связана с обращением с опасными веществами и отходами.

9.2 Основные социальные эффекты (повышение занятости населения, развитие социальной инфраструктуры).

Экономический эффект будет при этом рассматриваться как критерий, характеризующий рациональность действий, выполняемых в ходе реализации проекта.
Социальные результаты отражают вклад проекта в улучшение социальной среды и, в конечном счете, — в повышение качества жизни людей. Качество жизни характеризуется оценками:

уровня жизни — это доходы населения (средняя заработная плата и другие выплаты); обеспеченность населения товарами и услугами потребительского назначения; цены и тарифы на товары и услуги; потребление населением продуктов питания, непродовольственных товаров и услуг; обеспечение жильем, объектами хозяйственно-бытового назначения и коммунальными услугами;

образа жизни — это занятость населения (количество новых рабочих мест); подготовка кадров; обеспечение населения объектами образования, культуры и искусства, здравоохранения, спорта, транспортного обслуживания, включая социальную безопасность (снижение правонарушений и преступности);

здоровья и продолжительности жизни — это улучшение условий труда; развитие сферы здравоохранения; уровень обслуживания. Отдельные компоненты социальной эффективности могут иметь стоимостную оценку и отражаться в расчетах экономической эффективности проекта. К таковым, согласно «Методическим рекомендациям, относятся:
• изменение рабочих мест в регионе;
• улучшение жилищных и культурно-бытовых условий работников;
• изменение структуры производственного персонала;
• изменение надежности снабжения населения регионов или населенных пунктов отдельными товарами;
• изменение уровня здоровья работников и населения;
• экономия свободного времени населения.

Техническая безопасность

На стадии проектирования и строительства необходимо предусмотреть следующие противопожарные мероприятия:

· противопожарные разрывы до соседних объектов, огнестойкость строительных конструкций, этажность, молниезащиту и другие противопожарные мероприятия выполнить в соответствии с действующими нормами и правилами;

· обеспечить возможность проезда пожарных машин к зданию и доступ пожарных с автолестниц или автоподъемников в любое помещение здания. Проезды для пожарной техники предусмотреть на расстоянии 8-10 метров от стен здания и шириной 6 метров;

· предусмотреть водоснабжение для целей наружного и внутреннего пожаротушения. У мест расположения водоисточников установить соответствующие указатели, освещенные светильниками;

10. ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ И СЕРТИФИКАЦИЯ
	Патентно-правовая охрана производимой продукции и технологий.
	

	10.1.1 Наличие у заявителя зарегистрированных в установленном порядке прав на объекты интеллектуальной собственности, в том числе в виде нематериальных активов.
	На данный момент информация отсутствует

	10.1.2. План мероприятий по обеспечению правовой охраны объектов интеллектуальной собственности.
	Согласно действующему законодательству

	Сертификация продукции.
	

	10.2.1. Необходимые сертификаты на продукцию, условия, сроки и стоимость получения, с указанием уже полученных.
	Согласно действующему законодательству

	10.2.2. Необходимые сертификаты при экспорте продукции, условия, сроки и стоимость получения.
	Согласно действующему законодательству

	10.3 Лицензирование осуществляемой деятельности.
	Согласно действующему законодательству


Достоверность сведений, содержащихся в бизнес-плане, и возможность достижения целей проекта подтверждаю.
Инициатор (инвестор) ___________________________________________

                                                                       (наименование юридического лица, Ф.И.О., должность руководителя, дата, подпись/ 

____________________________________________________________________

Ф.И.О. физического лица, дата, подпись)

М.П.
Приложение №1

Прогноз инвестиций по проекту, тыс. руб.

	№ п/п
	Структура инвестиций
	Общая сумма инвестиций
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год

	
	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.

	1
	Капитальные вложения, в том числе:
	322 304,5
	53 076,1
	53 076,1
	108 076,1
	108 076,1
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	здания и сооружения
	130 000,0
	32 500,0
	32 500,0
	32 500,0
	32 500,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	строительно-монтажные работы (СМР)
	74 000,0
	18 500,0
	18 500,0
	18 500,0
	18 500,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	оборудование
	110 000,0
	0,0
	0,0
	55 000,0
	55 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	8 304,5
	2 076,1
	2 076,1
	2 076,1
	2 076,1
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2
	Затраты на приобретение оборотных средств
	6 000,0
	0,0
	0,0
	3 000,0
	3 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	3
	Другие инвестиции
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	4
	Общие инвестиции по проекту (п.1+п.2+п.3)
	329 000,0
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5
	НДС на СМР, оборудование, оборотные средства
	53 717,4
	8 846,0
	8 846,0
	18 012,7
	18 012,7
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


Продолжение приложения №1

Прогноз инвестиций по проекту, тыс. руб.

	№ п/п
	Структура инвестиций
	5-й год
	6-й год
	7-й год
	8-й год

	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.

	1
	Капитальные вложения, в том числе:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	здания и сооружения
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	строительно-монтажные работы (СМР)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	оборудование
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2
	Затраты на приобретение оборотных средств
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	3
	Другие инвестиции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	4
	Общие инвестиции по проекту (п.1+п.2+п.3)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5
	НДС на СМР, оборудование, оборотные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


Приложение №2

Источники финансирования по проекту, тыс. руб.

	№ п/п
	Структура инвестиций
	Общая сумма
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год

	
	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.

	1.
	Собственные средства, в т.ч.:
	329 000,0
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.1.
	взнос в уставный капитал
	329 000,0
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.2.
	выручка от реализации активов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.3.
	амортизационные отчисления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.4.
	прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Привлеченные средства, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.1.
	кредитные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.2.
	заемные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.3.
	прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	3.
	ИТОГО
	329 000,0
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


Продолжение Приложения №2
	№ п/п
	Структура инвестиций
	5-й год
	6-й год
	7-й год
	8-й год

	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.

	1.
	Собственные средства, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.1.
	взнос в уставный капитал
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.2.
	выручка от реализации активов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.3.
	амортизационные отчисления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.4.
	прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Привлеченные средства, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.1.
	кредитные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.2.
	заемные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.3.
	Прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	3.
	ИТОГО
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


Приложение №3

Программа производства и реализации продукции (услуг, работ)
	Программа производства и реализации продукции (услуг, работ)

	№ п/п
	Наименование показателей
	Единица измерения
	2021 год
	2022 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	1
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1.
	Объем производства
	ед.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	38 400,0

	1.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	1.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	51 840,0

	2
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.1.
	Объем производства
	ед.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	2.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	2.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	19 440,0

	3
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.1.
	Объем производства
	ед.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	3.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1

	3.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	29 520,0

	4
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1.
	Объем производства
	Ед
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	4.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2

	4.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	31 680,0

	5
	продажа 1м3 ПСБ-С-35
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.1.
	Объем производства
	Ед
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	5.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9

	5.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	41 040,0

	6
	продажа 1м3 ПСБ-С-50
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6.1.
	Объем производства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	6.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5

	6.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	64 656,0


	Продолжение Приложения №3

(тыс. руб.)

	№ п/п
	Наименование показателей
	Единица измерения
	2023 год
	2024 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22
	23

	1
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1.
	Объем производства
	ед.
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	38 400,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	38 400,0

	1.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	1.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	51 840,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	51 840,0

	2
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.1.
	Объем производства
	ед.
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	2.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,2

	2.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	19 440,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	19 440,0

	3
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.1.
	Объем производства
	ед.
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	3.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1

	3.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	29 520,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	29 520,0

	4
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1.
	Объем производства
	ед
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	4.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2

	4.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	31 680,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	31 680,0

	5
	продажа 1м3 ПСБ-С-35
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.1.
	Объем производства
	ед
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	14 400,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	14 400,0

	5.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9

	5.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	41 040,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	41 040,0

	6
	продажа 1м3 ПСБ-С-50
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6.1.
	Объем производства
	 
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	6.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5

	6.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	64 656,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	64 656,0


	Продолжение Приложения №3 

	№ п/п
	Наименование показателей
	Единица измерения
	2025 год
	2026 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32
	33

	1
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1.
	Объем производства
	ед.
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	38 400,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	38 400,0

	1.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	1.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	51 840,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	51 840,0

	2
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.1.
	Объем производства
	ед.
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	2.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	2.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	19 440,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	19 440,0

	3
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.1.
	Объем производства
	ед.
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	3.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1

	3.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	29 520,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	29 520,0

	4
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1.
	Объем производства
	ед
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	4.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2

	4.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	31 680,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	31 680,0

	5
	продажа 1м3 ПСБ-С-35
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.1.
	Объем производства
	ед
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	14 400,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	14 400,0

	5.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9

	5.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	41 040,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	41 040,0

	6
	продажа 1м3 ПСБ-С-50
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6.1.
	Объем производства
	 
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	6.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5

	6.3.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	64 656,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	64 656,0


	Продолжение Приложения №3 

	№ п/п
	Наименование показателей
	Единица измерения
	2027 год
	2028 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42
	43

	1
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.1.
	Объем производства
	ед.
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	38 400,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	9600,0
	38 400,0

	1.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	1.3.
	Выручка от реализации, в т.ч.:
	тыс. руб.
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	51 840,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	12 960,0
	51 840,0

	2
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	2.1.
	Объем производства
	ед.
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	2.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4
	1,4

	2.3.
	Выручка от реализации, в т.ч.:
	тыс. руб.
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	19 440,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	4 860,0
	19 440,0

	3
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	3.1.
	Объем производства
	ед.
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	3.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1
	2,1

	3.3.
	Выручка от реализации, в т.ч.:
	тыс. руб.
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	29 520,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	7 380,0
	29 520,0

	4
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.1.
	Объем производства
	ед
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	4.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2
	2,2

	4.3.
	Выручка от реализации, в т.ч.:
	тыс. руб.
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	31 680,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	7 920,0
	31 680,0

	5
	продажа 1м3 ПСБ-С-35
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	5.1.
	Объем производства
	ед
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	14 400,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	3 600,0
	14 400,0

	5.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9
	2,9

	5.3.
	Выручка от реализации, в т.ч.:
	тыс. руб.
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	41 040,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	10 260,0
	41 040,0

	6
	продажа 1м3 ПСБ-С-50
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	6.1.
	Объем производства
	 
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	3600,0
	14 400,0

	6.2.
	Цена реализации
	тыс. руб.
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5

	6.3.
	Выручка от реализации, в т.ч.:
	тыс. руб.
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	64 656,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	16 164,0
	64 656,0


Приложение №4

Численность работающих, расходы на оплату труда, тыс. руб.

	
	Наименование показателей
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год

	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.

	1.
	Численность работающих по проекту, всего
	0
	0
	0
	0
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  

	1.1.
	основной производственный персонал
	0
	0
	0
	0
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  

	1.2.
	вспомогательный персонал (рабочие, служащие и инженерно-технические работники (ИТР))
	0
	0
	0
	0
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  

	1.3.
	административно-управленческий персонал (АУП)
	0
	0
	0
	0
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  

	2.
	Расходы на оплату труда, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7

	
	заработная плата
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7

	2.1.
	Расходы на оплату труда основного производственного персонала, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0

	
	заработная плата
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0

	2.2.
	Расходы на оплату труда вспомогательного персонала (рабочих, служащих и ИТР), в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6

	
	заработная плата
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6

	2.3.
	Расходы на оплату труда административно-управленческого персонала, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1

	
	заработная плата
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1

	
	Расчет НДФЛ
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2


	
	Наименование показателей
	5-й год
	6-й год
	7-й год
	8-й год

	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.

	1.
	Численность работающих по проекту, всего
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  
	59  

	1.1.
	основной производственный персонал
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  
	22  

	1.2.
	вспомогательный персонал (рабочие, служащие и инженерно-технические работники (ИТР))
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  
	24  

	1.3.
	административно-управленческий персонал (АУП)
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  
	13  

	2.
	Расходы на оплату труда, в т.ч.:
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7
	6 952,7

	
	заработная плата
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7

	2.1.
	Расходы на оплату труда основного производственного персонала, в т.ч.:
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0
	2 578,0

	
	заработная плата
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0
	1 980,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0
	598,0

	2.2.
	Расходы на оплату труда вспомогательного персонала (рабочих, служащих и ИТР), в т.ч.:
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6

	
	заработная плата
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0
	1 800,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6
	543,6

	2.3.
	Расходы на оплату труда административно-управленческого персонала, в т.ч.:
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1

	
	заработная плата
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0
	1 560,0

	
	страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1
	471,1

	
	Расчет НДФЛ
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2
	694,2


Приложение №5

Расчет стоимости материальных затрат на единицу продукции, тыс. руб.
	N° п/п
	Вид затрат
	Единица измерения
	Цена за единицу, руб.
	Норма расхода
	Затраты на единицу продукции, руб.

	1
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	733,43

	1.1.
	Сырье и материалы
	кг
	45
	9,00
	405,00

	1.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	25,00
	175,00

	1.3.
	Газ
	куб. м
	33
	2,50
	82,50

	1.4.
	Вода
	куб. м
	36
	1,00
	36,00

	1.5.
	Прочие затраты
	
	
	
	34,93

	2
	продажа 1м3 ПСБ-С-15
	308,18

	2.1.
	Сырье и материалы
	
	45
	9,00
	733,43

	2.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	25,00
	175,00

	2.3.
	Газ
	куб. м
	33
	2,50
	82,50

	2.4.
	Вода
	куб. м
	36
	1,00
	36,00

	2.5.
	Прочие затраты
	
	
	
	34,93

	3
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	875,18

	3.1.
	Сырье и материалы
	кг
	45
	12,00
	540,00

	3.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	25,00
	175,00

	3.3.
	Газ
	куб. м
	33
	2,50
	82,50

	3.4.
	Вода
	куб. м
	36
	1,00
	36,00

	3.5.
	Прочие затраты
	
	
	
	41,68

	4
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	875,18

	4.1.
	Сырье и материалы
	кг
	45
	12,0
	540,00

	4.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	25,00
	175,00

	4.3.
	Газ
	куб. м
	33
	2,50
	82,50

	4.4.
	Вода
	куб. м
	36
	1,00
	36,00

	4.5.
	Прочие затраты
	
	
	
	41,68

	5
	продажа 1м3 ПСБ-С-35
	969,68

	5.1.
	Сырье и материалы
	
	45
	14
	630,00

	5.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	25,00
	175,00

	5.3.
	Газ
	куб. м
	33
	2,50
	82,50

	5.4.
	Вода
	куб. м
	36
	1,00
	36,00

	5.5.
	Прочие затраты
	
	
	
	46,18

	6
	продажа 1м3 ПСБ-С-50
	1181,25

	6.1.
	Сырьё и материалы:
	
	45
	25,00
	1125,00

	6.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	25,00
	175,00

	6.3.
	Газ
	куб. м
	33
	2,50
	82,50

	6.4.
	Вода
	куб. м
	36
	1,00
	36,00

	6.5.
	Прочие затраты
	
	
	
	14,68


Приложение №6

Структура затрат, тыс. руб.

	Структура затрат

	№ п/п
	Показатели
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	25444,4
	25444,4
	25444,4
	25444,4
	101 777,8

	1.1.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	29 882,2

	1.2.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	12 280,0

	1.3.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.4.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.5.
	='Исходные данные'!F85
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	13 963,3

	1.6.
	='Исходные данные'!A86
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	17 010,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	37 655,4

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	26 341,7

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	9 374,4

	 
	   амортизационные отчисления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	16 706,5

	 
	   прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	65,2
	65,2
	65,2
	65,2
	260,8

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	8 908,2

	 
	   расходы на АУП
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	8 124,5

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	22,0
	22,0
	22,0
	22,0
	88,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	 
	   реклама
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	595,4
	595,4
	595,4
	595,4
	2 381,8

	 
	   прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	6,0
	6,0
	6,0
	6,0
	23,8

	3.
	Общие затраты
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	139 433,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	15 945,6


Продолжение Приложения №6
	№ п/п
	Показатели
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	25444,4
	25444,4
	25444,4
	25444,4
	101 777,8
	25444,4
	25444,4
	25444,4
	25444,4
	101 777,8

	1.1.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	29 882,2
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	29 882,2

	1.2.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	12 280,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	12 280,0

	1.3.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.4.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.5.
	='Исходные данные'!F85
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	13 963,3
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	13 963,3

	1.6.
	='Исходные данные'!A86
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	17 010,0
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	17 010,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	37 655,4
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	37 655,4

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	26 341,7
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	26 341,7

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	9 374,4
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	9 374,4

	 
	   амортизационные отчисления
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6

	 
	   прочее
	65,2
	65,2
	65,2
	65,2
	260,8
	65,2
	65,2
	65,2
	65,2
	260,8

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	8 908,2
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	8 908,2

	 
	   расходы на АУП
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	8 124,5
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	8 124,5

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	22,0
	22,0
	22,0
	22,0
	88,2
	22,0
	22,0
	22,0
	22,0
	88,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	 
	   реклама
	595,4
	595,4
	595,4
	595,4
	2 381,8
	595,4
	595,4
	595,4
	595,4
	2 381,8

	 
	   прочее
	6,0
	6,0
	6,0
	6,0
	23,8
	6,0
	6,0
	6,0
	6,0
	23,8

	3.
	Общие затраты
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	139 433,2
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	139 433,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	15 945,6
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	15 945,6


Продолжение Приложения №6

	

	 

	№ п/п
	Показатели
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	 
	 
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8

	1.1.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	29 882,2
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	29 882,2

	1.2.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	12 280,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	12 280,0

	1.3.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.4.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.5.
	='Исходные данные'!F85
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	13 963,3
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	13 963,3

	1.6.
	='Исходные данные'!A86
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	17 010,0
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	17 010,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	37 655,4
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	37 655,4

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	26 341,7
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	26 341,7

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	9 374,4
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	9 374,4

	 
	   амортизационные отчисления
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	16 706,5
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	16 706,5

	 
	   прочее
	65,2
	65,2
	65,2
	65,2
	260,8
	65,2
	65,2
	65,2
	65,2
	260,8

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	8 908,2
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	8 908,2

	 
	   расходы на АУП
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	8 124,5
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	8 124,5

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	22,0
	22,0
	22,0
	22,0
	88,2
	22,0
	22,0
	22,0
	22,0
	88,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	 
	   реклама
	595,4
	595,4
	595,4
	595,4
	2 381,8
	595,4
	595,4
	595,4
	595,4
	2 381,8

	 
	   прочее
	6,0
	6,0
	6,0
	6,0
	23,8
	6,0
	6,0
	6,0
	6,0
	23,8

	3.
	Общие затраты
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	139 433,2
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	139 433,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	15 945,6
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	15 945,6


Продолжение Приложения №6
	 

	№ п/п
	Показатели
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	 
	 
	33
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8

	1.1.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 Л
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	29 882,2
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	7 470,5
	29 882,2

	1.2.
	продажа 1м3 ПСБ-С-15 
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	12 280,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	3 070,0
	12 280,0

	1.3.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.4.
	продажа 1м3 ПСБ-С-25 Ф
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	3 580,3
	14 321,2

	1.5.
	='Исходные данные'!F85
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	13 963,3
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	3 490,8
	13 963,3

	1.6.
	='Исходные данные'!A86
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	17 010,0
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	4 252,5
	17 010,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	37 655,4
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	9 413,9
	37 655,4

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	26 341,7
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	6 585,4
	26 341,7

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	9 374,4
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	2 343,6
	9 374,4

	 
	   амортизационные отчисления
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	16 706,5
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	4 176,6
	16 706,5

	 
	   прочее
	65,2
	65,2
	65,2
	65,2
	260,8
	65,2
	65,2
	65,2
	65,2
	260,8

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	8 908,2
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	2 227,0
	8 908,2

	 
	   расходы на АУП
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	8 124,5
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	2 031,1
	8 124,5

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	22,0
	22,0
	22,0
	22,0
	88,2
	22,0
	22,0
	22,0
	22,0
	88,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	 
	   реклама
	595,4
	595,4
	595,4
	595,4
	2 381,8
	595,4
	595,4
	595,4
	595,4
	2 381,8

	 
	   прочее
	6,0
	6,0
	6,0
	6,0
	23,8
	6,0
	6,0
	6,0
	6,0
	23,8

	3.
	Общие затраты
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	139 433,2
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	34 858,3
	139 433,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	15 945,6
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	3 986,4
	15 945,6


Приложение №7

Амортизационные отчисления, тыс. руб.

	

	№ п/п
	Наименование показателей
	Норма амортизации, %
	2021 год
	2022 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	1.
	Основные фонды и нематериальные активы, в т.ч.:
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4

	
	здания и сооружения
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4

	
	оборудование
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3

	
	транспортные средства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7

	2.
	Начисленная амортизация по проекту
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	16706,5

	
	здания и сооружения
	4,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	6915,3

	
	оборудование
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	9322,0

	
	транспортные средства
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	6,7%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2

	3.
	Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов по проекту (п. 1 - п. 2)
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	268962,8
	264786,2
	260609,6
	256432,9
	256432,9


Продолжение Приложения №7
	 

	№ п/п
	Наименование показателей
	Норма амортизации, %
	2023 год
	2024 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22
	23

	1.
	Основные фонды и нематериальные активы, в т.ч.:
	 
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4

	
	здания и сооружения
	 
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4

	
	оборудование
	 
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3

	
	транспортные средства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	 
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7

	2.
	Начисленная амортизация по проекту
	 
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	16706,5
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	16706,5

	
	здания и сооружения
	4,0%
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	6915,3
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	6915,3

	
	оборудование
	10,0%
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	9322,0
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	9322,0

	
	транспортные средства
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	6,7%
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2

	3.
	Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов по проекту (п. 1 - п. 2)
	 
	252256,3
	248079,7
	243903,1
	239726,5
	239726,5
	235549,9
	231373,2
	227196,6
	223020,0
	223020,0


Продолжение Приложения №7

	 

	№ п/п
	Наименование показателей
	Норма амортизации, %
	2027 год
	2028 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42
	43

	1.
	Основные фонды и нематериальные активы, в т.ч.:
	 
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4
	273139,4

	
	здания и сооружения
	 
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4
	172881,4

	
	оборудование
	 
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3
	93220,3

	
	транспортные средства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	 
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7

	2.
	Начисленная амортизация по проекту
	 
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	16706,5
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	4176,6
	16706,5

	
	здания и сооружения
	4,0%
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	6915,3
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	1728,8
	6915,3

	
	оборудование
	10,0%
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	9322,0
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	2330,5
	9322,0

	
	транспортные средства
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	6,7%
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2

	3.
	Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов по проекту (п. 1 - п. 2)
	 
	185430,4
	181253,8
	177077,2
	172900,6
	172900,6
	168724,0
	164547,4
	160370,7
	156194,1
	156194,1


Приложение №8

Расчет налогов и сборов, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	НДС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	   от реализации продукции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	9 924,0
	9 924,0
	9 924,0
	9 924,0
	39 696,0

	
	   уплаченный из затрат
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	14 372,6

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	8 122,9
	8 122,9
	16 970,3
	16 970,3
	50 186,4

	2.
	Налог на имущество
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 490,8
	1 467,8
	1 444,8
	1 421,9
	5 825,3

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	6 450,7

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4 616,9
	4 621,5
	4 626,1
	4 630,7
	18 495,2

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	110,4
	110,4
	110,4
	110,4
	441,6

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 852,8
	7 834,5
	7 816,1
	7 797,7
	31 301,1

	
	   федеральные
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 096,5
	2 096,9
	2 097,4
	2 097,8
	8 388,6

	
	   региональные
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	5 756,4
	5 737,6
	5 718,7
	5 699,9
	22 912,6

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Продолжение Приложения №8
	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22

	1.
	НДС
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	21 959,3
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	21 959,3

	
	   от реализации продукции
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	36 331,9
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	36 331,9

	
	   уплаченный из затрат
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	14 372,6
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	14 372,6

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Налог на имущество
	1 398,9
	1 375,9
	1 353,0
	1 330,0
	5 457,8
	1 307,0
	1 284,0
	1 261,1
	1 238,1
	5 090,2

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	6 450,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	6 450,7

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	3 537,3
	3 541,9
	3 546,5
	3 551,1
	14 176,8
	3 555,7
	3 560,3
	3 564,9
	3 569,5
	14 250,3

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	110,4
	110,4
	110,4
	110,4
	441,6
	110,4
	110,4
	110,4
	110,4
	441,6

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	12 171,2
	12 152,8
	12 134,4
	12 116,1
	48 574,5
	12 097,7
	12 079,3
	12 060,9
	12 042,6
	48 280,5

	
	   федеральные
	7 478,3
	7 478,8
	7 479,2
	7 479,7
	29 916,0
	7 480,2
	7 480,6
	7 481,1
	7 481,5
	29 923,4

	
	   региональные
	4 692,9
	4 674,0
	4 655,2
	4 636,4
	18 658,5
	4 617,5
	4 598,7
	4 579,9
	4 561,0
	18 357,1

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Продолжение Приложения №8

	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32

	1.
	НДС
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	21 959,3
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	21 959,3

	
	   от реализации продукции
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	36 331,9
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	36 331,9

	
	   уплаченный из затрат
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	14 372,6
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	14 372,6

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Налог на имущество
	1 215,1
	1 192,2
	1 169,2
	1 146,2
	4 722,7
	1 123,2
	1 100,3
	1 077,3
	1 054,3
	4 355,1

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	6 450,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	6 450,7

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	3 574,1
	3 578,7
	3 583,3
	3 587,9
	14 323,8
	3 592,4
	3 597,0
	3 601,6
	3 606,2
	14 397,4

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	110,4
	110,4
	110,4
	110,4
	441,6
	110,4
	110,4
	110,4
	110,4
	441,6

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	12 024,2
	12 005,8
	11 987,4
	11 969,1
	47 986,5
	11 950,7
	11 932,3
	11 913,9
	11 895,5
	47 692,4

	
	   федеральные
	7 482,0
	7 482,5
	7 482,9
	7 483,4
	29 930,7
	7 483,8
	7 484,3
	7 484,8
	7 485,2
	29 938,1

	
	   региональные
	4 542,2
	4 523,4
	4 504,5
	4 485,7
	18 055,7
	4 466,8
	4 448,0
	4 429,2
	4 410,3
	17 754,3

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Продолжение Приложения №8

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	33
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42

	1.
	НДС
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	21 959,3
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	5 489,8
	21 959,3

	
	   от реализации продукции
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	36 331,9
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	9 083,0
	36 331,9

	
	   уплаченный из затрат
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	14 372,6
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	3 593,2
	14 372,6

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Налог на имущество
	1 031,4
	1 008,4
	985,4
	962,4
	3 987,6
	939,5
	916,5
	893,5
	870,6
	3 620,0

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	6 450,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	1 612,7
	6 450,7

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	3 610,8
	3 615,4
	3 620,0
	3 624,6
	14 470,9
	3 629,2
	3 633,8
	3 638,4
	3 643,0
	14 544,4

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	110,4
	110,4
	110,4
	110,4
	441,6
	110,4
	110,4
	110,4
	110,4
	441,6

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	11 877,2
	11 858,8
	11 840,4
	11 822,0
	47 398,4
	11 803,7
	11 785,3
	11 766,9
	11 748,5
	47 104,4

	
	   федеральные
	7 485,7
	7 486,1
	7 486,6
	7 487,0
	29 945,4
	7 487,5
	7 488,0
	7 488,4
	7 488,9
	29 952,8

	
	   региональные
	4 391,5
	4 372,7
	4 353,8
	4 335,0
	17 453,0
	4 316,1
	4 297,3
	4 278,5
	4 259,6
	17 151,6

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Приложение №9

Расчет прибыльности проекта

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	Валовая выручка
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	2.
	Себестоимость
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8

	3.
	Валовая прибыль
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	136 398,2

	4.
	Коммерческие расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	5.
	Управленческие расходы
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	35 249,9

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 601,2
	1 578,2
	1 555,2
	1 532,3
	6 266,9

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Текущий налог на прибыль
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4 616,9
	4 621,5
	4 626,1
	4 630,7
	18 495,2

	11.
	Чистая прибыль
	-173,9
	-173,9
	-173,9
	-173,9
	-695,5
	18 467,6
	18 486,0
	18 504,4
	18 522,7
	73 980,7

	12.
	Рентабельность деятельности
	-100,0%
	-100,0%
	-100,0%
	-100,0%
	-100,0%
	45,0%
	45,0%
	45,1%
	45,2%
	45,1%


Продолжение Приложения №9
	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	 
	 
	 
	17
	18

	1.
	Валовая выручка
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	2.
	Себестоимость
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8

	3.
	Валовая прибыль
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	136 398,2
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	136 398,2

	4.
	Коммерческие расходы
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	5.
	Управленческие расходы
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	35 249,9
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	35 249,9

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	6 999,1
	6 976,2
	6 953,2
	6 930,2
	27 858,7
	6 907,2
	6 884,3
	6 861,3
	6 838,3
	27 491,1

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Текущий налог на прибыль
	3 537,3
	3 541,9
	3 546,5
	3 551,1
	14 176,8
	3 555,7
	3 560,3
	3 564,9
	3 569,5
	14 250,3

	11.
	Чистая прибыль
	14 149,3
	14 167,6
	14 186,0
	14 204,4
	56 707,3
	14 222,8
	14 241,1
	14 259,5
	14 277,9
	57 001,3

	12.
	Рентабельность деятельности
	31,2%
	31,2%
	31,3%
	31,3%
	31,2%
	31,4%
	31,4%
	31,5%
	31,5%
	31,5%


Продолжение Приложения №9
	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	 
	 
	 
	18
	19
	20
	21
	22
	23
	24

	1.
	Валовая выручка
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	2.
	Себестоимость
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8

	3.
	Валовая прибыль
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	136 398,2
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	136 398,2

	4.
	Коммерческие расходы
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	5.
	Управленческие расходы
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	35 249,9
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	35 249,9

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	6 815,4
	6 792,4
	6 769,4
	6 746,4
	27 123,6
	6 723,5
	6 700,5
	6 677,5
	6 654,6
	26 756,0

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Текущий налог на прибыль
	3 574,1
	3 578,7
	3 583,3
	3 587,9
	14 323,8
	3 592,4
	3 597,0
	3 601,6
	3 606,2
	14 397,4

	11.
	Чистая прибыль
	14 296,3
	14 314,7
	14 333,0
	14 351,4
	57 295,4
	14 369,8
	14 388,2
	14 406,5
	14 424,9
	57 589,4

	12.
	Рентабельность деятельности
	31,6%
	31,6%
	31,7%
	31,8%
	31,7%
	31,8%
	31,9%
	31,9%
	32,0%
	31,9%


Продолжение Приложения №9

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32
	33
	34

	1.
	Валовая выручка
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	2.
	Себестоимость
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	25 444,4
	101 777,8

	3.
	Валовая прибыль
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	136 398,2
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	34 099,6
	136 398,2

	4.
	Коммерческие расходы
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6
	601,4
	601,4
	601,4
	601,4
	2 405,6

	5.
	Управленческие расходы
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	35 249,9
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	8 812,5
	35 249,9

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	6 631,6
	6 608,6
	6 585,6
	6 562,7
	26 388,5
	6 539,7
	6 516,7
	6 493,8
	6 470,8
	26 021,0

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Текущий налог на прибыль
	3 610,8
	3 615,4
	3 620,0
	3 624,6
	14 470,9
	3 629,2
	3 633,8
	3 638,4
	3 643,0
	14 544,4

	11.
	Чистая прибыль
	14 443,3
	14 461,7
	14 480,1
	14 498,4
	57 883,4
	14 516,8
	14 535,2
	14 553,6
	14 571,9
	58 177,5

	12.
	Рентабельность деятельности
	24,3%
	24,3%
	24,3%
	24,3%
	24,3%
	24,4%
	24,4%
	24,4%
	24,5%
	24,4%


Приложение №10

План денежных поступлений и выплат, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	67 666,9
	67 666,9
	76 514,3
	76 514,3
	288 362,4

	 
	   от покупателей
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	8 122,9
	8 122,9
	16 970,3
	16 970,3
	50 186,4

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	36 748,0
	36 729,6
	36 711,2
	36 692,8
	146 881,6

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	91 465,9

	 
	   на оплату труда
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	21 360,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7852,8
	7834,5
	7816,1
	7797,7
	31 301,1

	 
	   прочие расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	688,6
	688,6
	688,6
	688,6
	2 754,6

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	30 918,9
	30 937,3
	39 803,1
	39 821,5
	141 480,8

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	329 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	329 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	329 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	53 076,1
	53 076,1
	108 076,1
	108 076,1
	322 304,5
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	173,9
	173,9
	3 173,9
	3 173,9
	6 695,5
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	30 918,9
	30 937,3
	39 803,1
	39 821,5
	141 480,8

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	329 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	329 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	329 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	53 250,0
	53 250,0
	111 250,0
	111 250,0
	329 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	30 918,9
	30 937,3
	39 803,1
	39 821,5
	141 480,8

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	30 918,9
	61 856,2
	101 659,3
	141 480,8
	141 480,8


Продолжение Приложения №10

	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	 
	 
	 
	17
	18

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	 
	   от покупателей
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	41 066,3
	41 047,9
	41 029,6
	41 011,2
	164 155,0
	40 992,8
	40 974,4
	40 956,1
	40 937,7
	163 861,0

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	91 465,9
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	91 465,9

	 
	   на оплату труда
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	0,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	21 360,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	12171,2
	12152,8
	12134,4
	12116,1
	48 574,5
	12097,7
	12079,3
	12060,9
	12042,6
	48 280,5

	 
	   прочие расходы
	688,6
	688,6
	688,6
	688,6
	2 754,6
	688,6
	688,6
	688,6
	688,6
	2 754,6

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	18 477,7
	18 496,1
	18 514,4
	18 532,8
	74 021,0
	18 551,2
	18 569,6
	18 587,9
	18 606,3
	74 315,0

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	18 477,7
	18 496,1
	18 514,4
	18 532,8
	74 021,0
	18 551,2
	18 569,6
	18 587,9
	18 606,3
	74 315,0

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	18 477,7
	18 496,1
	18 514,4
	18 532,8
	74 021,0
	18 551,2
	18 569,6
	18 587,9
	18 606,3
	74 315,0

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	159 958,5
	178 454,5
	196 969,0
	215 501,8
	215 501,8
	234 053,0
	252 622,5
	271 210,5
	289 816,8
	289 816,8


Продолжение Приложения №10

	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	 
	 
	 
	18
	19
	20
	21
	22
	23
	24

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	 
	   от покупателей
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	40 919,3
	40 900,9
	40 882,6
	40 864,2
	163 567,0
	40 845,8
	40 827,4
	40 809,0
	40 790,7
	163 272,9

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	91 465,9
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	91 465,9

	 
	   на оплату труда
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	21 360,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	21 360,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	12024,2
	12005,8
	11987,4
	11969,1
	47 986,5
	11950,7
	11932,3
	11913,9
	11895,5
	47 692,4

	 
	   прочие расходы
	688,6
	688,6
	688,6
	688,6
	2 754,6
	688,6
	688,6
	688,6
	688,6
	2 754,6

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	18 624,7
	18 643,1
	18 661,4
	18 679,8
	74 609,0
	18 698,2
	18 716,6
	18 735,0
	18 753,3
	74 903,1

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	 

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	18 624,7
	18 643,1
	18 661,4
	18 679,8
	74 609,0
	18 698,2
	18 716,6
	18 735,0
	18 753,3
	74 903,1

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	18 624,7
	18 643,1
	18 661,4
	18 679,8
	74 609,0
	18 698,2
	18 716,6
	18 735,0
	18 753,3
	74 903,1

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	308 441,5
	327 084,5
	345 746,0
	364 425,8
	364 425,8
	383 124,0
	401 840,6
	420 575,5
	439 328,9
	439 328,9


Продолжение Приложения №10

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32
	33
	34

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	 
	   от покупателей
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	59 544,0
	238 176,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	40 772,3
	40 753,9
	40 735,5
	40 717,2
	162 978,9
	40 698,8
	40 680,4
	40 662,0
	40 643,7
	162 684,9

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	91 465,9
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	22 866,5
	91 465,9

	 
	   на оплату труда
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	21 360,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	5 340,0
	21 360,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	11877,2
	11858,8
	11840,4
	11822,0
	47 398,4
	11803,7
	11785,3
	11766,9
	11748,5
	47 104,4

	 
	   прочие расходы
	688,6
	688,6
	688,6
	688,6
	2 754,6
	688,6
	688,6
	688,6
	688,6
	2 754,6

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	18 771,7
	18 790,1
	18 808,5
	18 826,8
	75 197,1
	18 845,2
	18 863,6
	18 882,0
	18 900,3
	75 491,1

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	 

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	18 771,7
	18 790,1
	18 808,5
	18 826,8
	75 197,1
	18 845,2
	18 863,6
	18 882,0
	18 900,3
	75 491,1

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	18 771,7
	18 790,1
	18 808,5
	18 826,8
	75 197,1
	18 845,2
	18 863,6
	18 882,0
	18 900,3
	75 491,1

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	458 100,6
	476 890,7
	495 699,1
	514 526,0
	514 526,0
	533 371,2
	552 234,8
	571 116,7
	590 017,1
	590 017,1


Приложение №11

Расчет экономической эффективности проекта

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,972
	0,944
	0,917
	0,891
	0,891
	0,866
	0,841
	0,817
	0,794
	0,794

	2.
	Срок окупаемости
	-53 250,0
	-106 500,0
	-217 750,0
	-329 000,0
	-329 000,0
	-294 900,4
	-260 800,9
	-226 701,3
	-192 601,8
	-192 601,8

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	-51 734,8
	-101 997,5
	-204 018,4
	-303 136,4
	-303 136,4
	-273 619,9
	-245 783,2
	-219 554,6
	-194 865,1
	-194 865,1

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1
	0,2
	0,3
	0,3
	0,3

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	-15,7%
	-31,0%
	-62,0%
	-92,1%
	-92,1%
	-83,2%
	-74,7%
	-66,7%
	-59,2%
	-59,2%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,5
	1,2
	2,2
	3,3
	0,0

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	65 753,2

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	#ДЕЛ/0!
	#ДЕЛ/0!
	#ДЕЛ/0!
	#ДЕЛ/0!
	0,0%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%


Продолжение Приложения №11
	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,771
	0,749
	0,728
	0,707
	0,707
	0,687
	0,668
	0,649
	0,630
	0,630

	2.
	Срок окупаемости
	-158 502,2
	-124 402,6
	-90 303,1
	-56 203,5
	-56 203,5
	-22 104,0
	11 995,6
	46 095,2
	80 194,7
	80 194,7

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	-171 648,2
	-149 840,4
	-129 380,0
	-110 208,1
	-110 208,1
	-92 268,0
	-75 505,1
	-59 866,8
	-45 302,9
	-45 302,9

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	0,4
	0,5
	0,5
	0,6
	0,6
	0,6
	0,7
	0,7
	0,8
	0,8

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	-37,5%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	-4,4%
	-15,9%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	-52,2%
	-45,5%
	-39,3%
	-33,5%
	-33,5%
	-28,0%
	-22,9%
	-18,2%
	-13,8%
	-13,8%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	4,7
	6,2
	8,0
	10,0
	10,0
	12,1
	14,5
	17,1
	19,9
	19,9

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	65 753,2
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	65 753,2

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%


Продолжение Приложения 11
	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,612
	0,595
	0,578
	0,561
	0,561
	0,545
	0,530
	0,515
	0,500
	0,500

	2.
	Срок окупаемости
	114 294,3
	148 393,8
	182 493,4
	216 593,0
	216 593,0
	250 692,5
	284 792,1
	318 891,6
	352 991,2
	352 991,2

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	-31 764,7
	-19 205,7
	-7 581,1
	3 152,0
	3 152,0
	13 035,0
	22 107,5
	30 407,8
	37 972,3
	37 972,3

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	0,8
	0,9
	0,9
	0,9
	0,9
	1,0
	1,0
	1,0
	1,0
	1,0

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	-3,3%
	-2,3%
	-1,5%
	-0,8%
	-3,0%
	-0,2%
	0,4%
	0,8%
	1,3%
	4,9%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	-9,7%
	-5,8%
	-2,3%
	1,0%
	1,0%
	4,0%
	6,7%
	9,2%
	11,5%
	11,5%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	22,9
	26,1
	29,5
	33,2
	33,2
	37,0
	41,0
	45,3
	49,8
	49,8

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	65 753,2
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	65 753,2

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%


Продолжение Приложения 11

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	33
	34
	35
	36
	37
	36
	37
	38
	39
	40

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,486
	0,472
	0,459
	0,446
	0,446
	0,433
	0,421
	0,409
	0,397
	0,397

	2.
	Срок окупаемости
	387 090,8
	421 190,3
	455 289,9
	489 389,4
	489 389,4
	523 489,0
	557 588,6
	591 688,1
	625 787,7
	625 787,7

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	44 836,3
	51 033,5
	56 596,3
	61 555,8
	61 555,8
	65 941,7
	69 782,8
	73 106,4
	75 939,0
	75 939,0

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,2
	1,2

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	1,6%
	2,0%
	2,2%
	2,5%
	10,1%
	2,7%
	3,0%
	3,1%
	3,3%
	13,6%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	13,6%
	15,5%
	17,2%
	18,7%
	18,7%
	20,0%
	21,2%
	22,2%
	23,1%
	23,1%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	54,4
	59,3
	64,4
	69,7
	69,7
	75,1
	80,8
	86,8
	92,9
	92,9

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	65 753,2
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	16 438,3
	65 753,2

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
	27,6%
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