62








                        УТВЕРЖДАЮ

Глава муниципального образования

  



Апшеронский район

________ Цыпкин Олег Германович
«___» ___________________ _____ года

(место печати)

ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОЕ ОБОСНОВАНИЕ
«Технико-экономическое обоснование (бизнес-план) инвестиционного проекта 

«Производство блочно-модульных газовых котельных по адресу: Краснодарский край, р-н Апшеронский, район хутора Калинина, участок 1, секция 35, контур 45»

Инициатор: Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 Краснодарский край, г.Апшеронск, ул.Коммунистическая, 17 
Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/
Телефон/факс: 8(86152)2-57-73
Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru
Этот бизнес-план представляется на рассмотрение на конфиденциальной основе. исключительно для принятия решения по финансированию данного проекта и не может быть использован как-либо иначе, в частности для разработки собственных бизнес-планов и/или самостоятельной реализации данного проекта. 

Все данные, оценки, планы, предложения и выводы, приведенные по данному проекту, касающиеся его потенциальной прибыльности, объемов реализации, расходов, нормы прибыли и будущего ее уровня, основываются на согласованных мнениях со всеми участниками разработки проекта. Информация, содержащаяся в данном бизнес-плане, получена из источников, заслуживающих доверия.

 Ноябрь  2020
СОДЕРЖАНИЕ

31.
РЕЗЮМЕ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА


2.
ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ ОБ ИНИЦИАТОРЕ (ИНВЕСТОРЕ) ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
12
163.
ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА


4.
МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ  ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
30
5.
АНАЛИЗ РЫНКА
36
6.
ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
58
7
ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
63
8
АНАЛИЗ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
64
9
СОПУТСТВУЮЩИЕ ЭФФЕКТЫ ПРИ РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
67
10. ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ И СЕРТИФИКАЦИЯ
69


1. РЕЗЮМЕ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
1.1. Краткое описание инвестиционного проекта.
Суть проекта: Проектом предполагается строительство предприятия по производству блочно-модульных газовых котельных по адресу: Краснодарский край, р-н Апшеронский, район хутора Калинина, участок 1, секция 35, контур 45. 
Космоснимок участка, планируемого к реализации Проекта: 
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Данный проект планируется к реализации в рамках Индустриального парка «Апшеронск» (проект полноценного развития зоны земель промышленного назначения Апшеронского района Краснодарского края, представляющий собой территорию, которая предназначена для размещения предприятий малого и среднего бизнеса). Сама концепция Индустриального парка «Апшеронск» реализовывается в рамках государственной программы «Поддержка развития малого и среднего предпринимательства».
Цель: привлечение инвестиционных средств, позволяющих реализовать проект по производству блочно-модульных газовых котельных,  определение экономической эффективности, рентабельности и сроков окупаемости инвестиционных издержек. 
Для эффективного достижения поставленной цели, анализируемого к реализации проекта в рамках Индустриального Парка «Апшеронск», имеются все предпосылки: 
 - удобное месторасположение и отличная транспортная доступность;
- развитая инженерная инфраструктура;
- сопровождение предприятий-участников на этапе строительства;
- централизованная управляющая компания, обеспечивающая жизнедеятельность проекта; 
- преференции резидентам в виде специальных налоговых режимов, льготной арендной ставки на землю для размещения производственных мощностей, льготные тарифы на коммунальные услуги и энергоносители.
Задачами проекта являются:

1. создание конкурентоспособного предприятия и формирование экономической основы, обеспечивающей гарантированный возврат средств инвесторов, затраченных на реализацию проекта; 

2. динамичное развитие предприятия за счет средств, полученных от доходов;

3. получение прибыли;

4. увеличение налоговых поступлений в бюджеты всех уровней бюджетной системы РФ, как итог увеличение доходных частей местного и краевого бюджетов; 
5. освоение свободного сегмента рынка производства и завоевание своей ниши за счёт высокого качества и доступной цены; в перспективе - обеспечение лидирующих позиций на рынке района и освоение региональных рынков;
7. создание новых рабочих мест, привлечение высококвалифицированных рабочих кадров.
Предлагаемый проект также предполагает проведение работ по подведению необходимых инженерных сетей и инфраструктурных коммуникаций к производственному объекту, озеленение и благоустройство прилегающей к нему территории.
1.2. Размер капитальных вложений для реализации инвестиционного проекта.
Таблица 1.2.1

Размер капитальных вложений, тыс. руб.
	Общая стоимость проекта: 
в т.ч.
	402 000,00

	Собственные средства:
	0

	Средства краевого (муниципального) бюджетов:
	0

	Ранее привлеченные средства:
	0

	Потребность в инвестициях:
	402 000,00

	Формы инвестирования (условия участия инвестора):
	Прямые инвестиции

	Форма возврата инвестиций:
	Денежная


Таблица  1.2.2  
Объем инвестиций по проекту, тыс. руб.

	№ п/п
	Структура инвестиций
	Общий объем

	
	
	

	
	
	

	1
	2
	3

	1.
	Капитальные вложения, в т.ч.:
	395 304,5

	
	здания и сооружения
	120 000,0

	
	строительно-монтажные работы
	69 000,0

	
	оборудование
	198 000,0

	
	прочее
	8 304,5

	2.
	Затраты на приобретение оборотных средств
	6 000,0

	3.
	Другие инвестиции
	695,5

	4.
	Общие инвестиции по проекту
	402 000,0

	5.
	НДС на СМР, оборудование, оборотные средства
	65 884,1


Таблица 1.2.3 
Источники финансирования инвестиционного проекта, млн. руб.
	№ п/п
	Наименование источников
	Всего по проекту

	1.
	Собственные средства (средства инвестора) - всего, в том числе:
	402

	2.
	Заемные и привлеченные средства - всего, в том числе:
	0

	2.1.
	Кредиты банков
	0

	2.2.
	Заемные средства других организаций
	0

	2.3.
	Прочие (указать)
	0

	3.
	Итого
	402


1.3. Площадь необходимого земельного участка.
Для размещения производства, включая территорию, необходимую для его обслуживания, существует земельный участок площадью 9,2 Га. На территории Индустриального парка «Апшеронск» могут размещаться объекты производственно-складской застройки, общественно-деловые здания, объекты придорожной инфраструктуры, парковки, объекты инженерной инфраструктуры (технологические участки индустриального парка).
Большая часть территории Индустриального Парка будет разделена на участки для конкретных резидентов (при условии заключения соглашения с Управляющей компанией), оставшаяся свободная территория будет являться зоной перспективного развития. Концепция Индустриального Парка предусматривает зонирование территории таким образом, чтобы на ней могли одновременно разместиться объекты производства, агропромышленного комплекса, складского хозяйства, логистики.
	Основные сведения о земельном участке

	Адрес места расположения
	Краснодарский край, г.Апшеронск

	Кадастровый учет земельного участка
	Учтенный

	Кадастровый номер участка/квартала
	23:02:0209000:730

	Площадь декларированная (га)
	9,2 Га

	Категория земель
	- Земли промышленности, энергетики, транспорта, связи, радиовещания, телевидения, информатики, земли для обеспечения космической деятельности, земли обороны, безопасности и земли иного специального назначения

- Для размещения иных объектов промышленности

- Производственная деятельность (промышленные объекты и производства IV класса опасности)

	Вид разрешенного использования
	Промышленная  застройка

	Фактическое использование
	Не используется

	Наличие зданий, строений, сооружений
	Отсутствуют


1.4. Источники финансирования инвестиционного проекта.
В рамках проекта предполагается привлечение частного капитала инвесторов.
1.5. Срок реализации инвестиционного проекта.
Дата начала реализации проекта будет установлена после того, как определится инвестор и внесет сумму необходимых инвестиций. Строительство планируется осуществить в течение 12 месяцев. 

1.6. Показатели эффективности реализации инвестиционного проекта (основные финансовые показатели доходности и окупаемости).
Табл. 1.6.1. 
Показатели эффективности
	Основные показатели экономической эффективности 

инвестиционного проекта

	Чистый дисконтированный доход (NPV), млн.руб.
	80,6

	Простой срок окупаемости, лет
	4,12

	Дисконтированный срок окупаемости, лет
	4,37

	Внутренняя норма доходности (IRR)
	15,9

	Индекс прибыльности (PI)
	1,1

	Валовая выручка, млн. руб. в год 
	226,5

	Социальная эффективность инвестиционного проекта

	Число рабочих мест
	Всего предусмотрено  27 рабочих мест

	Средний уровень заработной платы (тыс.руб. в год одного работника)
	386,7


Проведенный финансово-экономический  анализ проекта, расчет основных показателей свидетельствует о его экономической эффективности в случае реализации. Все экономические показатели находятся на должном уровне, а именно: чистый дисконтированный доход (NPV) принимает положительное значение, внутренняя норма доходности (IRR) больше ставки дисконтирования, относительно небольшой период простого и дисконтированного срока окупаемости вложенных инвестиций (простой срок окупаемости рассчитан как отношение общего объема инвестиций по проекту к среднегодовому Чистому денежному потоку на конец анализируемого периода; дисконтированный срок окупаемости - как отношение дисконтированного объема инвестиций с учетом графика их вложений в проект (поквартальное изменение коэффициента дисконтирования) к дисконтированному Чистому денежному потоку на конец анализируемого периода. 
Кроме того, реализация проекта имеет и социальную составляющую – дополнительные рабочие места в кол-ве 27 человек (в том числе высококвалифицированных рабочих кадров). 
1.7. Контрольные показатели реализации Бизнес-плана с указанием количественных характеристик и периода их достижения (например: объем капитальных вложений, объем производства и реализации продукции (товаров, работ, услуг) в натуральном выражении, количество создаваемых рабочих мест и др.).
Расчетный период по проекту составляет 8 лет (пять лет проект выходит на окупаемость, плюс три года для прослеживания динамики основных показателей проекта).  Планируется, что в этот период будут достигнуты следующие контрольные показатели:

	
	Наименование показателей
	Ед. изм.
	2-й год
	3-й год
	4-й год
	5-й год
	6-й год
	7-й год
	8-й год

	1
	БМГК 1,5 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	

	1.1.
	Объем производства
	ед.
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0

	1.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0

	2
	БМГК 2 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.
	Объем производства
	ед.
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0

	2.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0

	3
	БМГК 3,5 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	

	3.1.
	Объем производства
	ед.
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0

	3.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0

	4
	БМГК 4,0 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	

	4.1.
	Объем производства
	ед
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0

	4.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,00

	5
	БМГК 4,5 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	

	5.1.
	Объем производства
	ед
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0

	5.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0

	6
	Общая выручка от реализации всех видов продукции:
	тыс. руб.
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0

	7
	Чистая выручка
	тыс. руб.
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0


Исходя из таблицы выше, на протяжении всего срока реализации проекта, заложен одинаковый объем производства по каждому виду блочно-модульных газовых котельных, цены реализации также заложена на одном уровне.   
2. ОБЩИЕ СВЕДЕНИЯ ОБ ИНИЦИАТОРЕ (ИНВЕСТОРЕ) ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
2.1. Полное и сокращенное наименование инициатора (инвестора).
Администрация муниципального образования Апшеронский район.
2.2. Год и месяц государственной регистрации инициатора (инвестора) в качестве юридического лица.
Регистрационный номер, присвоенный до 1 июля 2002 года 7-Р 15. Дата регистрации до 1 июля 2002 года 03.01.1992. 
2.3. Дата и номер свидетельства о государственной регистрации инициатора (инвестора), наименование регистрирующего органа. 
Представятся по требованию
2.4. Юридический и фактический адрес инициатора (инвестора). 
352690, Краснодарский край, г.Апшеронск, ул.Коммунистическая, 17
2.5. Дата и номер государственной регистрации устава инициатора (инвестора) (действующей редакции).

          Представятся по требованию
2.6. ОГРН, ИНН/КПП инициатора (инвестора)
ИНН 2325006961

ОГРН 1022303448155  
2.7. Контакты: почтовый адрес, номер телефона, номер факса, адрес электронной почты (при его наличии), официальный сайт в сети Интернет (при его наличии).
Инициатор: Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690, Краснодарский край, г.Апшеронск, ул.Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru
2.8. Информация о структуре уставного капитала и составе учредителей (акционеров, участников) инициатора (инвестора), владеющих долей, превышающей 5 процентов в уставном капитале:

	Инициатор 

(инвестор)
	Величина (размер) уставного капитала

(заявленного/ оплаченного), руб.
	Учредители/

акционеры, участники (наименование),
Ф.И.О.
	Доля в уставном капитале, %


2.9. Вид (виды) экономической деятельности инициатора (инвестора). 
Код ОКВЭД 75.11.31 - Деятельность органов местного самоуправления районов, городов, внутригородских районов;

2.10. Предполагаемая организационно-правовая форма и структура юридического лица, которое будет осуществлять мероприятия по реализации инвестиционного проекта в случае, если инициатором проекта является орган местного самоуправления муниципального образования Краснодарского края. 
Планируемая организационно-правовая форма реализации проекта – общество с ограниченной ответственностью.
При такой форме, распределение обязанностей между членами руководящего состава будет следующим:
Директор – оперативное и стратегическое управление и общий контроль  за деятельностью финансово-хозяйственной деятельностью предприятия. 
Главный бухгалтер – организация ведения бухгалтерского, налогового и статистического учета. 
Директор по производству – оперативное управление на всех стадиях создания конечного товара, бесперебойность производственного цикла и пр. 
При этом, одним из конкурентных преимуществ данного проекта, может стать  возможность использования услуг Управляющей компании «Апшеронск», созданной на базе Индустриального парка.  
Функции Управляющей компании:
- разработка проекта планировки территории, маркетинговой стратегии индустриального парка, сопровождение резидентов;
- заключение договоров о технологическом присоединении, инвестиционных контрактов и т.д.;
- создание инженерной и транспортной инфраструктуры до границ земельного участка, предоставляемого резиденту;
- управление и эксплуатация инженерных сооружений индустриального парка;
- эксплуатация и содержание инфраструктурных объектов, расположенных на территории Индустриального парка;
- погрузочно-разгрузочные работы, предоставление специализированного оборудования и иные услуги;
- охрана объектов и территории Индустриального Парка.
2.11. Фамилия, имя, отчество, номера телефонов руководителей инициатора (инвестора): генеральный директор, финансовый директор, главный бухгалтер, директор по маркетингу, технический директор, руководитель научно-технического отдела либо лица, исполняющие их обязанности.
Наименование: Инициатор: Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 Краснодарский край,  г.Апшеронск, ул.Коммунистическая, 17 
Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru
3. ПРОИЗВОДСТВЕННЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
3.1. Описание производственно-технологических процессов. Основные технические параметры и стадии производства.

Одним из надежных и выгодных источников тепла являются блочно–модульные котельные (БМК). Они появились не так давно, но получили популярность благодаря своим высоким эксплуатационным характеристикам. Данные котельные могут использоваться как для жилых помещений, так и промышленной или коммерческой недвижимости. БМК имеют вид модулей, в которых установлено полностью готовое к эксплуатации оборудование. При установке производится подключение котельной к источникам топлива, воды и электричества.


Монтаж модульных котельных возможен как в отдельном здании небольшого размера, так и на крыше уже существующего строения. Модульное строение позволяет значительно уменьшить затраты на установку и предложить заказчикам большой выбор из устройств с разной мощностью и комплектацией.
Использование модульных котельных.

Конструкция котельных позволяет применять их для различных целей. Чаще всего модульные котельные системы используются для следующих задач:
- Автономный источник тепла. Подходит для жилых, общественных и производственных зданий. Размер зданий может быть достаточно большим. Особенно удобно использовать БМК для арендованных помещений. В случае переезда такую котельную можно также перевезти на новое место.

- Обогрев теплиц. БМК может не только поддерживать нужную температуру в помещении, но и подогревать воду для полива, использоваться для создания микроклимата.
- Аварийно-спасательные работы. Котельную можно установить на полуприцеп и укомплектовать гибкими трубами с утеплением. Это позволяет быстро выполнять присоединение БМК к системе аварийного здания. Развертывание котельной можно выполнить за 4 часа.
Конструкция БМК


Здание БМК состоит из одного и более модулей. Выбор количества модулей ведется в зависимости от потребностей, производительности модуля и количества котлов. Производство модульных котельных ведется из легких стройматериалов, что упрощает транспортировку установки.


Модули имеют жесткий металлический каркас, который служит опорой для систем отопления, вентиляции и освещения, а также внешней обшивки. Её выполняют из легких и эффективных в плане теплоизоляции материалов.


В основном используются сэндвич-панели, которые способны выдерживать значительные ветровые нагрузки. Для каркаса используются замкнутые квадратные трубы, которые обладают высокой жесткостью. Они гнутся и свариваются для получения нужной формы.

Основание БМК имеет вид горизонтальной платформы, которая выполняется из стальных балок. В данном случае используются швеллеры и уголки, реже двутавры. Чтобы добиться хорошей теплоизоляции, создается многослойный пол. Снизу размещается стальной лист толщиной 2 мм, затем идет слой утеплителя толщиной не менее 150 мм, а при эксплуатации в холодных условиях и больший.

Сверху также укладывается стальной лист, большей толщины, обычно– 5 мм. Для утепления используются негорючие полужесткие плиты из минеральной ваты. Особенно эффективны плиты из базальтового волокна. 
Поскольку эксплуатация БМК ведется в течение длительного периода, необходима защита стальных конструкций. Она выполняется путем нанесения модификатора ржавчины с фосфором СФ-1, который сверху покрывается ингибирующей грунтовкой в 2 слоя.


Чтобы стоимость модульных котельных была невысока, используются навесные стены, которые прикрепляются к каркасу при помощи винтов-саморезов. Такие винты имеют резиновые шайбы, которые защищают от попадания воды в соединение. Для наружных стен используются сэндвич-панели. Толщина утеплителя в панелях обычно находится в диапазоне 80 – 150 мм.


Кровля также покрывается панелями с аналогичной толщиной утеплителя. Для их крепления к прогонам и балкам используются саморезные винты с шайбами из резины. Стыки панелей в углах закрываются нащельниками, которые крепятся при помощи заклепок.


В БМК устанавливаются окна с алюминиевыми профилями и дверь, которая открывается наружу. Для выбора площади остекления используются строительные нормы для ограждающих светопрозрачных конструкций и освещенности помещения. При проектировании и производстве БМК учитываются требования, которые установлены для строений этого типа.


Поставляемая блочно-модульная транспортабельная котельная полностью готова к эксплуатации. Её монтаж выполняется при помощи спецтехники. Важным условием является наличие подходящего фундамента. Монтаж устройства достаточно прост, вся система отличается своей компактностью и мобильностью. Монтаж можно производить в холодный период.
Варианты исполнения БМК

Производство котельных достаточно гибкое, что позволяет подобрать нужную систему под любые требования. Система может включать в себя от одного до четырех модулей. Возможно исполнение в контейнерах. Диапазон мощности установки – от 50 кВт до 30 МВт.


В зависимости от используемого топлива выделяют БМК следующих разновидностей:

- Котельные на дизельном топливе;

- Газовые модульные котельные;

- Комбинированные модульные котельные, который используют и дизельное топливо, и газ;

- Модульные котельные на твердом топливе.

В рамках реализации проекта планируется наладить производство газовых БМК с пятью разнличными мощностями, наиболее востребованными в настоящее время на рынке: 1,5 МВт, 2 МВт, 3,5 МВт, 4 МВт и 4,5 МВт.

В стандартный комплект БМГК будет входить: котел соответствующей мощности, горелки, насос, пластинчатые теплообменники, расширительные баки мембранного типа, запорная арматура, два независимых входа электропитания, имеющие автоматическое переключение, пожарная сигнализация, система подготовки воды, приборы для контроля и учета.
По желанию заказчиков, дополнительно БМГК могут быть укомплектованы таким оборудованием: дымоходами и дымовыми трубами, выполненными из теплоизолированной нержавеющей стали, дизельными генераторами, предназначенными для электроснабжения при отключении основной линии, системой резервного снабжения топлива, глушителями шума.

Изготовление блочно - модульных газовых котельных возможно как на базе энергоэффективных бюджетных котлов российского производства, например КПГ BISAN (разработаны в рамках проекта импортозамещения с использованием немецких и итальянских технологий), так и на базе котлов импортных производителей.
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В качестве поставщика котельного оборудования, комплектующих для производства БМГК может выступить Краснодарский завод котельно-энергетического оборудования. Это производственное предприятие, основная цель которого - выпуск на российский рынок котельного оборудования, способного конкурировать с иностранными производителями.
Специализация - выпуск современного, надёжного и высокоэффективного оборудования для малой и средней теплоэнергетики. Кроме того, в Краснодарском крае существует множество оптовых организаций, занимающихся поставкой оборудования для производства котельных: ООО «Стимул», ООО «Стройкотломаш», ООО «Теплоавтоматика», ООО «Тепломарт», ООО «Прометей-Аква», ООО «Росинженертехнологии»  и множество других организаций. Таким образом, принимая во внимание территориальное расположение планируемого производства, проблем с обеспечением производственного процесса необходимым сырьем, материалом и оборудованием быть не должно.
Производственные стадии

Производство блочно-котельных агрегатов будет включать в себя шесть основных стадий, каждая из которых сопровождается тщательной проверкой качества выполняемых работ:

· 

Заготовительная: на этой стадии готовится блочно-котельное оборудование, комплектуются модули базовым и, если необходимо, дополнительным материалом в соответствии с инженерным проектом; производятся операции раскроя, гибки, обработки листовых материалов для коробки.

· 

Сборка тепломеханического блока.

· 

Окраска, теплоизоляция: наносится антикоррозионная защита, климатостойкая краска, сохраняющие модуль от воздействия агрессивной среды и увеличивающие срок эксплуатации всего блочно-котельного агрегата. Все эти и последующие моменты составляют строительство блочно-модульных котельных.

· 

Автоматизация и электроснабжение: стадия включает в себя производственные операции по установке и наладке КИП, настройке разнообразных режимов блочно-котельного устройства: температурных, управления котлами и оборудованием и др.

· 

Общая сборка всего агрегата.

· 

Стадия контроля качества всех этапов работ – от сварочных соединений и механико-сборочных операций до покраски и функционирования оборудования.
3.2. Описание инфраструктуры (внешней и внутренней), необходимой для реализации инвестиционного проекта на территории муниципального образования, согласованное органом местного самоуправления соответствующего муниципального образования Краснодарского края по месту размещения объекта.
Общая площадь территории предприятия – 35 000 м2.

Открытые производственные площадки для сборки металлоконструкциий – 10 000 м².

Cборочный цех – 2 100 м².

Для нужд производства потребуется собственный крытый склад для хранения комплектующих площадью 2 400 м².

Имеющиеся ресурсы позволят заводу одновременно производить до 10-12 блочно-модульных котельных.
При этом важным конкурентным преимуществом является тот факт, что проект планируется к реализации на территории Индустриального парка «Апшеронск». Резидент индустриального парка получает: сформированный земельный участок, инженерную и транспортную инфраструктуру, административный центр с широким набором бизнес услуг, управляющую компанию. 
Транспортная доступность:
- автомобильная трасса краевого значения «Белореченск – Апшеронск» на удалении 200 м от площадки;
- железнодорожная сеть - ж/дорога на Апшеронск проходит в 250 м от площадки, предусматривается строительство ответвления на территорию индустриального парка;
- Туапсинский морской торговый порт – существует автомобильная связь (расстояние 95 км), так же существует железнодорожное сообщение (расстояние 120 км). 
Инженерная инфраструктура:
- электроснабжение;
- водоснабжение;
- хозяйственно-бытовая канализация;
- ливневая канализация;
- газоснабжение;
- система теплоснабжения и ГВС, при необходимости - холодоснабжение;
- сети связи, интернет;
- видеонаблюдение.
3.3. Сведения о производственном, технологическом и ином оборудовании с указанием технических характеристик и потребностей в инфраструктуре, а также материальных ресурсах, необходимых для реализации инвестиционного проекта. Требования к оборудованию и качеству применяемых материалов.
Этапы производства контейнеров для котельных:
1. Сталь в рулонах (в бухтах)
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Оцинкованная сталь в рулонах — один из самых популярных материалов в сфере промышленного производства и строительства. Сталь поставляется в рулонах длиной 250-300 метров.
2. Разматыватели (размотчики рулонные)
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Для дальнейшей работы рулон нужно размотать. Для этого используются разматыватели (размотчики) бухт рулонного металла, которые служат для размотки и подачи металлических рулонов в технологические линии. Производство будет представлено двумя рулонными размотчиками: электрическим разматывателем отечественного производства Roll Met РМ-7,5(м) и ручным не приводным самоподъемным разматывателем российского производства РМС-1250. Наличие двух разматывателей позволяют ускорить технологический процесс. В настоящее время стоимость первого составляет от 450 000,00 рублей в зависимости от комплектации, второго – от 140 000,00 рублей.
3. Гильотинные ножницы (гильотина)
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На следующем этапе необходимо нарубить листы стали в нужный размер. Заготовка листа идет на гильотине. Завод компании планируется оснастить двумя гильотинными ножницами: станком импортного производства AMG-64 мощностью главного привода 11 кВт (стоимостью от 3 000 000,00 рублей в зависимости от комплектации) и станком российского производства НК 3421 (стоимостью 1 100 000, 00 рублей) мощностью электрического двигателя главного привода 20 кВт. Гильотинные ножницы AMG-64 позволяют нарезать стальные листы толщиной 6 мм, листы нержавеющей стали толщиной 4 мм и листы алюминия 8 мм.

4. Листогибочный станок
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Далее нарезанный лист необходимо превратить в металлический профиль с помощью листогибочного станка. Из профилей делается устойчивое основание, угловые и кровельные балки. Листогибочный станок позволяет изготавливать профиль из листов толщиной до 6 мм. Так стоимость листогибочного станка WAD 3200мм 100т Delem 58 (Подходит для серийного производства сложных изделий: торгового, щитового, холодильного оборудования, дверей, металлической мебели и других изделий из стального листа толщиной до 4мм, длиной до 3200мм) составляет от 3 700 000,00 рублей в зависимости от комплектации.
5. Готовый нагнутый профиль
Так выглядит готовый профиль:
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6. Сборка основания
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Следующий этап – сборка основания, которое несет самые большие нагрузки, поскольку на него ставится всё основное оборудование будущей котельной.

7. Сборка стен
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После изготовления основания рабочие участка стандартных изделий приступают к сборке стен будущего контейнера.
8. Тело контейнера
В итоге получается готовый корпус контейнера:

9. Изготовление дверей и навесных элементов
На следующем этапе необходимо изготовить двери и навесные элементы будущей котельной. 

10. Пескоструйная обработка
Когда контейнер практически готов начинается важный подготовительный этап его будущего внешнего оформления, а именно — пескоструйная обработка. Для процесса пескоструйной обработки будет использоваться природный песок фракцией 1-3 мм, который позволяет дать необходимую степень очистки. Компрессор пескоструйного аппарата выдает оптимальное для работы пескоструйного оборудования давление 7 атмосфер. Стоимость одного такого компрессора составляет порядка 140 – 150 тыс. руб. 

11. Грунтовка
Подготовка поверхности металла к защите начинается с пассивирования, затем наносится грунт и следующим слоем эмаль. При нанесении необходимого количества краски нижележащий слой покрывается полностью и без подтеков. 

12. Сборочный цех
В сборочном цехе выполняются работы по утеплению и обшивке стен и потолка контейнера, производится раскладка проводов и жгутов.

13. Монтаж перфорированного листа
Перфорированный лист — современный материал, представляющий собой металлический лист с отверстиями, рабочая площадь которого имеет сквозные просечки, отверстия различных форм и размеров, нанесенные в определенной последовательности. 

15. Окраска контейнера
На следующем этапе происходит окраска контейнера в цвет, соответствующий производственной программе или техническому заданию заказчика, а также нанесение логотипов. Температурный диапазон, в котором работает продукция, требует применения тепло- и термостойких лакокрасочных покрытий. 

16. Автоматизация и электроснабжение

На участке КИПиА осуществляется производство шкафов, монтаж электросилового оборудования.

Учитываются все пожелания заказчика по автоматизации — от контрольно-измерительной аппаратуры до программного обеспечения.
17. Окончательная сборка

Цех окончательной сборки использует стапельное оборудование для монтажа блочно-модульных конструкций. Его объем будет позволять осуществлять одновременную сборку шести блочно-модульных котельных различной мощности.
 18. Отгрузка готовой продукции


Готовые блоки котельных и энергоцентров упаковываются в транспортировочную защитную пленку.

Все блок-модули соответствуют стандартным транспортным габаритам, поэтому их доставка любым транспортом в любую точку мира не вызывает никаких сложностей.
3.4. Сведения о степени готовности инициатора (инвестора) к началу реализации инвестиционного проекта (наличие оборудования, опытных образцов, технической документации, лицензий на производство, патентов, соглашений о намерениях с поставщиками и подрядчиками на осуществление строительных работ и поставку оборудования).
	Данные об инициаторе проекта 

(в случае наличия указывается информация о юридическом/физическом лице):
	Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 Краснодарский край .г. Апшеронск, ул. Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru

	Данные о заявителе

(органа исполнительной власти края/органа местного самоуправления)
	Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 г. Апшеронск, ул. Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru


Данный проект находится на первоначальном этапе утверждения, для его реализации в рамках Индустриального парка «Апшеронск», поиска инвесторов. 
4. МАРКЕТИНГОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ  ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
4.1.
Конкурентные преимущества реализуемого инвестиционного проекта перед российскими и зарубежными аналогами (сравнение основных натуральных, технических и экономических показателей) с указанием источника полученной для сравнения информации.  


Строительство блочных котельных и модульных имеет очевидные плюсы. Основное преимущество данных агрегатов перед централизованными аналогами – в малой длине коммуникаций и в оперативном реагировании на изменение погодных условий, что способствует значительному снижению энергозатрат и теплопотерь.


Производимые блочно-модульные котельные в рамках реализации данного проекта будут отличаться:

· 

ценовой доступностью;

· 

функциональностью: предлагаемое оборудование будет собственного производства;

· 

качеством: производство блочно-котельных агрегатов и всего оборудования, выпускаемого компанией будет сопровождаться использованием исключительно инновационных, но проверенных решений;

· 

оперативностью: изготовление, доставка на место, монтаж, пуско-наладочные работы будут выполняться строго в договоренные с заказчиком сроки;

· 

безопасностью: технологическое оборудование будет помещено в цельнометаллические утеплённые, звукоизолированные, пожаробезопасные блоки заводского изготовления;

· 

наличием сертификатов и др. разрешительной документации, которыми сопровождается производство блочных котельных. Все установки будут соответствовать требованиям ГОСТ и техническим условиям;

· 

эргономичностью и теплоэнергетической эффективностью.


Оптимальная комплектация оборудования блочно-котельного агрегата и грамотный подбор рабочих режимов устройств дает возможность повысить КПД такой установки при значительном снижении ее себестоимости.


Преимущества блочно модульных тепловых котельных:
Качество
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Блочные тепловые пункты будут изготавливаться на производстве компании с учетом всех требований к подобным изделиям с целью гарантировать высокое качество изготовленной продукции:

· 

входной контроль оборудования;

· 

сварочные работы будут производиться полуавтоматическими сварочными аппаратами на вращателях;

· 

гидравлические испытаний всех узлов на 10 Bar;

· 

ВИК и УЗК сварных соединений;

· 

горячее цинкование в случае изготовления не из нержавеющей стали узла ГВС.
Удобство
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Применение БМГК облегчает работу генерального подрядчика в контексте процедуры монтажа теплового пункта, пуско-наладочных работ и сдачи в эксплуатацию:

· 

на объект будет приходить уже готовый блочный тепловой пункт;

· 

БМГК компактны, а значит можно использовать высвободившуюся площадь под другие нужды;

· 

заказчик знает, когда приедет готовый тепловой пункт;

· 

в комплекте будет поставляться готовая исполнительная документация.
Индивидуальный подход
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Каждая система будет производится под конкретные нужды заказчика и отвечать всем его требованиям. 
Надежность


БМГК будут собраны в условиях промышленного производства и являться 100% изделием заводской готовности. На каждую установку будет представляться гарантия 2 года.

Суммарные затраты на покупку и монтаж котельной, как правило, ощутимо меньше расходов на устройство стационарной котельной. Для приобретения и ввода в эксплуатацию модульной котельной не требуется составление и согласование проекта в разрешительных организациях. Не требуется строительство помещения под котельную и его оборудования.

Блочно-модульные котельные полностью соответствуют российским и европейским экологическим и природоохранным стандартам. Современное оборудование обеспечивает снижение вредных выбросов в атмосферу до минимального уровня.

Расчетная окупаемость блочно-модульных котельных в среднем составляет 1-2 сезона, то есть выбор их полностью экономически оправдан.
Основными конкурентами в Краснодарском крае будут являться следующие организации: ООО «ПКТ», ООО «Энерго-Стандарт» и прочие организации. Однако, при всем этом, наш проект будет обладать одним из самых важных преимуществ перед конкурентами – являться резидентом Индустриального парка «Апшеронск». Это даст создаваемому предприятию следующие важные преференции: хорошая транспортная доступность (близость автомобильных магистралей, железных дорог, морского порта), развитая инфраструктура, круглосуточная охрана территории и видеонаблюдение, гарантированное обеспечение электроэнергией к 2021 году от собственных источников (Энергоцентр), поддержка администрации Краснодарского края и Апшеронского района, государственная поддержка проекта, налоговые преференции (льготный налог на прибыль – 16,5 %; льготный налог на имущество – 0 %, льготная аренда на з/участки для производственных площадок, льготные тарифы на коммунальные услуги и энергоносители). Все это, несомненно, снизит издержки производства, понизит себестоимость выпускаемого оборудования, повысит качество продукции и, как итог, позволит завоевать лидирующие позиции не только в регионе, но и в целом по стране.
4.2.
Стратегия продвижения реализуемого инвестиционного проекта на рынке. 
 Повышение качества оказываемых услуг. В процессе работы планируется осуществлять тройной внутренний контроль ее качества – контроль осуществляется самими работниками, контроль будет производится линейным персоналом предприятия. Для персонала производства будут разработаны служебные инструкции.
Предоставление системы скидок на услуги. При оказании услуг корпоративным и постоянным клиентам планируется организация соответствующего учета и представление скидок на продукцию. Это позволит заинтересовать наиболее активную часть клиентов в долговременном сотрудничестве.

Участие в выставках, активная рекламная кампания. Планируется принимать активное участие в выставках, опросах клиентов, проводить постоянную рекламу и осуществлять рекламные мероприятия с целью привлечения новых клиентов. Будут реализовываться как общие, так и специфические рекламные мероприятия, способствующие притоку клиентов например, организация презентаций. Для обеспечения доступа к информации, привлечения посетителей планируется создание интернет-сайта в разрезе видов планируемых к производству БМГК.

Рекламная компания предприятия будет направлена на решение следующих задач:

1. В течение первого года функционирования предприятия распространить информацию о его существовании и ознакомлении потребителей с продукцией.

2. Дальнейшее распространение информации о продукции, о ее экономичности.
4.3.
Политика ценообразования.

Рыночная цена на готовый продукт и реализацию устанавливается исходя из существующих сегодня цен на данные услуги.


В дальнейшем на основании маркетинговых исследований предполагается проведение политики средневзвешенного ценообразования на уровне ниже среднерыночных цен и возможное повышение их на основе определения эластичности спроса на данный вид продукции, в том числе в зависимости от:

· присутствия на рынке аналогичных видов продукции;

· возможной реакции потребителей на изменение цен, связанное с изменением качества товара.


Программа стимулирования сбыта

Основными элементами стимулирования сбыта услуг при помощи ценовой политики должна стать дифференциация цен в зависимости от размерности, качества, потребностей клиента.
4.4. Предполагаемые потребители продукции (товаров, работ, услуг) реализуемого инвестиционного проекта.

Основными потребителями будут являться:
· 
- управляющие компании ЖКХ,

· 
- застройщики коммерческой и жилой недвижимости,

· 
- промышленные предприятия, в том числе в нефтедобывающем секторе;

          - объекты государственного значения.
5. АНАЛИЗ РЫНКА
 5.1.
Состояние российского отраслевого рынка/внешних рынков реализуемого (планируемого к реализации) инвестиционного проекта. 

Значительная часть рынка теплоснабжения существует за счет бюджетных дотаций и ее сложно назвать бизнесом в классическом понимании. При этом современные решения в области автоматизации повышают капиталоемкость и делают данную отрасль интересной как для бизнеса, так и для инвесторов.

За последние 5 лет в России существенно вырос объем инвестиций в теплоэнергетике. В части котельных, например, показатели выросли в два раза: с 26,1 до 56,7 млрд. рублей, согласно данным Министерства энергетики РФ.

Можно предположить и дальнейшей рост — для этого есть фундаментальные предпосылки.

Во-первых, необходимость большой реконструкции системы теплоснабжения в России. Значительная часть мощностей после 1990-х годов не модернизировалась — она морально и физически устарела. Во-вторых, перспективы по увеличению объема долевого строительства на новых территориях, на которых необходимы тепловые мощности. Даже в 2020 году во многих регионах наблюдается рост объемов вводимого в эксплуатацию жилья по сравнению с 2019 годом.

В Москве, Московской области и в большинстве регионов Центрального федерального округа пик был ранее. А для Северо-Запада России, Урала, Сибири и Южных регионов показатели либо сопоставимы с прошлыми годами, либо даже превышают их. Вероятно, будут меняться характеристики и уровень инициируемых проектов. Но глобально рынок ввода жилья будет двигать вперед огромный запас потребностей, так как уровень обеспеченности жилой площадью на человека в России по-прежнему невысок.

Блочно-модульные котельные (БМК) могут полностью заменить обычные, но гораздо проще монтируются, требуют меньше затрат на проектирование и прокладку коммуникаций. В программе энергетического развития России предусмотрено приоритетное применение таких установок при замене устаревших котельных в системе ЖКХ. Очевидно, что этот рынок будет динамично развиваться, поскольку объемы потребления БМК обеспечены на многие годы вперед.
Приведем основные преимущества и перспективы развития рынка в разрезе разных типов БМК.

Водогрейные блочно-модульные котельные

Основным направлением использования водогрейных БМК является теплоснабжение жилых и административных зданий. Теплоснабжение в России имеет большое социальное значение. Любые сбои в обеспечении населения и других потребителей теплом негативным образом воздействует на экономику страны и усиливают социальную напряженность. При сложившейся ситуации внедрение любых ресурсосберегающих технологий оправдано. Водогрейные блочно-модульные котельные занимают достойное место в ряду таких технологий. С учетом всех их достоинств и недостатков они надежно занимают свой сегмент рынка производства и потребления тепловой энергии.


Использование водогрейных блочно-модульных установок позволяет снизить потери в тепловых сетях, свести к минимуму потери сетевой воды, снизить выбросы продуктов химподготовки, исключить необходимость проведения большого объёма работ по прокладке теплотрасс. Причины, по которым все чаще предпочтение отдается водогрейным БМК для отопления очевидны:

· децентрализация теплоснабжения является одним из наиболее эффективных методов экономии энергоресурсов и материальных средств; 

· значительное снижение потерь тепла за счет максимального приближения источника тепла к потребителю;

· упрощается система учета потребления энергоресурсов, потребитель может влиять на количество потребляемой энергии, а, следовательно, и на ее оплату; 

· полностью исключаются расходы на прокладку и обслуживание теплотрасс. 


При использовании водогрейных БМК становится возможным строительство жилых объектов в районах новой застройки, не обеспеченных развитой сетью теплотрасс, в микрорайонах и кварталах с хроническим недогревом (в зонах тупиковых теплотрасс). Вариантами децентрализации теплоснабжения могут быть - встроенные, пристроенные, крышные или располагающиеся в непосредственной близи от здания автономные блочно-модульные котельные, которые используются как для жилых домов, так и промышленных объектов.


Основным направлением использования водогрейных БМК является отопление жилых и административных зданий. Драйверами развития этого сегмента являются:

· экономия энергоресурсов при применении водогрейных БМК за счет децентрализации теплоснабжения;

· снижение потерь тепла за счет максимального приближения отопительного оборудования к потребителю;

· упрощение учета потребления тепла;

· отсутствие затрат на прокладку и обслуживание теплотрасс.

Водогрейные БМК особенно востребованы в районах новой застройки и в кварталах с хроническим недогревом, располагающихся в зонах тупиковых теплотрасс.

Паровые БМК


Паровые котельные способны вырабатывать тепловую энергию и создавать условия для подачи пара в автоматическом режиме. Как правило, они используются на крупных сельскохозяйственных производствах, но могут также устанавливаться и в жилые дома для повышения степени их автономности. Потребление паровых БМК растет, но, по мнению аналитиков, более низкими темпами, чем в сегменте водогрейного оборудования.

Термомасляные котельные


Термомасляные котельные – это компактные блочно-модульные установки с котлами и вспомогательным оборудованием для выработки тепловой энергии, при передаче которой используются жидкие высокотемпературные органические теплоносители (ВОТ). В качестве ВОТ применяют минеральные или синтетические диатермические масла. Такие котельные, как правило, применяют для теплоснабжения технологических процессов, в которых требуется теплоноситель с высокой температурой (150÷350°С), например, в пищевой, нефтехимической, газовой промышленности, при производстве мебели, строительных материалов, для подогрева тяжелых фракций нефтепродуктов или обезвоживания нефти сырца и т.д. 

Краткий перечень преимуществ термомасляных котельных:

· Термическое масло при нагреве не требует создания высокого избыточного давления в трубопроводах, так как закипает при очень высоких температурах. Так, например, температура термомасла может быть 350°C при атмосферном давлении, при этом для достижения аналогичной температуры пара его избыточное давление должно быть не менее 15,5 МПа. 

· При применении термомасла легко обеспечить более точное регулирование температуры теплоносителя (до 0,5÷1,0 °C).

· Трубопроводы и оборудование системы теплоснабжения не подвержены коррозии, исключено размораживание системы, обеспечивается легкий запуск при отрицательных температурах наружного воздуха.

· Отсутствует необходимость в сложных, дорогостоящих и затратных при эксплуатации системах водоподготовки, деаэрации и конденсации, присутствующих в традиционных паровых котельных с высокими параметрами теплоносителей.

· В случае если существует потребность в покрытии нагрузок с другими видами теплоносителей (пар, вода, антифриз и т.д.), в термомаслянной котельной может быть установлено соответствующее теплообменное или испарительное оборудование.


Когенерационные БМК


Когенерация — это комбинированное производство тепла и энергии. При выработке электроэнергии выделяется большое количество тепла, которое обычно уходит в атмосферу. Когенерационные установки используют это тепло для подогрева теплоносителя в системах отопления.

Основным преимуществом подобных БМК является бесперебойное снабжение теплом и высокий КПД (до 90% в сравнении с 40%, что является обычным показателем для котельных, вырабатывающих только один вид энергии).


Рассматриваемый сегмент имеет хорошие перспективы для роста, поскольку в стратегии развития энергетического обеспечения России заложено увеличение доли малой энергетики (генерирующие установки мощностью 25 МВт и ниже) с текущих 5% до 15%. Этот рост может быть достигнут за счет замены обычных котельных в жилых и административных домах на когенерационные БМК.

5.2. Особенности сегмента рынка, в котором реализуется (планируется к реализации) инвестиционный проект: объем, динамика и тенденции развития.

 
Апшеронск - город на юге России, в Краснодарском крае. Административный центр Апшеронского муниципального района и Апшеронского городского поселения, расположен на северном склоне Главного Кавказского хребта, в долине реки Пшеха (левый приток реки Белая). Находится в 105 км к юго-востоку от Краснодара и в 45 км от Майкопа (по дороге). Средние высоты на территории города составляют 203 

 метра над уровнем моря.
[image: image14.png]Ad o

A s 9
Severskaya

AbHHCK CeBepckas

- Belo}gcﬁensk

Usper%k e,
cheHc%eo\

) <1 Labin
y y - NlabuHek
Gelendzhik o ; N
e QEH%WK
Mostovsko
£ Arkhipo OSIpovk Mocm\ac»(o{/l

Mednogor"ékly
MeAHOI;DpCKMVI

Map data ©2020 Google




Численность населения
	Численность населения

	1926[4]
	1939[5]
	1959[6]
	1967[7]
	1970[8]
	1979[9]
	1989[10]
	1992[7]
	1996[7]
	1998[7]

	4615
	↗22 525
	↗29 837
	↗33 000
	↘32 867
	↗33 324
	↗34 505
	↗35 300
	↗37 300
	→37 300

	2000
	2001[7]
	2002[11]
	2005[7]
	2006[7]
	2007[7]
	2008[7]
	2009[12]
	2010[13]
	2011[7]

	↘37 200
	→37 200
	↗39 608
	↘39 600
	↘39 500
	↗39 600
	↗40 000
	↗40 061
	↗40 225
	↘40 200

	2012[14]
	2013[15]
	2014[16]
	2015[17]
	2016[18]
	2017[19]
	2018[20]
	2019[21]
	2020[1]
	

	↗40 287
	↘40 266
	↘40 199
	↗40 244
	↗40 349
	↘40 239
	↘40 016
	↘39 762
	↘39 488
	


Экономика

- Леспромхоз, лесхоз, лесокомбинат (выпускают пиломатериалы, фанеру, шпон, паркет, тару и др.).

- Апшеронская узкоколейная железная дорога.

- Рыбоперерабатывающая промышленность.

- Производство столешниц из искусственного камня.
Транспорт


Апшеронская узкоколейная железная дорога — крупнейшая горная узкоколейная железная дорога на территории России.


Железнодорожные станции Апшеронская и Нефтегорская — тупик на ветке от линии «Армавир—Туапсе».


Железная дорога соединяет город с Белореченском, Хадыженском, Курганинском.


С автостанции города автобусы отправляются в Анапу, Краснодар, Майкоп, Хадыженск, Горячий Ключ, Геленджик, Новороссийск.
Объемы производства БМК напрямую в отчетах Росстат не отражаются. Их оценку можно сделать на основании данных по ежегодному выпуску водогрейных, паровых и паропроизводящих котлов.
Динамика производства водогрейных котлов в России
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Статистика за 2010–2017 гг. свидетельствует о том, что производство водогрейных котлов в России растет примерно на 4% в год, несмотря на некоторые довольно существенные провалы по объему производства в определенные периоды. В сегменте паровых и паропроизводящих котлов и оборудования, работающего с высокотемпературными органическими теплоносителями (ВОТ), средняя динамика развития производства составила 2,5% в год.


В целом, по оценкам аналитиков, рынок БМК в России растет примерно на 3,5% в год. Это подтверждается данными экспертных опросов и анализа тендеров по указанным видам продукции. Основной рост обеспечивается за счет продаж водогрейных установок, поскольку в этом сегменте сосредоточено наибольшее число потребителей. Паровые установки в основном применяются для отопления предприятий, а также в технологических производствах нефтехимической, пищевой, газовой и других отраслях промышленности. Они стоят дороже, но имеют значительно более узкую область применения.
Прогноз развития рынка блочно-модульных котельных
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По данным научных исследований, рынок БМК в ближайшем будущем будет расти примерно на 4% в год. Основной вклад в этот рост будут обеспечивать водогрейные и когенерационные установки, потому что именно они будут заменять устаревшее оборудование на объектах ЖКХ. Кроме того, приоритетное использование этих видов БМК заложено в «Энергетической стратегии развития России до 2030 года» в части обеспечения необходимыми ресурсами регионов, удаленных от основных магистралей теплоснабжения.
5.3.
Основные потребительские группы и их территориальное расположение. 
В настоящее время в России БМГК успешно внедряются на самые различные объекты ЖКХ, строительства и производства. 
Основными потребителями являются:
· 
- управляющие компании ЖКХ,

· 
- застройщики коммерческой и жилой недвижимости,

· 
- промышленные предприятия, в том числе в нефтедобывающем секторе;

          - объекты государственного значения.
Таким образом, рынок реализации готовой продукции достаточно широк, это могут быть как организации Краснодарского края, так и контрагенты с других регионов России. 
5.4.
Основные участники российского/зарубежного рынка, степень насыщенности рынка, анализ основных конкурентов (цены, методы продвижения). 

В целом, крупными игроками рынка БМК являются следующие предприятия:

Thermax


Корпорация Thermax (Индия) предлагает на российском рынке термоконтейнеры – БМК. Они комплектуются трехходовыми жаротрубно-дымогарными котлами «Ревотерм» мощностью от 0,5 до 5 МВт. Котлы имеют реверсивную топку с полностью охлаждаемой задней стенкой. Эффективность работы котла повышена с помощью спиральных газовых интенсификаторов в конвективной зоне, которые понижают температуру уходящих газов. На котлах устанавливаются моноблочные горелки фирмы Oilon. В качестве топлива могут использоваться природный или попутный нефтяной газ, дизельное топливо, мазут и сырая нефть.


  В состав БМК входят: газовая линия и линия жидкого топлива с предварительным подогревом; установка умягчения воды; система вентиляции и отопления; автоматическая пожарная сигнализация. Во время работы БМК постоянного присутствия оператора не требуется.

Контейнер монтируется на прочной раме и имеет подъемные приспособления для облегчения перевозки. Крыша и стены изготавливаются из теплоизоляционных панелей. Разработано специальное исполнение БМК для регионов Крайнего Севера.

Также изготавливаются БМК с паровыми котлами «Ревотерм».

«АльянсТепло»


В программе поставок холдинга «Альянс- Тепло» (Москва) – БМК мощностью от 0,16 до 60 МВт. В утепленном модуле размещаются водогрейные котлы с газовыми, дизельными, мазутными или комбинированными горелками, автоматизированная установка водоподготовки, насосная группа (насосы исходной воды, подпиточные, сетевые и ГВС), мембранный расширительный бак, расходный бак для очищенной воды, системы отопления и вентиляции, узел учета тепловой энергии, теплообменники, контрольно-измерительные приборы и другое оборудование.


Управление работой котельной осуществляется автоматически и не требует присутствия оператора. В зависимости от комплектации БМК, поставка производится одним или несколькими блоками полной заводской готовности. Кроме того, предлагаются крышные котельные мощностью от 0,16 до 5,0 МВт.

  «Белогорье»


В производственную программу ЗАО «Белогорье» ((г. Шебекино, Белгородскаяобл.) входят блочно-модульные котельные установки на базе котлов собтвенного и импортного производства. Тепловая мощность предлагаемых БМК – от 96 кВт до 25 МВт. Работают они на природном газе и/или легком жид- ком топливе. В состав установки входит котел КВа с горелкой, котельной автоматикой и контрольно-измерительными приборами, сетевые насосы, арматура и трубопроводы системы тепло-, водо- и газоснабжения. Предусмотрен контроль загазованности помещения котельной по содержанию угарного газа и метана, а также система диспетчерского контроля.


По согласованию с заказчиком установка оснащается насосами контура котлов, подпитки, исходной воды и циркуляционными (для системы ГВС), теплообменниками отопления и ГВС, автоматизированными системами водо- подготовки и дозирования реагентов, устройством электромагнитной обработки воды, емкостью запаса подготовленной воды, баками-аккумуляторами, мем- бранным расширительным баком. БМК может быть поставлена с узлом учета тепловой энергии, автоматикой регулирования температуры теплоносителя, коммерческим узлом учета газа, обо- рудованием для использования резервного топлива.


Также ЗАО «Белогорье» производит паровые БМК с паровыми и комбиниро- ванными котлами (водогрейные + паро- вые котлы). Паровые котельные выпускаются производительностью от 0,1 до 16 т/ч пара и давлением до 16 атм.

 «БиКЗ-БМК»


ЗАО «Бийский котельный завод – Блочно-модульные котельные» (г. Екатеринбург) – это подразделение ОАО «Бийский котельный завод» (г. Бийск, Алтайскийк край), специализирующееся на изготовлении БМК. Производственная программа включает модульные установки серии МВКУ мощностью от 1 до 40 МВт, работающие на газе и дизельном топли- ве (резервное топливо). Котловой и сетевой контур разделены теплообмен- ником, который позволяет обезопасить котельное оборудование от негативного воздействия со стороны тепловых сетей, включая температурные перепады, высокое рабочее давление и низкое качество теплоносителя.


Котельные работают в полностью автоматическом режиме с учетом изменений температуры наружного воздуха, колебаний атмосферного давления и теплотворности сжигаемого топлива. Система автоматического регулирования соотношения «топливо – воздух» увеличивает КПД котельной на 1,5–2,5 %.


Котельные поставляются в максимальной заводской готовности в виде транспортабельных модулей (от одного до девяти в зависимости от мощности котельной) со смонтированным внутри оборудованием и в комплекте с дымовой трубой.


Помимо природного газа и дизельного топлива, предлагаются готовые решения для сжигания попутного нефтяного и биогаза, сухого отбензиненного газа, а также мазута, нефти и газового конденсата. Также выпускаются паровые БМК.

«Газтехпром»


Группа компаний «Газтехпром» (г. Рязань) предлагает автоматизированные водогрейные БМК мощностью от 0,2 до 15,4 МВт. Блочные котельные выпускаются как сертифицированные изделия в окончательной заводской готовности с полным набором всего необходимого технологического обору- дования в комплекте с дымовыми трубами. Блочные котельные «Газтехпром» имеют самую современную автоматику безопасности, которая позволяет работать котельной в автоматическом режиме без обслуживающего персона- ла, обеспечивают абсолютную пожаробезопасность отапливаемого объекта, так как установки находятся вне отапливаемого здания. Кроме того, компания производит паровые и комбинированные (с водогрейным и паровым котла- ми одновременно) блочные котельные, работающие на газообразном и жидком топливе.
«Генерация»


Промышленная группа «Генерация» (г. Березовский, Свердловская обл.) предлагает водогрейные БМК мощностью от 0,2 до 32 МВт. Типовые решения включают одно- и двухконтурные котельные, а также с системой ГВС и без нее. Котельные комплектуются теплогенераторами собственного производства – КСВ «Генерация», КВГМ и КСВа (ВК), а также фирм Buderus, ICI Caldaie и Viessmann. Котельные поставляются в полной заводской готовности и состоят из совместимых модулей, монтирумых в единый блок на месте установки.


Предусмотрена комплектация котельных как единым модулем, так и из отдельных блоков: теплогенерирующего, сетевого и вспомогательно-бытового. 


Модули могут перевозиться любым видом транспорта, включая железнодорожный и авиационный.

Также предлагаются водогрейные БМК на твердом топливе и модульные паровые установки на различных видах топлива.

«Дорогобужкотломаш»


Производственная программа ОАО «Дорогобужкотломаш» (пос. Верхне- днепровский, Дорогобужский р-н, Смоленская обл.) включает серийные модульные котельные МК ДКМ мощностью от 0,2 до 30 МВт, работающие на газе и жидком топливе, а также комбинированные (газ – жидкое топливо). Предприятие выполняет работы «под ключ», включая проект, изготовление, поставку, монтаж и пусконаладочные работы в границах котельной.


БМК комплектуются водогрейными котлами собственного производства («Смоленск», «Дорогобуж», «Днепр», Vacumatic) с автоматизированными горелками ведущих мировых производителей, насосным оборудованием, запорно-регулирующей арматурой известных торговых марок. Имеется практика производства пароводогрейных котельных.
«Ижевский котельный завод»


ООО «Ижевский котельный завод» (г. Ижевск, Удмуртская Республика) серийно выпускает типовые модульные котельные установки мощностью до 1 МВт. Все обо- рудование для приготовления и подачи горячей воды по одноконтурной схеме в двухтрубной системе циркуляции тепло- носителя устанавливается в один блок- контейнер. В базовую комплектацию входят два котла Viessmann с горелками Weishaupt и автоматикой управления, два циркуляционных насоса Wilo, трехходовой клапан ESBE, узлы коммерческого учета газа, электрической и тепловой энергии и сетевой воды, система автоматической химводоподготовки, системы отопления и вентиляции, системы управления, авто- матизации и диспетчеризации и другое оборудование.


Для обеспечения работы котельной по двухконтурной схеме, а также ГВС при- меняется тепловой пункт с установкой соответствующего теплообменного и насосного оборудования, а также системы автоматики. Более высокая тепловая мощность может быть обеспечена установкой дополнительных блоков. Также имеется «северное» исполнение для регионов с холодным климатом.

«Импульс-Техно»


Компания «Импульс-Техно» (пос. Котельники, Люберецкий р-н, Московская обл.) изготавливает аварийные БМК мощностью от 0,2 до 1,5 МВт, работающие на дизельном топливе. Стены блок-модуля котельной выполнены из сэндвич-панелей, пол и потолок утеплены. Котельные комплектуются водогрейными котлами Compact (ACV, Бельгия) или Star (Baltur, Италия) с жидкотопливными горелками Baltur BTG и TBG, сетевыми и циркуляционными насоса- ми Wilo или Grundfos, топливым баком Aquatech емкостью 750 л и фильтром грубой очистки топлива GOK, а также трех- метровой дымовой трубой и всеми необходимыми трубопроводами, арматурой и контрольно-измерительными приборами. Предусмотрена возможность подключения дополнительной топливной емкости объемом 9 т. Котельные поставляют полностью готовыми к эксплуатации, монтаж на объекте производится в срок от 3 ч.

«Камет»


Предложение ООО «Камет» (г. Самара) включает автоматизированные БМК мощностью от 0,2 до 2,8 МВт. В состав оборудования БМК входит водогрейный котел с блочной горелкой, насосное оборудование, трубопроводы теплоносите- ля, запорная арматура, внутрикотельный газопровод, система вентиляции, система автоматизации и диспетчеризации, пожарная, охранная и аварийная сигнализация, дымовая труба и другое оборудование. Предусмотрен контроль загазованности помещения котельной по угарному газу и метану.


Полная автоматизация процесса горения, многоуровневый аварийный контроль и удаленная диспетчеризация позволяют эксплуатировать котельную без постоянного присутствия обслуживающего персонала. БМК поставляются в максимальной готовности, для монтажа необходимо только подвести внешние коммуникации и электроэнергию.
«МКС»


ООО «МКС» («Модульные котельные системы», Москва) предлагает серийно изготавливаемые автоматизированные водогрейные БМК. Модули серии MKS Alfa 200 имеют мощность от 0,8 до 4 МВт. Котельные собираются из набора стандартных модулей – 12 котельных моду- лей на базе котлов Viessmann Vitoplex с горелками Weishaupt, более 30 модулей ИТП, 11 топливных, 6 газорегуляторных, а также 22 типов дымовых труб.

Автоматика котельной позволяет отслеживать все ключевые параметры режима работы и безопасности, а также обеспечивает погодозависимое регулирование по показаниям датчика наружной температуры. Производится мониторинг содержания угарного газа и метана в помещении котельной. Современная система автоматизации и удаленного мониторинга позволяет котельным длительное время работать без персонала.


Также выпускаются модульные котельные серий G2 (мощность – от 3,7 до 16 МВт) с котлами Unical, G4 (мощность 3,6–24 МВт) Viessmann, БМК по индиви- дуальным заказам (мощность 1–30 МВт), строятся стационарные котельные мощ- ностью до 300 МВт. Кроме того, изготавливаются паровые БМК.
5.5.
Текущее положение инициатора (инвестора) на рынке, оценка доли рынка, основные конкурентные преимущества. 
	Данные об инициаторе проекта 

(в случае наличия указывается информация о юридическом/физическом лице):
	Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 Краснодарский край .г. Апшеронск, ул. Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru

	Данные о заявителе

(органа исполнительной власти края/органа местного самоуправления)
	Администрация муниципального образования  Апшеронский  район

Почтовый адрес:  352690 г. Апшеронск, ул. Коммунистическая, 17 

Сайт: http://www.apsheronsk-oms.ru/

Телефон/факс: 8(86152)2-57-73

Электронный адрес: apsheronsk@mo.krasnodar.ru


Основными конкурентами в Краснодарском крае будут являться следующие организации: ООО «ПКТ», ООО «Энерго-Стандарт» и прочие организации. Однако, при всем этом, наш проект будет обладать одним из самых важных преимуществ перед конкурентами – являться резидентом Индустриального парка «Апшеронск». Это даст создаваемому предприятию следующие важные конкурентные преимущества: хорошая транспортная доступность (близость автомобильных магистралей, железных дорог, морского порта), развитая инфраструктура, круглосуточная охрана территории и видеонаблюдение, гарантированное обеспечение электроэнергией к 2021 году от собственных источников (Энергоцентр), поддержка администрации Краснодарского края и Апшеронского района, государственная поддержка проекта, налоговые преференции (льготный налог на прибыль – 16,5 %; льготный налог на имущество – 0 %, льготная аренда на з/участки для производственных площадок, льготные тарифы на коммунальные услуги и энергоносители). Все это, несомненно, снизит издержки производства, понизит себестоимость выпускаемого оборудования, повысит качество продукции и, как итог, позволит завоевать лидирующие позиции не только в регионе, но и в целом по стране.
5.6.
Планируемая доля рынка после реализации инвестиционного проекта. 
Современная теория конкурентоспособности выделяет 3 типа конкурентных преимуществ:

1. Более низкие издержки, т.е. способность фирмы разрабатывать, производить или реализовать услуги при меньших затратах, чем конкуренты.

2. Дифференциация, т.е. способность фирмы выделяться, производя услугу, отличающуюся или высоким уровнем качества, или нестандартным набором свойств, реально интересующих покупателя.

3. Фокусирование, т.е. ориентация усилий фирмы на определенную группу потребителей или на ограниченную часть ассортимента услуг, или на специфический географический рынок.

Строить свою стратегию обеспечения конкурентоспособности можно, опираясь лишь на один вид конкурентных преимуществ, не пытаясь их совмещать. Это не означает, что на протяжении всей деятельности предприятие должно придерживаться только одной выбранной стратегии.

Итак, описание услуги целесообразно вести по следующей схеме:

1. Сущность услуги;

2. Основные черты услуги;

Оценка будущего рынка сбыта продукции, потенциальных потребителей и их предпочтении – один из важнейших этапов подготовки бизнес-плана. это наиболее трудоемкий этап в силу существующей на сегодняшний день ограниченности официальных источников информации, статистических материалов о состоянии соответствующих рынков потребительских товаров.

Цель – убедить потенциальных инвесторов и кредиторов в конкурентоспособности рассматриваемого проекта, в существовании рынка сбыта данного товара.

Аналитический характер предусматривает изучение рынка сбыта продукции (и/или услуг) через проведение маркетинговых исследований, сегментацию рынка и систематизацию полученных рыночных оценок. В конечном итоге все это оказывает прямое воздействие на прогнозируемый объем производства, маркетинговую стратегию предприятия и позволяет определить размеры требуемых инвестиций.

Анализ рынка сбыта проводится поэтапно:

1. Сегментация рынка, целью которой является поиск на рынке наиболее однородных по своему поведению групп покупателей, каждая из которых может рассматриваться как отдельный рыночный сегмент. Согласно данному методу сегментации рынок разбивается на четкие группы покупателей по определенным признакам:

· географическому;

· психографическому – (психография изучает психографические характеристики отдельных лиц или групп лиц);

· поведенческому;

· демографическому – (демография – объективное изучение характеристик населения).

Любой сегмент  рынка предопределяет, что потребители, относящиеся к нему, должны:

· иметь одинаковые потребности;

· быть достигаемы рекламной стратегией и методами продвижения товара;

· быть достаточно многочисленными и располагать средствами, чтобы оправдать коммерческие усилия.

Таким образом, сегментировать рынок целесообразно в случаях, когда необходимо:

· увеличить свою долю продаж на рынке;

· сконцентрировать рекламные услуги;

· обеспечить реализацию конкурентных преимуществ.

2. Решение об охвате сегментов рынка, т.е. принятие предприятием решения о том:

· сколько сегментов следует охватить;

· как определить самые выгодные сегменты 


Табл. 5.6.1. Выбор сегмента рынка

	Стратегия маркетинга
	Содержание стратегии
	Обоснование выбранной стратегии

	Недифференцированный маркетинг
	Фирма обращается ко всему рынку с одним и тем же предложением
	Фирма выпускает однородные товары

	Дифференцированный маркетинг
	Фирма выбирает несколько сегментов и для каждого разрабатывает отдельные предложения
	Широкая номенклатура выпускаемой продукции

	Концентрированный маркетинг
	Фирма концентрирует внимание на большой доле одного субрынка
	Фирма имеет ограниченные ресурсы


3. Выбор наиболее привлекательных сегментов с точки зрения:

· высокого уровня текущего сбыта;

· высоких темпов роста;

· высокой нормы прибыли.

4. Оценка потенциальной емкости сегмента рынка, т.е. общей суммы товаров, которые потребители определенного региона могут купить за определенный промежуток времени (месяц, год).

5. Оценка потенциальной суммы продаж, т.е. той доли рынка, которую предприятие (фирма) надеется захватить и соответственно той максимальной суммы продаж, на которую оно может рассчитывать при своих возможностях.

6. Оценка реального объема продаж (прогноз объема продаж), его динамики, т.е. сколько реально сможет продать предприятие в конкретных условиях деятельности, возможных затрат на рекламу, при том уровне цен, которые оно намерено установить, а главное – как этот показатель-объем продаж – может изменяться по годам. Общий план сбыта должен быть составлен на три последующих года в натуральном и стоимостном выражении.

Этот раздел обязательно следует проиллюстрировать: круговыми диаграммами  - сегментацию рынка; столбчатыми диаграммами или графиками – прогнозируемые объемы продаж по временным периодам. 

Таким образом, материал об анализе рынка позволяет ответить на следующие вопросы:

· Какова емкость рынка для данного предприятия?

· каков потенциал роста данного рынка?

· какая доля рынка приходится на данное предприятие?

· на каких сегментах рынка предприятие уже задействовано?

· кто является потенциальным клиентом?

· что является главным стимулом покупки именно данной продукции: цена, качество, сервис, время доставки и исполнения, престижность фирмы и т.д.

· каким образом можно расширить круг потенциальных клиентов?


Знание конкурентов – ключ к планированию будущего успеха в бизнесе.

Существует много способов анализа конкурентов. Можно приобрести услугу конкурентов и проанализировать ее. Можно проанализировать сведения, полученные от клиентов конкурентов. В любом случае важно объективно оценить сильные и слабые стороны конкурентов, удержаться от серьезной ошибки при составлении бизнес-плана – лакировки действительности.

Для этого необходимо собрать следующую информацию о своих конкурентах:

· кто является крупнейшим производителем аналогичной продукции (услуги);

· что представляет собой их продукция (услуга)  (основные характеристики, уровень качества, сервис, дизайн, описание клиентов)?

· в каком состоянии их дела: стабильны, на подъеме, спад (причины)?

· каков объем продаж, дохода основных конкурентов?

· каков уровень цен на продукцию (услугу) основных конкурентов? Ценовая политика?

· много ли внимания конкуренты уделяют рекламе?

·  уровень финансового состояния конкурентов?

Собрав нужную информацию, четко сформулируйте определяющие факторы конкурентоспособности (в порядке убывающей значимости) и рассчитайте ее количественные параметры. В табл. 4.7. и 4.8. приведен условный пример расчета конкурентоспособности.

В заключении следует сделать вывод о конкурентных преимуществах, исходя из следующей шкалы:

если преимущества над конкурентами выше лишь на 30 %, это означает, что товары и услуги данного предприятия имеют низкую конкурентоспособность;

- в пределах 30-50% - относительно устойчивое положение на рынке;

- 50-70% - успешная конкуренция на рынке;

- а свыше 70% - контроль над рынком данной продукции (услуги).

Например, показатели конкурентоспособности бизнеса - 
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Следовательно, можно прогнозировать успешную конкурентоспособность бизнеса на рынке.
6. ОРГАНИЗАЦИОННЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
6.1   Организационный план реализации инвестиционного проекта (перечень этапов с указанием длительности (дней), стоимости со сроком оплаты, ответственном исполнителе).

Дата начала реализации проекта – 2021 год.

Строительство планируется осуществить в течение 2 лет. 

График реализации проекта включает в себя ряд этапов:

I. Подготовка инфраструктуры комплекса, что предполагает подготовку площадей в соответствии с предъявляемыми к ним требованиями; при этом необходимо осуществить следующие работы:

1.
Отвод земельных участков;

2.
Поиск подрядчиков и заключение договоров:

3.
Монтаж трасс.

II Строительство объектов:

Строительство бытовых и вспомогательных помещений

Монтаж опорных конструкций 

III.
Приобретение и монтаж оборудования.

IV.
Получение пакета документов, необходимых для реализации планируемой продукции. Для организации работы производства необходимо привлечение основного производственного персонала в количестве 105 человек

Календарный план реализации проекта
	№ п/п


	Этапы реализации проекта
	Сроки
	1 год (2021 г.)
	2 год (2022 г.)

	
	
	Начало
	конец
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.

	1
	Инвестиционная деятельность
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	I.I
	Проектно-изыскательские работы
	2021
	2021
	•••
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Подготовительные работы, планировка участка
	2021
	2021
	•••
	
	
	
	
	
	
	

	1.2
	Общестроительные и монтажные работы
	2021
	2021
	
	•••
	•••
	•••
	
	
	
	

	1.3
	Устройство сетей
	2021
	2021
	
	
	•••
	•••
	
	
	
	

	1.4
	Приобретение и монтаж оборудования
	2021
	2021
	
	
	
	•••
	
	
	
	

	2
	Операционная (сбытовая) деятельность:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1
	Реализация продукции
	2022
	-------
	
	
	
	
	•••
	•••
	•••
	•••


6.2 Количество и квалификация производственного, инженерно-технического и иного персонала, необходимого для реализации инвестиционного проекта, при осуществлении инвестиционной деятельности по инвестиционному проекту силами инициатора (инвестора).

Планируемая организационно-правовая форма реализации проекта – общество с ограниченной ответственностью.

В целях эффективного управления проектом будет создана следующая организационная структура:




Распределение обязанностей между членами руководящего состава будет выглядеть следующим образом:
Директор – стратегическое управление и общий контроль за деятельностью предприятия. Главный бухгалтер – организация ведения бухгалтерского, налогового и статистического учета. 
К компетенции  директора будут относится следующие вопросы:

- внесение изменений и дополнений в Устав Общества;

- реорганизация Общества;

- ликвидация Общества;

- утверждение аудитора Общества;

- определение количественного состава Совета директоров, избрание его членов и досрочное прекращение их полномочий;

- определение количества, номинальной стоимости, категории (типа) объявленных акций и прав, предоставляемых этими акциями и т.д.

- организует выполнение решений Общего собрания акционеров и Совета директоров Общества;

- открывает в банках счета Общества;

- без доверенности действует от имени Общества;

 - принимает и увольняет работников в соответствии со штатным расписанием и т.д.

В процессе реализации проекта большое внимание будет уделено кадровым вопросам. С первых дней существования предприятия будет активизирован вопрос подбора, приёма на работу, подготовки и повышению квалификации кадров. 

Весь персонал – будет прослушивать специальный  курс по работе с автоматизированными системами предприятия. Очень важно, чтобы персонал предприятия соответствовал предъявляемым требованиям, имел определенное образование, качественно выполнял рабочие задания. Персонал предприятия в большой степени обеспечивает предприятию успех и стабильность.

Установленные цифры представляют минимальные требования. Сменные замены, праздники и случаи болезни рабочих должны считаться отдельно.
Численность работающих запланирована в количестве 27 человек, из которых 5 – административно-управленческий персонал, 12 – основной производственный персонал, 10 – вспомогательный персонал.
Важной задачей директора  будет являться разработка системы поощрений и взысканий для персонала и контроль за ее соблюдением. 

Директор должен обеспечить нормальные условия труда и отдыха персонала (своевременное обеспечение спецодеждой, организация питания персонала, оборудование раздевалок, комнат отдыха и т.п.). 
Таблица 6.1. 

Штатное расписание проекта

	Должность
	Количество человек
	Зарплата 1 человека (без учета налогов), тыс.руб.
	Зарплата сотрудников (без учета налогов), тыс.руб.

	Основной производственный персонал
(сотрудники, участвующие в создании продуктов и/или оказании услуг)

	Итого, человек в данной категории
	12
	
	

	Средняя зарплата в данной категории
	
	35
	

	Суммарный размер зарплат по заданной категории
	
	
	420

	Вспомогательный персонал (рабочие, служащие и инженерно-технические работники (ИТР))

	Итого, человек в данной категории
	10
	
	

	Средняя зарплата в данной категории
	
	25
	

	Суммарный размер зарплат по заданной категории
	
	
	250

	Административно-управленческий персонал (АУП)

	Итого, человек в данной категории
	5
	
	

	Средняя зарплата в данной категории
	
	40
	

	Суммарный размер зарплат по заданной категории
	
	
	200

	Итого, рабочих мест
	27
	
	

	Средняя заработная плата
	
	32,2
	

	Суммарные расходы на зарплату
	
	
	870


7 ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
7.1 Финансовый план реализации инвестиционного проекта составляется в виде таблиц (приложения   № 1 – 11 к настоящему макету бизнес-плана инвестиционного проекта), подготовленных с помощью табличного редактора Microsoft Excel с формулами расчетов.

Проведенный финансово-экономический  анализ проекта, расчет основных показателей свидетельствует о его экономической эффективности в случае реализации. Все экономические показатели находятся на должном уровне, а именно: чистый дисконтированный доход (NPV) принимает положительное значение, внутренняя норма доходности (IRR) больше ставки дисконтирования, относительно небольшой период простого и дисконтированного срока окупаемости вложенных инвестиций (простой срок окупаемости рассчитан как отношение общего объема инвестиций по проекту к среднегодовому Чистому денежному потоку на конец анализируемого периода; дисконтированный срок окупаемости - как отношение дисконтированного объема инвестиций с учетом графика их вложений в проект (поквартальное изменение коэффициента дисконтирования) к дисконтированному Чистому денежному потоку на конец анализируемого периода. 

Кроме того, реализация проекта имеет и социальную составляющую – дополнительные рабочие места в кол-ве 27 человек (в том числе высококвалифицированных рабочих кадров).

8 АНАЛИЗ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
8.1 Анализ сильных и слабых сторон инвестиционного проекта, благоприятных возможностей и потенциальных угроз.

	Сильные стороны
	Возможности
	Угрозы

	1. Высокое качество воды  

2. Использование современного оборудования

3. Удовлетворение потребностей потребителей

4. Высокая квалификация персонала
	1. Расширение сферы обслуживания потенциальных клиентов
Возможности:

– рост числа клиентов;

– постоянное расширение видов услуг;

– рост спроса на данные услуги в государстве в целом;

– расширение видов услуг;

- улучшение качества за счет использования более современных технологий обслуживания.


	1. Угроза появления новых конкурентов 

2. Сокращение доходов населения

3. Охват более сильными конкурентами основной части рынка сбыта

4. Неудовлетворенность потребителей

	Слабые стороны
	
	

	1. Слабая политика продвижения на рынок

2. Не эффективная реклама

3. Не достаточное изучение внешней и внутренней среды управления

4. Отсутствие отдела маркетинга
	1. Проведение активной рекламной деятельности с целью погашения дебиторской задолженности
	1. Охват более сильными конкурентами основной части рынка 

2. Потеря значительной доли рынка

3. Снижение покупательской способности

4. Снижения прибыли управления, за счет снижения продаж


8.2 Анализ эффективности реализации инвестиционного проекта в случае изменений основных показателей (объем реализации продукции (товаров, работ услуг), себестоимости единицы продукции (товара, работы, услуги), цены за единицу продукции (товара, работы, услуги), курса валют, стоимости источников финансирования).

Таблица 8.2 

Анализ чувствительности проекта при различном уровне цен на услуги
	Уровень цен на услуги, % от базового варианта
	(80%)
	(100%)
	(120%)

	Чистая текущая стоимость (NPV), млн. руб. за весь срок реализации проекта
	64,472
	80, 590
	96,708

	Простой срок окупаемости, лет
	4,94
	4,12
	3,30


Таким образом, анализ чувствительности проекта при изменении уровня цен показывает, что даже при снижении стоимости производимых БМГК на 20 % показатель NPV будет положительным, а простой срок окупаемости проекта не превысит 5 лет, что является приемлемым.
8.2.1 Описание основных видов рисков и способов их минимизации:

При реализации данного инвестиционного проекта могут возникнуть следующие риски (вероятность возникновения):

Риски, возникающие на этапе осуществления капитальных вложений:

- несвоевременная поставка и монтаж оборудования (низкая);

- несвоевременное или неполное финансирование (средняя);

- несовместимость отечественного оборудования с импортным (высокая);

- превышение расчетной стоимости проекта (высокая);

- форс-мажор, материальный ущерб (низкая);

Риски, связанные с эксплуатацией предприятия:

- невыход на проектную мощность – возникновение технологических или сырьевых ограничений (средняя);

- оказание услуг несоответствующего качества (низкая);

- услуги не находят сбыта в нужном выражении и в расчетные сроки – возникновение ценовых ограничений, переоценка емкости рынка или недооценка конкуренции при маркетинговых оценках (высокая);

- возникновение необходимости в дополнительных закупках сырья (средняя);

- инфляция затрат (высокая);

- форс-мажор, материальный ущерб (низкая).


Методами снижения данных рисков может послужить следующее:

- заключение контрактов (договоров) на базе твердых цен, наличие валютных оговорок, штрафных санкций и т.д.;

- наличие долгосрочных контрактов с поставщиками сырья, материалов, комплектующих;

- наличие альтернативных поставщиков сырья и покупателей готовой продукции;

- создание запасов сырья, материалов, комплектующих;

- приемлемое соотношение собственных и заемных средств в составе источников финансирования проекта;

- наличие источников финансирования для формирования оборотного капитала с учетом запасов и платежного цикла проекта;

- страхование имущества, рисков и т.п.;

- формирование благоприятного отношения к проекту в СМИ;

- поддержка проекта со стороны местных органов власти.

9 СОПУТСТВУЮЩИЕ ЭФФЕКТЫ ПРИ РЕАЛИЗАЦИИ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА
9.1 Экологическая безопасность инвестиционного проекта, описание возможных выбросов, отходов.

Назначение объекта соответствует установленному для данной территории с экологической точки зрения режиму хозяйственной деятельности и целям. Намечаемая деятельность не связана с обращением с опасными веществами и отходами.

9.2 Основные социальные эффекты (повышение занятости населения, развитие социальной инфраструктуры).

Экономический эффект будет при этом рассматриваться как критерий, характеризующий рациональность действий, выполняемых в ходе реализации проекта.
Социальные результаты отражают вклад проекта в улучшение социальной среды и, в конечном счете, — в повышение качества жизни людей. Качество жизни характеризуется оценками:

уровня жизни — это доходы населения (средняя заработная плата и другие выплаты); обеспеченность населения товарами и услугами потребительского назначения; цены и тарифы на товары и услуги; потребление населением продуктов питания, непродовольственных товаров и услуг; обеспечение жильем, объектами хозяйственно-бытового назначения и коммунальными услугами;

образа жизни — это занятость населения (количество новых рабочих мест); подготовка кадров; обеспечение населения объектами образования, культуры и искусства, здравоохранения, спорта, транспортного обслуживания, включая социальную безопасность (снижение правонарушений и преступности);

здоровья и продолжительности жизни — это улучшение условий труда; развитие сферы здравоохранения; уровень обслуживания. Отдельные компоненты социальной эффективности могут иметь стоимостную оценку и отражаться в расчетах экономической эффективности проекта. К таковым, согласно «Методическим рекомендациям, относятся:
• изменение рабочих мест в регионе;
• улучшение жилищных и культурно-бытовых условий работников;
• изменение структуры производственного персонала;
• изменение надежности снабжения населения регионов или населенных пунктов отдельными товарами;
• изменение уровня здоровья работников и населения;
• экономия свободного времени населения.

Техническая безопасность

На стадии проектирования и строительства необходимо предусмотреть следующие противопожарные мероприятия:

· противопожарные разрывы до соседних объектов, огнестойкость строительных конструкций, этажность, молниезащиту и другие противопожарные мероприятия выполнить в соответствии с действующими нормами и правилами;

· обеспечить возможность проезда пожарных машин к зданию и доступ пожарных с автолестниц или автоподъемников в любое помещение здания. Проезды для пожарной техники предусмотреть на расстоянии 8-10 метров от стен здания и шириной 6 метров;

· предусмотреть водоснабжение для целей наружного и внутреннего пожаротушения. У мест расположения водоисточников установить соответствующие указатели, освещенные светильниками;

10. ЛИЦЕНЗИРОВАНИЕ И СЕРТИФИКАЦИЯ
	Патентно-правовая охрана производимой продукции и технологий.
	

	10.1.1 Наличие у заявителя зарегистрированных в установленном порядке прав на объекты интеллектуальной собственности, в том числе в виде нематериальных активов.
	На данный момент информация отсутствует

	10.1.2. План мероприятий по обеспечению правовой охраны объектов интеллектуальной собственности.
	Согласно действующему законодательству

	Сертификация продукции.
	

	10.2.1. Необходимые сертификаты на продукцию, условия, сроки и стоимость получения, с указанием уже полученных.
	Согласно действующему законодательству

	10.2.2. Необходимые сертификаты при экспорте продукции, условия, сроки и стоимость получения.
	Согласно действующему законодательству

	10.3 Лицензирование осуществляемой деятельности.
	Согласно действующему законодательству


Достоверность сведений, содержащихся в бизнес-плане, и возможность достижения целей проекта подтверждаю.
Инициатор (инвестор) ___________________________________________

                                                                       (наименование юридического лица, Ф.И.О., должность руководителя, дата, подпись/ 

____________________________________________________________________

Ф.И.О. физического лица, дата, подпись)

М.П.
Приложение №1

Прогноз инвестиций по проекту, тыс. руб.
	№ п/п
	Структура инвестиций
	Общая сумма инвестиций
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год
	5-й год
	6-й год
	7-й год
	8-й год

	
	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	
	
	
	
	

	1
	Капитальные вложения, в том числе:
	395 304,5
	49 326,1
	49 326,1
	148 326,1
	148 326,1
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	здания и сооружения
	120 000,0
	30 000,0
	30 000,0
	30 000,0
	30 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	строительно-монтажные работы (СМР)
	69 000,0
	17 250,0
	17 250,0
	17 250,0
	17 250,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	оборудование
	198 000,0
	0,0
	0,0
	99 000,0
	99 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	8 304,5
	2 076,1
	2 076,1
	2 076,1
	2 076,1
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2
	Затраты на приобретение оборотных средств
	6 000,0
	0,0
	0,0
	3 000,0
	3 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	3
	Другие инвестиции
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	4
	Общие инвестиции по проекту (п.1+п.2+п.3)
	402 000,0
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5
	НДС на СМР, оборудование, оборотные средства
	65 884,1
	8 221,0
	8 221,0
	24 721,0
	24 721,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


Приложение №2

Источники финансирования по проекту, тыс. руб.

	№ п/п
	Структура инвестиций
	Общая сумма
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год
	5-й год
	6-й год
	7-й год
	8-й год

	
	
	
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	I кв.
	II кв.
	III кв.
	IV кв.
	
	
	
	
	

	1.
	Собственные средства, в т.ч.:
	402 000,0
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.1.
	взнос в уставный капитал
	402 000,0
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.2.
	выручка от реализации активов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.3.
	амортизационные отчисления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.4.
	прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Привлеченные средства, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.1.
	кредитные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.2.
	заемные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.3.
	прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	3.
	ИТОГО
	402 000,0
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0


Приложение №3

Программа производства и реализации продукции (услуг, работ)

	
	Наименование показателей
	Ед. изм.
	1-й год
	2-й год
	3-й год
	4-й год
	5-й год
	6-й год
	7-й год
	8-й год

	1
	БМГК 1,5 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	
	

	1.1.
	Объем производства
	ед.
	0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0

	1.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0
	50 440,0

	2
	БМГК 2 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.1.
	Объем производства
	ед.
	0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0
	8,0

	2.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0
	57 928,0

	3
	БМГК 3,5 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.1.
	Объем производства
	ед.
	0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0

	3.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0
	35 880,0

	4
	БМГК 4,0 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	
	

	4.1.
	Объем производства
	ед
	0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0

	4.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,0
	39 000,00

	5
	БМГК 4,5 МВт
	 
	
	
	
	
	
	
	
	

	5.1.
	Объем производства
	ед
	0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0

	5.2.
	Выручка от реализации
	тыс. руб.
	0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0
	43 240,0

	6
	Общая выручка от реализации всех видов продукции:
	тыс. руб.
	0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0
	226 488,0

	7
	Чистая выручка
	тыс. руб.
	
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0
	188 740,0


Приложение №4

Численность работающих, расходы на оплату труда, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	Численность работающих по проекту, всего:
	0  
	0  
	0  
	0  
	 
	27  
	27  
	27  
	27  
	 

	1.1.
	основной производственный персонал
	0  
	0  
	0  
	0  
	 
	12  
	12  
	12  
	12  
	 

	1.2.
	вспомогательный персонал (рабочие, служащие и ИТР)
	0  
	0  
	0  
	0  
	 
	10  
	10  
	10  
	10  
	 

	1.3.
	административно-управленческий персонал
	0  
	0  
	0  
	0  
	 
	5  
	5  
	5  
	5  
	 

	2.
	Расходы на оплату труда, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	12 655,4

	
	   заработная плата 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	2.1.
	Расходы на оплату труда основного производственного персонала, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	5 624,6

	
	   заработная плата 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	4 320,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	326,2
	326,2
	326,2
	326,2
	1 304,6

	2.2.
	Расходы на оплату труда вспомогательного персонала (рабочих, служащих и ИТР), в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	
	   заработная плата 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	750,0
	750,0
	750,0
	750,0
	3 000,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	226,5
	226,5
	226,5
	226,5
	906,0

	2.3.
	Расходы на оплату труда административно-управленческого персонала, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	
	   заработная плата 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	600,0
	600,0
	600,0
	600,0
	2 400,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	181,2
	181,2
	181,2
	181,2
	724,8

	3.
	Расчет НДФЛ
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	315,9
	315,9
	315,9
	315,9
	1 263,6


Продолжение Приложения №4
	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22

	1.
	Численность работающих по проекту, всего:
	27  
	27  
	27  
	27  
	 
	27  
	27  
	27  
	27  
	 

	1.1.
	основной производственный персонал
	12  
	12  
	12  
	12  
	 
	12  
	12  
	12  
	12  
	 

	1.2.
	вспомогательный персонал (рабочие, служащие и ИТР)
	10  
	10  
	10  
	10  
	 
	10  
	10  
	10  
	10  
	 

	1.3.
	административно-управленческий персонал
	5  
	5  
	5  
	5  
	 
	5  
	5  
	5  
	5  
	 

	2.
	Расходы на оплату труда, в т.ч.:
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	12 655,4
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	12 655,4

	
	   заработная плата 
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	2.1.
	Расходы на оплату труда основного производственного персонала, в т.ч.:
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	5 624,6
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	5 624,6

	
	   заработная плата 
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	4 320,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	4 320,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	326,2
	326,2
	326,2
	326,2
	1 304,6
	326,2
	326,2
	326,2
	326,2
	1 304,6

	2.2.
	Расходы на оплату труда вспомогательного персонала (рабочих, служащих и ИТР), в т.ч.:
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	
	   заработная плата 
	750,0
	750,0
	750,0
	750,0
	3 000,0
	750,0
	750,0
	750,0
	750,0
	3 000,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	226,5
	226,5
	226,5
	226,5
	906,0
	226,5
	226,5
	226,5
	226,5
	906,0

	2.3.
	Расходы на оплату труда административно-управленческого персонала, в т.ч.:
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	
	   заработная плата 
	600,0
	600,0
	600,0
	600,0
	2 400,0
	600,0
	600,0
	600,0
	600,0
	2 400,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	181,2
	181,2
	181,2
	181,2
	724,8
	181,2
	181,2
	181,2
	181,2
	724,8

	3.
	Расчет НДФЛ
	315,9
	315,9
	315,9
	315,9
	1 263,6
	315,9
	315,9
	315,9
	315,9
	1 263,6


Продолжение Приложения №4

	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	 
	2
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32

	1.
	Численность работающих по проекту, всего:
	27  
	27  
	27  
	27  
	 
	27  
	27  
	27  
	27  
	 

	1.1.
	основной производственный персонал
	12  
	12  
	12  
	12  
	 
	12  
	12  
	12  
	12  
	 

	1.2.
	вспомогательный персонал (рабочие, служащие и ИТР)
	10  
	10  
	10  
	10  
	 
	10  
	10  
	10  
	10  
	 

	1.3.
	административно-управленческий персонал
	5  
	5  
	5  
	5  
	 
	5  
	5  
	5  
	5  
	 

	2.
	Расходы на оплату труда, в т.ч.:
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	12 655,4
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	12 655,4

	
	   заработная плата 
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	2.1.
	Расходы на оплату труда основного производственного персонала, в т.ч.:
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	5 624,6
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	5 624,6

	
	   заработная плата 
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	4 320,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	4 320,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	326,2
	326,2
	326,2
	326,2
	1 304,6
	326,2
	326,2
	326,2
	326,2
	1 304,6

	2.2.
	Расходы на оплату труда вспомогательного персонала (рабочих, служащих и ИТР), в т.ч.:
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	
	   заработная плата 
	750,0
	750,0
	750,0
	750,0
	3 000,0
	750,0
	750,0
	750,0
	750,0
	3 000,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	226,5
	226,5
	226,5
	226,5
	906,0
	226,5
	226,5
	226,5
	226,5
	906,0

	2.3.
	Расходы на оплату труда административно-управленческого персонала, в т.ч.:
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	
	   заработная плата 
	600,0
	600,0
	600,0
	600,0
	2 400,0
	600,0
	600,0
	600,0
	600,0
	2 400,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	181,2
	181,2
	181,2
	181,2
	724,8
	181,2
	181,2
	181,2
	181,2
	724,8

	3.
	Расчет НДФЛ
	315,9
	315,9
	315,9
	315,9
	1 263,6
	315,9
	315,9
	315,9
	315,9
	1 263,6


Продолжение Приложения №4

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	 
	2
	33
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42

	1.
	Численность работающих по проекту, всего:
	27  
	27  
	27  
	27  
	 
	27  
	27  
	27  
	27  
	 

	1.1.
	основной производственный персонал
	12  
	12  
	12  
	12  
	 
	12  
	12  
	12  
	12  
	 

	1.2.
	вспомогательный персонал (рабочие, служащие и ИТР)
	10  
	10  
	10  
	10  
	 
	10  
	10  
	10  
	10  
	 

	1.3.
	административно-управленческий персонал
	5  
	5  
	5  
	5  
	 
	5  
	5  
	5  
	5  
	 

	2.
	Расходы на оплату труда, в т.ч.:
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	12 655,4
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	3 163,9
	12 655,4

	
	   заработная плата 
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	2.1.
	Расходы на оплату труда основного производственного персонала, в т.ч.:
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	5 624,6
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	1 406,2
	5 624,6

	
	   заработная плата 
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	4 320,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	1 080,0
	4 320,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	326,2
	326,2
	326,2
	326,2
	1 304,6
	326,2
	326,2
	326,2
	326,2
	1 304,6

	2.2.
	Расходы на оплату труда вспомогательного персонала (рабочих, служащих и ИТР), в т.ч.:
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	
	   заработная плата 
	750,0
	750,0
	750,0
	750,0
	3 000,0
	750,0
	750,0
	750,0
	750,0
	3 000,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	226,5
	226,5
	226,5
	226,5
	906,0
	226,5
	226,5
	226,5
	226,5
	906,0

	2.3.
	Расходы на оплату труда административно-управленческого персонала, в т.ч.:
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	
	   заработная плата 
	600,0
	600,0
	600,0
	600,0
	2 400,0
	600,0
	600,0
	600,0
	600,0
	2 400,0

	
	   страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	181,2
	181,2
	181,2
	181,2
	724,8
	181,2
	181,2
	181,2
	181,2
	724,8

	3.
	Расчет НДФЛ
	315,9
	315,9
	315,9
	315,9
	1 263,6
	315,9
	315,9
	315,9
	315,9
	1 263,6


Приложение №5
Расчет стоимости материальных затрат на единицу продукции
	№ п/п
	Вид затрат
	Единица измерения
	Цена за единицу, руб.
	Норма расхода
	Затраты на единицу продукции, руб.

	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1.
	БМГК 1,5 МВт
	 
	 
	 
	1745423,40

	1.1.
	Сырье и материалы:
	 
	 
	 
	1661000,00

	
	комплектующие
	 
	1
	1661000,00
	1661000,00

	
	 
	 
	 
	0,00
	0,00

	1.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	36,00
	252,00

	1.3.
	Газ
	куб. м
	33
	20,00
	660,00

	1.4.
	Вода
	куб. м
	36
	11,00
	396,00

	1.5.
	Прочие затраты
	 
	 
	1,00
	83115,40

	2.
	БМГК 2,0 МВт
	 
	 
	 
	1920773,40

	2.1.
	Сырье и материалы:
	 
	 
	 
	1828000,00

	
	комплектующие
	 
	1
	1828000,00
	1828000,00

	
	 
	 
	 
	 
	0,00

	2.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	36,00
	252,00

	2.3.
	Газ
	куб. м
	33
	20,00
	660,00

	2.4.
	Вода
	куб. м
	36
	11,00
	396,00

	2.5.
	Прочие затраты
	 
	 
	1,00
	91465,40

	3.
	БМГК 3,5 МВт
	 
	 
	 
	2305073,40

	3.1.
	Сырье и материалы:
	 
	 
	 
	2194000,00

	
	комплектующие
	 
	1
	2194000,00
	2194000,00

	
	 
	 
	 
	 
	0,00

	3.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	36,00
	252,00

	3.3.
	Газ
	куб. м
	33
	20,00
	660,00

	3.4.
	Вода
	куб. м
	36
	11,00
	396,00

	3.5.
	Прочие затраты
	 
	 
	1,00
	109765,40

	4.
	БМГК 4,0 МВт
	 
	 
	 
	2468873,40

	4.1.
	Сырье и материалы:
	 
	 
	 
	2350000,00

	
	комплектующие
	 
	1
	2350000,00
	2350000,00

	
	 
	 
	 
	 
	0,00

	4.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	36,00
	252,00

	4.3.
	Газ
	куб. м
	33
	20,00
	660,00

	4.4.
	Вода
	куб. м
	36
	11,00
	396,00

	4.5.
	Прочие затраты
	 
	 
	1,00
	117565,40

	5.
	БМГК 4,5 МВт
	 
	 
	 
	2691473,40

	5.1.
	Сырье и материалы:
	 
	 
	 
	2562000,00

	
	комплектующие
	 
	1
	2562000,00
	2562000,00

	
	 
	 
	 
	 
	0,00

	5.2.
	Электроэнергия
	кВт
	7
	36,00
	252,00

	5.3.
	Газ
	куб. м
	33
	20,00
	660,00

	5.4.
	Вода
	куб. м
	36
	11,00
	396,00

	5.5.
	Прочие затраты
	 
	 
	1,00
	128165,40

	
	
	
	
	
	


Приложение №6

Структура затрат, тыс. руб.

	№ п/п
	Показатели
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	16204,0
	16204,0
	16204,0
	16204,0
	64 815,9

	1.1.
	БМГК 1,5 МВт
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	15 088,3

	1.2.
	БМГК 2,0 МВт
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	16 491,1

	1.3.
	БМГК 3,5 МВт
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	10 345,2

	1.4.
	БМГК 4,0 МВт
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	11 000,4

	1.5.
	БМГК 4,5 МВт
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	11 890,8

	1.6.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	33 983,3

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	27 837,2

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	 
	   амортизационные отчисления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	23 655,6

	 
	   прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	68,9
	68,9
	68,9
	68,9
	275,6

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	964,6
	964,6
	964,6
	964,6
	3 858,5

	 
	   расходы на АУП
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	9,6
	9,6
	9,6
	9,6
	38,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	 
	   реклама
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	566,2
	566,2
	566,2
	566,2
	2 264,9

	 
	   прочее
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	5,7
	5,7
	5,7
	5,7
	22,6

	3.
	Общие затраты
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	98 799,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	10 284,0


Продолжение Приложения №6
	№ п/п
	Показатели
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	16204,0
	16204,0
	16204,0
	16204,0
	64 815,9
	16204,0
	16204,0
	16204,0
	16204,0
	64 815,9

	1.1.
	БМГК 1,5 МВт
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	15 088,3
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	15 088,3

	1.2.
	БМГК 2,0 МВт
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	16 491,1
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	16 491,1

	1.3.
	БМГК 3,5 МВт
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	10 345,2
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	10 345,2

	1.4.
	БМГК 4,0 МВт
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	11 000,4
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	11 000,4

	1.5.
	БМГК 4,5 МВт
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	11 890,8
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	11 890,8

	1.6.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	33 983,3
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	33 983,3

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	27 837,2
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	27 837,2

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	 
	   амортизационные отчисления
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9

	 
	   прочее
	68,9
	68,9
	68,9
	68,9
	275,6
	68,9
	68,9
	68,9
	68,9
	275,6

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	964,6
	964,6
	964,6
	964,6
	3 858,5
	964,6
	964,6
	964,6
	964,6
	3 858,5

	 
	   расходы на АУП
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	9,6
	9,6
	9,6
	9,6
	38,2
	9,6
	9,6
	9,6
	9,6
	38,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	 
	   реклама
	566,2
	566,2
	566,2
	566,2
	2 264,9
	566,2
	566,2
	566,2
	566,2
	2 264,9

	 
	   прочее
	5,7
	5,7
	5,7
	5,7
	22,6
	5,7
	5,7
	5,7
	5,7
	22,6

	3.
	Общие затраты
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	98 799,2
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	98 799,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	10 284,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	10 284,0


Продолжение Приложения №6
	№ п/п
	Показатели
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	 
	 
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9

	1.1.
	БМГК 1,5 МВт
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	15 088,3
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	15 088,3

	1.2.
	БМГК 2,0 МВт
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	16 491,1
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	16 491,1

	1.3.
	БМГК 3,5 МВт
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	10 345,2
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	10 345,2

	1.4.
	БМГК 4,0 МВт
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	11 000,4
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	11 000,4

	1.5.
	БМГК 4,5 МВт
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	11 890,8
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	11 890,8

	1.6.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	33 983,3
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	33 983,3

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	27 837,2
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	27 837,2

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	 
	   амортизационные отчисления
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	23 655,6
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	23 655,6

	 
	   прочее
	68,9
	68,9
	68,9
	68,9
	275,6
	68,9
	68,9
	68,9
	68,9
	275,6

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	964,6
	964,6
	964,6
	964,6
	3 858,5
	964,6
	964,6
	964,6
	964,6
	3 858,5

	 
	   расходы на АУП
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	9,6
	9,6
	9,6
	9,6
	38,2
	9,6
	9,6
	9,6
	9,6
	38,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	 
	   реклама
	566,2
	566,2
	566,2
	566,2
	2 264,9
	566,2
	566,2
	566,2
	566,2
	2 264,9

	 
	   прочее
	5,7
	5,7
	5,7
	5,7
	22,6
	5,7
	5,7
	5,7
	5,7
	22,6

	3.
	Общие затраты
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	98 799,2
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	98 799,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	10 284,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	10 284,0


Продолжение Приложения №6
	№ п/п
	Показатели
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	 
	 
	33
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42

	1.
	Переменные затраты, в т.ч.:
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9

	1.1.
	БМГК 1,5 МВт
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	15 088,3
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	3 772,1
	15 088,3

	1.2.
	БМГК 2,0 МВт
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	16 491,1
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	4 122,8
	16 491,1

	1.3.
	БМГК 3,5 МВт
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	10 345,2
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	2 586,3
	10 345,2

	1.4.
	БМГК 4,0 МВт
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	11 000,4
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	2 750,1
	11 000,4

	1.5.
	БМГК 4,5 МВт
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	11 890,8
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	2 972,7
	11 890,8

	1.6.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.7.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.8.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.9.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	1.10.
	Продукция (услуга, работа)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Постоянные затраты, в т.ч.:
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	33 983,3
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	8 495,8
	33 983,3

	2.1.
	общепроизводственные расходы
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	27 837,2
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	6 959,3
	27 837,2

	 
	   затраты на топливо
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   расходы на ИТР
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0
	976,5
	976,5
	976,5
	976,5
	3 906,0

	 
	   амортизационные отчисления
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	23 655,6
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	5 913,9
	23 655,6

	 
	   прочее
	68,9
	68,9
	68,9
	68,9
	275,6
	68,9
	68,9
	68,9
	68,9
	275,6

	2.2.
	общехозяйственные расходы
	964,6
	964,6
	964,6
	964,6
	3 858,5
	964,6
	964,6
	964,6
	964,6
	3 858,5

	 
	   расходы на АУП
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8
	781,2
	781,2
	781,2
	781,2
	3 124,8

	 
	   аренда земли
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	 
	   прочее
	9,6
	9,6
	9,6
	9,6
	38,2
	9,6
	9,6
	9,6
	9,6
	38,2

	2.3.
	коммерческие расходы
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	 
	   реклама
	566,2
	566,2
	566,2
	566,2
	2 264,9
	566,2
	566,2
	566,2
	566,2
	2 264,9

	 
	   прочее
	5,7
	5,7
	5,7
	5,7
	22,6
	5,7
	5,7
	5,7
	5,7
	22,6

	3.
	Общие затраты
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	98 799,2
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	24 699,8
	98 799,2

	4.
	НДС (уплаченный)
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	10 284,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	2 571,0
	10 284,0


Приложение №7

Амортизационные отчисления, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование показателей
	Норма амортизации, %
	2021 год
	2022 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13

	1.
	Основные фонды и нематериальные активы, в т.ч.:
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8

	
	здания и сооружения
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5

	
	оборудование
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6

	
	транспортные средства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7

	2.
	Начисленная амортизация по проекту
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	23655,6

	
	здания и сооружения
	4,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	6406,8

	
	оборудование
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	16779,7

	
	транспортные средства
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	6,7%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2

	3.
	Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов по проекту (п. 1 - п. 2)
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	329089,9
	323176,0
	317262,1
	311348,2
	311348,2


Продолжение Приложения №7
	№ п/п
	Наименование показателей
	Норма амортизации, %
	2023 год
	2024 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22
	23

	1.
	Основные фонды и нематериальные активы, в т.ч.:
	 
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8

	
	здания и сооружения
	 
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5

	
	оборудование
	 
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6

	
	транспортные средства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	 
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7

	2.
	Начисленная амортизация по проекту
	 
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	23655,6
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	23655,6

	
	здания и сооружения
	4,0%
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	6406,8
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	6406,8

	
	оборудование
	10,0%
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	16779,7
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	16779,7

	
	транспортные средства
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	6,7%
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2

	3.
	Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов по проекту (п. 1 - п. 2)
	 
	305434,3
	299520,4
	293606,5
	287692,6
	287692,6
	281778,7
	275864,8
	269950,9
	264036,9
	264036,9


Продолжение Приложения №7

	№ п/п
	Наименование показателей
	Норма амортизации, %
	2025 год
	2026 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32
	33

	1.
	Основные фонды и нематериальные активы, в т.ч.:
	 
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8

	
	здания и сооружения
	 
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5

	
	оборудование
	 
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6

	
	транспортные средства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	 
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7

	2.
	Начисленная амортизация по проекту
	 
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	23655,6
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	23655,6

	
	здания и сооружения
	4,0%
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	6406,8
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	6406,8

	
	оборудование
	10,0%
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	16779,7
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	16779,7

	
	транспортные средства
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	6,7%
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2

	3.
	Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов по проекту (п. 1 - п. 2)
	 
	258123,0
	252209,1
	246295,2
	240381,3
	240381,3
	234467,4
	228553,5
	222639,6
	216725,7
	216725,7


Продолжение Приложения №7

	№ п/п
	Наименование показателей
	Норма амортизации, %
	2027 год
	2028 год

	
	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42
	43

	1.
	Основные фонды и нематериальные активы, в т.ч.:
	 
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8
	335003,8

	
	здания и сооружения
	 
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5
	160169,5

	
	оборудование
	 
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6
	167796,6

	
	транспортные средства
	 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	 
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7
	7037,7

	2.
	Начисленная амортизация по проекту
	 
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	23655,6
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	5913,9
	23655,6

	
	здания и сооружения
	4,0%
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	6406,8
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	1601,7
	6406,8

	
	оборудование
	10,0%
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	16779,7
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	4194,9
	16779,7

	
	транспортные средства
	10,0%
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	прочее
	6,7%
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2
	117,3
	117,3
	117,3
	117,3
	469,2

	3.
	Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов по проекту (п. 1 - п. 2)
	 
	210811,8
	204897,9
	198984,0
	193070,1
	193070,1
	187156,2
	181242,3
	175328,4
	169414,5
	169414,5


Приложение №8

Расчет налогов и сборов, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	НДС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	
	   от реализации продукции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	37 748,0

	
	   уплаченный из затрат
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	9 426,0

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 550,8
	7 550,8
	23 110,2
	23 110,2
	61 322,0

	2.
	Налог на имущество
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 826,3
	1 793,7
	1 761,2
	1 728,7
	7 109,9

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	6 019,2
	6 025,7
	6 032,2
	6 038,7
	24 115,8

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	8 579,3
	8 553,3
	8 527,3
	8 501,3
	34 161,2

	
	   федеральные
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 335,8
	1 336,4
	1 337,1
	1 337,7
	5 347,0

	
	   региональные
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 243,6
	7 216,9
	7 190,2
	7 163,5
	28 814,2

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Продолжение Приложения №8

	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22

	1.
	НДС
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	28 322,0
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	28 322,0

	
	   от реализации продукции
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	37 748,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	37 748,0

	
	   уплаченный из затрат
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	9 426,0
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	9 426,0

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Налог на имущество
	1 696,2
	1 663,6
	1 631,1
	1 598,6
	6 589,4
	1 566,0
	1 533,5
	1 501,0
	1 468,5
	6 069,0

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	4 629,1
	4 635,6
	4 642,1
	4 648,6
	18 555,5
	4 655,1
	4 661,6
	4 668,1
	4 674,6
	18 659,5

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	14 139,7
	14 113,6
	14 087,6
	14 061,6
	56 402,5
	14 035,6
	14 009,5
	13 983,5
	13 957,5
	55 986,1

	
	   федеральные
	8 277,3
	8 277,9
	8 278,6
	8 279,2
	33 113,0
	8 279,9
	8 280,5
	8 281,2
	8 281,8
	33 123,4

	
	   региональные
	5 862,4
	5 835,7
	5 809,0
	5 782,4
	23 289,5
	5 755,7
	5 729,0
	5 702,3
	5 675,7
	22 862,7

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Продолжение Приложения №8

	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32

	1.
	НДС
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	28 322,0
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	28 322,0

	
	   от реализации продукции
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	37 748,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	37 748,0

	
	   уплаченный из затрат
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	9 426,0
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	9 426,0

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Налог на имущество
	1 435,9
	1 403,4
	1 370,9
	1 338,4
	5 548,6
	1 305,8
	1 273,3
	1 240,8
	1 208,3
	5 028,2

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	4 681,1
	4 687,7
	4 694,2
	4 700,7
	18 763,6
	4 707,2
	4 713,7
	4 720,2
	4 726,7
	18 867,7

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	13 931,5
	13 905,5
	13 879,4
	13 853,4
	55 569,8
	13 827,4
	13 801,4
	13 775,4
	13 749,3
	55 153,5

	
	   федеральные
	8 282,5
	8 283,1
	8 283,8
	8 284,4
	33 133,8
	8 285,1
	8 285,7
	8 286,4
	8 287,0
	33 144,2

	
	   региональные
	5 649,0
	5 622,3
	5 595,7
	5 569,0
	22 436,0
	5 542,3
	5 515,6
	5 489,0
	5 462,3
	22 009,2

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Продолжение Приложения №8

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	33
	34
	35
	36
	37
	38
	39
	40
	41
	42

	1.
	НДС
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	28 322,0
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	7 080,5
	28 322,0

	
	   от реализации продукции
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	37 748,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	9 437,0
	37 748,0

	
	   уплаченный из затрат
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	9 426,0
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	2 356,5
	9 426,0

	
	   возмещаемый из бюджета
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Налог на имущество
	1 175,7
	1 143,2
	1 110,7
	1 078,1
	4 507,8
	1 045,6
	1 013,1
	980,6
	948,0
	3 987,3

	3.
	Страховые взносы в ПФ РФ, ФСС РФ, ФФОМС, ТФОМС
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4
	733,9
	733,9
	733,9
	733,9
	2 935,4

	4.
	Арендная плата за землю
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5

	5.
	Налог на прибыль
	4 733,2
	4 739,7
	4 746,2
	4 752,7
	18 971,8
	4 759,2
	4 765,7
	4 772,2
	4 778,7
	19 075,9

	6.
	Транспортный налог
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	7.
	Плата за негативное воздействие на окружающую среду
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1

	8.
	Прочие налоги и сборы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Все сумма налогов и сборов, в т.ч.:
	13 723,3
	13 697,3
	13 671,3
	13 645,3
	54 737,1
	13 619,2
	13 593,2
	13 567,2
	13 541,2
	54 320,8

	
	   федеральные
	8 287,7
	8 288,3
	8 289,0
	8 289,6
	33 154,7
	8 290,3
	8 290,9
	8 291,6
	8 292,2
	33 165,1

	
	   региональные
	5 435,6
	5 409,0
	5 382,3
	5 355,6
	21 582,5
	5 328,9
	5 302,3
	5 275,6
	5 248,9
	21 155,7

	
	   местные
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5


Приложение №9

Расчет прибыльности проекта

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	Валовая выручка
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	2.
	Себестоимость
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9

	3.
	Валовая прибыль
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	161 672,1

	4.
	Коммерческие расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	5.
	Управленческие расходы
	173,9
	173,9
	173,9
	173,9
	695,5
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	31 695,7

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	1 826,3
	1 793,8
	1 761,2
	1 728,7
	7 110,0

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Текущий налог на прибыль
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	6 019,2
	6 025,7
	6 032,2
	6 038,7
	24 115,8

	11.
	Чистая прибыль
	-173,9
	-173,9
	-173,9
	-173,9
	-695,5
	24 076,7
	24 102,8
	24 128,8
	24 154,8
	96 463,1

	12.
	Рентабельность деятельности
	-100,0%
	-100,0%
	-100,0%
	-100,0%
	-100,0%
	74,0%
	74,1%
	74,3%
	74,4%
	74,2%


Продолжение Приложения №9
	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	 
	 
	 
	17
	18

	1.
	Валовая выручка
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	2.
	Себестоимость
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9

	3.
	Валовая прибыль
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	161 672,1
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	161 672,1

	4.
	Коммерческие расходы
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	5.
	Управленческие расходы
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	31 695,7
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	31 695,7

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	8 776,7
	8 744,2
	8 711,6
	8 679,1
	34 911,6
	8 646,6
	8 614,0
	8 581,5
	8 549,0
	34 391,1

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Текущий налог на прибыль
	4 629,1
	4 635,6
	4 642,1
	4 648,6
	18 555,5
	4 655,1
	4 661,6
	4 668,1
	4 674,6
	18 659,5

	11.
	Чистая прибыль
	18 516,4
	18 542,4
	18 568,5
	18 594,5
	74 221,8
	18 620,5
	18 646,5
	18 672,5
	18 698,6
	74 638,2

	12.
	Рентабельность деятельности
	48,6%
	48,7%
	48,8%
	48,9%
	48,7%
	49,0%
	49,1%
	49,2%
	49,3%
	49,2%


Продолжение Приложения №9

	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	 
	 
	 
	18
	19
	20
	21
	22
	23
	24

	1.
	Валовая выручка
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	2.
	Себестоимость
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9

	3.
	Валовая прибыль
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	161 672,1
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	161 672,1

	4.
	Коммерческие расходы
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	5.
	Управленческие расходы
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	31 695,7
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	31 695,7

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	8 516,5
	8 483,9
	8 451,4
	8 418,9
	33 870,7
	8 386,4
	8 353,8
	8 321,3
	8 288,8
	33 350,3

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Текущий налог на прибыль
	4 681,1
	4 687,7
	4 694,2
	4 700,7
	18 763,6
	4 707,2
	4 713,7
	4 720,2
	4 726,7
	18 867,7

	11.
	Чистая прибыль
	18 724,6
	18 750,6
	18 776,6
	18 802,7
	75 054,5
	18 828,7
	18 854,7
	18 880,7
	18 906,7
	75 470,8

	12.
	Рентабельность деятельности
	49,4%
	49,5%
	49,6%
	49,7%
	49,6%
	49,8%
	49,9%
	50,0%
	50,1%
	50,0%


Продолжение Приложения №9
	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32
	33
	34

	1.
	Валовая выручка
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	2.
	Себестоимость
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	16 204,0
	64 815,9

	3.
	Валовая прибыль
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	161 672,1
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	40 418,0
	161 672,1

	4.
	Коммерческие расходы
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5
	571,9
	571,9
	571,9
	571,9
	2 287,5

	5.
	Управленческие расходы
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	31 695,7
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	7 923,9
	31 695,7

	6.
	Сумма налогов, пеней и штрафов
	8 256,3
	8 223,7
	8 191,2
	8 158,7
	32 829,9
	8 126,2
	8 093,6
	8 061,1
	8 028,6
	32 309,5

	7.
	Уплаченные проценты по кредитам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие расходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Прочие доходы (расшифровать)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	Текущий налог на прибыль
	4 733,2
	4 739,7
	4 746,2
	4 752,7
	18 971,8
	4 759,2
	4 765,7
	4 772,2
	4 778,7
	19 075,9

	11.
	Чистая прибыль
	18 932,8
	18 958,8
	18 984,8
	19 010,8
	75 887,2
	19 036,8
	19 062,9
	19 088,9
	19 114,9
	76 303,5

	12.
	Рентабельность деятельности
	50,2%
	50,3%
	50,4%
	50,5%
	50,4%
	50,6%
	50,8%
	50,9%
	51,0%
	50,8%


Приложение №10

План денежных поступлений и выплат, тыс. руб.

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	64 172,8
	64 172,8
	79 732,2
	79 732,2
	287 810,0

	 
	   от покупателей
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	7 550,8
	7 550,8
	23 110,2
	23 110,2
	61 322,0

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	26 457,5
	26 431,5
	26 405,4
	26 379,4
	105 673,8

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	59 191,3

	 
	   на оплату труда
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	8579,3
	8553,3
	8527,3
	8501,3
	34 161,2

	 
	   прочие расходы
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	650,3
	650,3
	650,3
	650,3
	2 601,3

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	37 715,4
	37 741,4
	53 326,7
	53 352,7
	182 136,2

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	402 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	402 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	402 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	49 326,1
	49 326,1
	148 326,1
	148 326,1
	395 304,5
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	173,9
	173,9
	3 173,9
	3 173,9
	6 695,5
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	37 715,4
	37 741,4
	53 326,7
	53 352,7
	182 136,2

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	402 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	402 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	402 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	49 500,0
	49 500,0
	151 500,0
	151 500,0
	402 000,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	37 715,4
	37 741,4
	53 326,7
	53 352,7
	182 136,2

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	37 715,4
	75 456,7
	128 783,5
	182 136,2
	182 136,2


Продолжение Приложения №10

	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	 
	 
	 
	17
	18

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	 
	   от покупателей
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	32 017,8
	31 991,8
	31 965,8
	31 939,7
	127 915,1
	31 913,7
	31 887,7
	31 861,7
	31 835,7
	127 498,7

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	59 191,3
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	59 191,3

	 
	   на оплату труда
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	0,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	14139,7
	14113,6
	14087,6
	14061,6
	56 402,5
	14035,6
	14009,5
	13983,5
	13957,5
	55 986,1

	 
	   прочие расходы
	650,3
	650,3
	650,3
	650,3
	2 601,3
	650,3
	650,3
	650,3
	650,3
	2 601,3

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	24 604,2
	24 630,2
	24 656,2
	24 682,3
	98 572,9
	24 708,3
	24 734,3
	24 760,3
	24 786,3
	98 989,3

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	24 604,2
	24 630,2
	24 656,2
	24 682,3
	98 572,9
	24 708,3
	24 734,3
	24 760,3
	24 786,3
	98 989,3

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	24 604,2
	24 630,2
	24 656,2
	24 682,3
	98 572,9
	24 708,3
	24 734,3
	24 760,3
	24 786,3
	98 989,3

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	206 740,4
	231 370,6
	256 026,9
	280 709,1
	280 709,1
	305 417,4
	330 151,7
	354 912,0
	379 698,4
	379 698,4


Продолжение Приложения №10

	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	 
	 
	 
	18
	19
	20
	21
	22
	23
	24

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	 
	   от покупателей
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	31 809,6
	31 783,6
	31 757,6
	31 731,6
	127 082,4
	31 705,5
	31 679,5
	31 653,5
	31 627,5
	126 666,1

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	59 191,3
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	59 191,3

	 
	   на оплату труда
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	13931,5
	13905,5
	13879,4
	13853,4
	55 569,8
	13827,4
	13801,4
	13775,4
	13749,3
	55 153,5

	 
	   прочие расходы
	650,3
	650,3
	650,3
	650,3
	2 601,3
	650,3
	650,3
	650,3
	650,3
	2 601,3

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	24 812,4
	24 838,4
	24 864,4
	24 890,4
	99 405,6
	24 916,5
	24 942,5
	24 968,5
	24 994,5
	99 821,9

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	 

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	24 812,4
	24 838,4
	24 864,4
	24 890,4
	99 405,6
	24 916,5
	24 942,5
	24 968,5
	24 994,5
	99 821,9

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	24 812,4
	24 838,4
	24 864,4
	24 890,4
	99 405,6
	24 916,5
	24 942,5
	24 968,5
	24 994,5
	99 821,9

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	404 510,7
	429 349,1
	454 213,5
	479 104,0
	479 104,0
	504 020,4
	528 962,9
	553 931,4
	578 925,9
	578 925,9


Продолжение Приложения №10

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32
	33
	34

	Движение денежных средств по текущей деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	1.
	Денежные средства, полученные:     
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	 
	   от покупателей
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	56 622,0
	226 488,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   прочие доходы 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	2.
	Денежные средства, направленные:
	31 601,5
	31 575,4
	31 549,4
	31 523,4
	126 249,7
	31 497,4
	31 471,4
	31 445,3
	31 419,3
	125 833,4

	 
	   на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, сырья и иных оборотных активов
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	59 191,3
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	14 797,8
	59 191,3

	 
	   на оплату труда
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	2 430,0
	9 720,0

	 
	   на выплату процентов
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на расчеты по налогам и сборам
	13723,3
	13697,3
	13671,3
	13645,3
	54 737,1
	13619,2
	13593,2
	13567,2
	13541,2
	54 320,8

	 
	   прочие расходы
	650,3
	650,3
	650,3
	650,3
	2 601,3
	650,3
	650,3
	650,3
	650,3
	2 601,3

	3.
	Чистые денежные средства от текущей деятельности (п.1-п.2)
	25 020,5
	25 046,6
	25 072,6
	25 098,6
	100 238,3
	25 124,6
	25 150,6
	25 176,7
	25 202,7
	100 654,6

	Движение денежных средств по инвестиционной деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	4.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   собственные средства инвестора 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   привлеченные средства
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   НДС к возмещению
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	 

	 
	   прочие поступления
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	5.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на инвестиционные затраты капитального характера
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   другие инвестиции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	6.
	Чистые денежные средства от инвестиционной деятельности (п.4-п.5)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	Поток от инвестиционной и текущей деятельности
	25 020,5
	25 046,6
	25 072,6
	25 098,6
	100 238,3
	25 124,6
	25 150,6
	25 176,7
	25 202,7
	100 654,6

	Движение денежных средств по финансовой деятельности
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	7.
	Денежные средства, полученные:     
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   из собственных средств
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от займов, предоставленных другими организациями
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   от кредитов, предоставленных коммерческими банками
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	8.
	Денежные средства, направленные:
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение кредитов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на погашение займов (без процентов)                 
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	 
	   на прочие выплаты
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	9.
	Чистые денежные средства от финансовой деятельности (п.7-п.8)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0

	10.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов (п.3+п.6+п.9)
	25 020,5
	25 046,6
	25 072,6
	25 098,6
	100 238,3
	25 124,6
	25 150,6
	25 176,7
	25 202,7
	100 654,6

	11.
	Чистое увеличение (уменьшение) денежных средств и их эквивалентов нарастающим итогом
	603 946,4
	628 993,0
	654 065,6
	679 164,2
	679 164,2
	704 288,8
	729 439,4
	754 616,1
	779 818,8
	779 818,8


Приложение №11

Расчет экономической эффективности проекта

	№ п/п
	Наименование показателей
	2021 год
	2022 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,972
	0,944
	0,917
	0,891
	0,891
	0,866
	0,841
	0,817
	0,794
	0,794

	2.
	Срок окупаемости
	-49 500,0
	-99 000,0
	-250 500,0
	-402 000,0
	-402 000,0
	-361 582,0
	-321 163,9
	-280 745,9
	-240 327,9
	-240 327,9

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	-48 091,5
	-94 814,6
	-233 746,4
	-368 725,1
	-368 725,1
	-333 739,4
	-300 744,7
	-269 656,0
	-240 391,6
	-240 391,6

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,1
	0,2
	0,2
	0,3
	0,3

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	-12,0%
	-23,6%
	-58,1%
	-91,7%
	-91,7%
	-83,0%
	-74,8%
	-67,1%
	-59,8%
	-59,8%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,5
	1,2
	2,1
	3,2
	0,0

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	0,0
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	47 607,5

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	#ДЕЛ/0!
	#ДЕЛ/0!
	#ДЕЛ/0!
	#ДЕЛ/0!
	0,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%

	№ п/п
	Наименование показателей
	2023 год
	2024 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	20
	21
	22

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,771
	0,749
	0,728
	0,707
	0,707
	0,687
	0,668
	0,649
	0,630
	0,630

	2.
	Срок окупаемости
	-199 909,9
	-159 491,8
	-119 073,8
	-78 655,8
	-78 655,8
	-38 237,8
	2 180,3
	42 598,3
	83 016,3
	83 016,3

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	-212 872,9
	-187 024,1
	-162 772,5
	-140 048,3
	-140 048,3
	-118 783,9
	-98 914,9
	-80 379,0
	-63 116,4
	-63 116,4

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	0,4
	0,5
	0,5
	0,6
	0,6
	0,6
	0,7
	0,7
	0,8
	0,8

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	0,0%
	-34,7%
	0,0%
	0,0%
	-5,0%
	-3,6%
	-13,0%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	-53,0%
	-46,5%
	-40,5%
	-34,8%
	-34,8%
	-29,5%
	-24,6%
	-20,0%
	-15,7%
	-15,7%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	4,5
	6,0
	7,7
	9,7
	9,7
	11,8
	14,1
	16,6
	19,3
	19,3

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	47 607,5
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	47 607,5

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%


Продолжение Приложения №11

	№ п/п
	Наименование показателей
	2025 год
	2026 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	23
	24
	25
	26
	27
	28
	29
	30
	31
	32

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,612
	0,595
	0,578
	0,561
	0,561
	0,545
	0,530
	0,515
	0,500
	0,500

	2.
	Срок окупаемости
	123 434,3
	163 852,4
	204 270,4
	244 688,4
	244 688,4
	285 106,4
	325 524,5
	365 942,5
	406 360,5
	406 360,5

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	-47 069,6
	-32 183,5
	-18 405,0
	-5 683,1
	-5 683,1
	6 031,1
	16 784,8
	26 623,1
	35 589,3
	35 589,3

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	0,8
	0,8
	0,9
	0,9
	0,9
	0,9
	1,0
	1,0
	1,0
	1,0

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	-2,5%
	-1,6%
	-0,8%
	-0,1%
	-0,2%
	0,5%
	1,1%
	1,5%
	1,9%
	7,6%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	-11,7%
	-8,0%
	-4,6%
	-1,4%
	-1,4%
	1,5%
	4,2%
	6,6%
	8,9%
	8,9%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	22,2
	25,3
	28,7
	32,2
	32,2
	35,9
	39,8
	43,9
	48,3
	48,3

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	47 607,5
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	47 607,5

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%

	№ п/п
	Наименование показателей
	2027 год
	2028 год

	
	
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего
	1 кв.
	2 кв.
	3 кв.
	4 кв.
	Всего

	1
	2
	33
	34
	35
	36
	37
	36
	37
	38
	39
	40

	1.
	Коэффициент дисконтирования
	0,486
	0,472
	0,459
	0,446
	0,446
	0,433
	0,421
	0,409
	0,397
	0,397

	2.
	Срок окупаемости
	446 778,6
	487 196,6
	527 614,6
	568 032,6
	568 032,6
	608 450,7
	648 868,7
	689 286,7
	729 704,7
	729 704,7

	3.
	Чистый приведенный доход (NPV)
	43 725,2
	51 070,7
	57 664,2
	63 542,6
	63 542,6
	68 741,2
	73 294,0
	77 233,5
	80 590,9
	80 590,9

	4.
	Индекс прибыльности (PI)
	1,0
	1,0
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1
	1,1

	5.
	Внутренняя норма доходности (IRR)
	2,3%
	2,6%
	2,9%
	3,1%
	12,6%
	3,4%
	3,6%
	3,8%
	3,9%
	15,9%

	6.
	Доходность инвестиций (ROI)
	10,9%
	12,7%
	14,3%
	15,8%
	15,8%
	17,1%
	18,2%
	19,2%
	20,0%
	20,0%

	7.
	Средняя норма рентабельности (ARR)
	52,8
	57,5
	62,4
	67,6
	67,6
	72,9
	78,4
	84,2
	90,1
	90,1

	8.
	Обобщенная точка безубыточности для всех видов продукции
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	47 607,5
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	11 901,9
	47 607,5

	9.
	Объем продаж, соответствующий точке безубыточности, %
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
	21,0%
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